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Financiamos tus
- proyectos ganaderos

Somos el Banco lider en préstamos prendarios ganaderos.

Otorgamos financiamiento de hasta 6 anos de palzo

para que puedas realizar tus proyectos.

Siempre junto al campo.

SUJETO A PREVIAAPROBACION COMERCIAL Y CREDITICIA
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Editoria

Claridad, foco
y eficiencia

Como todos los afios, el Movimiento tiene entre
sus prioridades la compleja tarea de definir
el presupuesto del préoximo ejercicio. Y, como
todas las grandes decisiones, dicha definicién
no escapa al esquema representativo que nos
caracteriza, para que las inquietudes de cada
uno de los miembros se vean cabalmente repre-
sentadas.

Siempre hemos asignado vital importancia a la presencia de los CREA en
estas instancias definitorias. Esto es fundamental. Es con esta intencién que
los Presidentes son invitados a las reuniones mensuales que tienen lugar en
la sede central.

En un marco de trabajo colaborativo que comenzé en noviembre de 2018, la
Comisién Directiva acordé las premisas para el armado del presupuesto con
las que cada Unidad —poniendo foco en lineas estratégicas definidas previa-
mente— deberia trabajar durante diciembre y enero para presentar durante
el mes de febrero una primera aproximacién del presupuesto por Area.

El proceso aun no esta cerrado. Con el enriquecimiento de los Vocales, que
visitaron las distintas Unidades durante las semanas CREA de diciembre y
febrero para conocer en detalle la estrategia que se traducira en acciones
concretas, en semana CREA de marzo se presentd una segunda versién
presupuestaria que se pondra a consideracion de los decisores.

La semana CREA de abril serd entonces una instancia clave. Como cada
aflo, invitamos a los Presidentes a participar de la presentacion que serd
el miércoles 24 de abril a las 18 en la Sede CREA y hacemos extensiva la
invitacién a todos los miembros que quieran acercarse. Debemos trabajar
juntos para establecer y ajustar las vias de accién mas convenientes. Para
que la institucién funcione bien, son necesarios el didlogo y la cercania.

Porque como sefialaba don Pablo: “Para traducir las ideas en hechos es
indispensable una condicién: que el mundo CREA sea un verdadero equipo
unido como una pifia, un equipo que sabe lo que quiere y hacia dénde va. Y
para que esto salga del terreno de la declamacién es que son tan necesarios
los contactos, la intimidad y la constante comunicacién entre sus miembros,
siempre sobre la base de temas concretos y de interés comun”.

Les ofrecemos un espacio pensado para garantizar el acceso a la informa-
cién, la transparencia de la gestién y una mayor eficiencia. Las puertas estan
abiertas, contamos con tu participacion.

Un abrazo.

' Francisco Lugano
Presidente de CREA
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Tambos
robotizados
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Luego de cinco décadas dedicadas a la produc-
cion lechera, Diego Baudrix creia que ya lo ha-
bia visto todo. Tuvo la oportunidad de conocer
en persona los primeros tambos robotizados
gue comenzaron a instalarse en Europa, algo
gue considerd —inicialmente— inviable para la
realidad argentina. Pero con el tiempo fue cam-
biando de opinion al comprender que esa inno-
vacion tecnolégica era solo una pieza mas de
un nuevo paradigma denominado sistema vo-
luntario de ordefio.

“Durante todos mis afios de tambero fui in-
corporando muchas innovaciones, pero hasta
ahora nunca habiamos podido ordefiar bien a
las vacas’, apunta. “No pudimos o no supimos
entender que las vacas pueden manejarse so-
las; como consecuencia, les impusimos hora-
rios y rutinas que terminaban atentando contra
la productividad. Con este sistema, en cambio,
las vacas se desplazan, comen y se ordefian
por su propia voluntad. No se trata de una
mejora mas, sino de un cambio completo de
paradigma”, asegura el empresario, integrante
del CREA Zona 4 Lechera (region Mar y Sierras).
El sistema de ordefio voluntario comenzé a
funcionar en octubre pasado. El empresario
dice que aun es demasiado pronto para sacar
conclusiones. Ademas, tampoco cree que sea
adecuado comparar el nuevo sistema con el
anterior, porque se trata de modelos concep-
tuales diferentes.

‘Lo comparo con lo que sucedié en su mo-
mento con la siembra directa. ;Tenia sentido,
entonces, preguntarse si era mas conveniente
usar una sembradora de directa o seguir con
la labranza convencional? No, porque no se
traté de una mejora lineal, sino de un cambio
de paradigma para la agricultura. Esto es lo
misma’, explica.

‘Aqui no estamos hablando de un mayor confort
para la vaca. No estamos hablando de poner
aire acondicionado en una cdrcel. La diferencia
es que las vacas son libres de hacer lo que quie-
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De der. a 1zq.: Josefina Baudrix, administradora del campo; Pablo Bergonzelli, veterinario y asesor del w

establecimiento, y Luis Barrenecheag, el encargado del tambo

El tambo robotizado, ademas de liberar al personal de tareasw
operativas, permite realizar un seguimiento en tiempo real del
comportamiento, estado y productividad de cada animal

ren y eso permite que expresen su potencial
productivo sin restricciones’, indica Diego.

El tambo robotizado, ademas de liberar al per-
sonal de tareas operativas, posibilita realizar
un seguimiento en tiempo real del comporta-
miento, estado y productividad de cada animal
presente en el tambo, mas alld de su escala.
Con esa informacion, la gestion y seleccion del
rodeo lechero podria eficientizarse de manera
notable.

“Lo mas maravilloso del nuevo sistema es que
las vacas saben qué es lo que tienen que hacer
sin que nadie se los diga. A los pocos dias de
haber implementado el nuevo sistema, casi
todos los animales ya se habian adaptado sin
intervencion humana’, comenta.

Parte de las vacas sigue ordefidndose en el
tambo tradicional. Pero la idea de Diego y sus
hijas —quienes tomaran la posta de la empre-
sa— es pasar en algun momento todo el plantel
al sistema de ordefio voluntario. El estableci-
miento es de base pastoril.

El tambo cuenta con seis robots. En caso de un
desperfecto, la reparacién puede gestionarse
de manera remota. Si es necesario reponer
alguna pieza, el servicio técnico se encuentra
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a pocos kildmetros del establecimiento (en la
ciudad de Tandil).

“No es correcto plantearse si el tambo resistiria
una inversion en robots; lo adecuado es calcu-
lar cuanto se pierde de todas las inversiones
gue realizamos por no poder ordefiar bien a las
vacas’, concluye Diego.

Libre de estrés

El establecimiento La Polvorilla (Castelli, Bue-
nos Aires) experimentd en los Ultimos afios un
progresivo proceso de intensificacion caracteri-
zado por la instalacion de un galpon para vacas
posparto y la introduccion de diferentes fases
de alimentacion que incluye un periodo de alta

Jorge Olmedo junto a Lia Marfa Cuence, responsable de

La Polvorilla.
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productividad. En la fase final los animales son
derivados a pasturas.

También se realizaron mejoras en el drea de neo-
natologia y un galpdn techado para terneros con
un dispositivo que permite cerrar ambos latera-
les 0 uno solo con cortinas moviles, de manera
tal de evitar el ingreso de la luz solar directa sobre
los animales en épocas estivales o protegerlos
durante la ocurrencia de un temporal.

Otra de las innovaciones implementadas en el
establecimiento que contribuyeron a mejorar
la productividad es un “tunel de enfriamiento”
montado sobre un galpon techado, el cual, por
medio de picos que asperjan agua y grandes
ventiladores, permite bajar la temperatura
corporal de las vacas durante el verano.

“En algun momento comenzamos a observar
gue muchas de las mejoras logradas en pro-
ductividad gracias a la intensificacion tenian
como contrapartida un estrés generalizado en
las vacas, que no tenian tiempo para recupe-
rarse de las rutinas que les incorporabamos. Y
€S0 Nos ponia un limite para seguir creciendo’,
explica Jorge Olmedo, integrante del CREA
Gelas (region Este).

“Con el sistema de ordefio voluntario se abria
una posibilidad de solucionar ese problema.
¢Por qué no dejar que la vaca maneje sus pro-
pios tiempos, mientras nosotros las acompa-
flamos en el proceso? Nuestro propdsito es
contar con un tambo, por decirlo de alguna
manera, libre de estres”, afiade.

Bah fi Hnas

Fabrica de Cabezales:y Bumbas de Hregn
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@ banfiriego@banfihnosicom:ar,

www.bombasderiego.com
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El sistema de ordefio voluntario precisa trabajadores, pero que realicen tareas diferentes a las de un N

tambo tradicional

Ademas de brindar libertad a las vacas, el orde-
fio por medio de robots permitira generar una
cantidad enorme de datos sobre cada una de las
integrantes del rodeo lechero, de manera tal de
facilitar la deteccion temprana de enfermedades
y de aquellos ejemplares que no muestren una
conversion satisfactoria de alimento en leche.
‘Ademas, el sistema actual determina que mu-
chas vacas que podrian ser estrellas no lo sean
porgue no pueden expresar todo su potencial”,
asegura Jorge.

La inversion para reformular el disefio del tambo
se realizé con fondos propios, provenientes de la
venta de un campo ganadero de la sociedad. El
proyecto también incluye la construccion de una
planta de alimentacién con un sistema automati-
zado que permite realizar mezclas homogéneas
de raciones a partir de disefios preestablecidos
por el nutricionista en funcion de los requerimien-
tos especificos de cada categoria.

El tambo con el sistema de ordefio voluntario co-
menzard a operar en las préximas semanas con
unas 400 vacas, mientras que otras 400 seguiran
siendo ordefiadas de manera tradicional. El nue-
VO esguema cuenta con trangueras inteligentes
gue identifican y derivan las vacas hacia el robot
de ordefio, o bien a salas de alimentacion si el
animal ha sido ordefiado recientemente, pero
desea volver a ingresar para alimentarse con
racion. En caso de que una vaca no ingrese al
area en un tiempo prudencial, el sistema dispara
una alarma para que un encargado localice al
ejemplar y verifique qué sucede con él.

En el galpon (free stall) se colocaron camas y
pisos de goma. Si bien estaba la opcion de poner

una cama de arena, se decidio incorporar goma
para facilitar la gestion de procesos al personal.

“El sistema de ordefio voluntario precisa traba-
jadores, pero que realicen tareas diferentes a
las de un tambo tradicional. Tiempo atras hice
un curso de hotelerfa, porque entiendo que un
tambo es una empresa que brinda servicios a las
vacas. Ahora, vamos a implementar una figura
similar a la de los housekeeper de los hoteles,
gue son las personas que se encargan de que
todo esté en orden en los diferentes pisos, para
revisar los galpones por turnos”, comenta Jorge.

Bienestar animal

El hecho de que los cuatro hijos de los herma-
nos Isidro y Marcelo Bonamico —un médico
veterinario, una agronoma y dos estudiantes
universitarios— hayan decidido continuar como
familia empresaria fue uno de los catalizadores
de la decisién de potenciar la productividad
del tambo por medio de la instalacion de un
sistema de ordefio voluntario.

Dos tercios de la inversion fueron financiados
con préstamos de la empresa proveedora
de equipos y de una entidad oficial, mientras
que el tercio restante se solvent6 con capital
propio. “Creemos que la alimentacion y la
genética no son actualmente las limitantes
para poder incrementar la produccion por
vaca, sino que el factor clave es el bienestar
animal. El analisis realizado para definir la
inversién fue que la misma se pague con
los litros adicionales que generaremos”, co-
menta Isidro, quien integra el CREA Tambero
Laboulaye (region Centro). El nuevo tambo
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entrara en operacion en las proximas semanas.
Implementaron un galpén con cama de com-
post en base a cascara de mani, el cual se
estima que requeriria su primer reemplazo en
un periodo de dos afios. Cada vaca tendra un
espacio disponible de 12 metros cuadrados
(sin contar la calle de alimentacién). La insta-
lacion de circulacion y ordefie cuenta con piso
de goma antideslizante y un sistema (flushing)
gue emite grandes chorros de agua reciclada
para mantener el piso libre de residuos.

Los efluentes, con ayuda del agua, se dirigirdn por
declive hacia una primera zona de recoleccion
que es de cemento y a partir de ahi es dirigida
a un tornillo extrusor. En el mismo se separan la
mayor parte de los residuos solidos, los cuales se
ingresan a unas geomembranas sobre un playon
gue permiten, por decantacion, que termine de
drenar el liquido. El fin Ultimo es la biofertilizacién
variable de los lotes productivos para los cuales
ya se realizaron mapa de nutrientes.

El agua con el primer proceso de filtrado de soli-
dos sera posteriormente derivada por gravedad
a una laguna anaerobica, en la cual —como lo
indica su nombre- se produce la degradacion
de la materia organica en ausencia de oxigeno.
El efluente resultante luego es derivado a una
segunda pileta —la laguna facultativa—, en la
cual la degradacion de la materia organica tiene
lugar por la actividad metabdlica de bacterias
heterétrofas que pueden desarrollarse tanto
en presencia como en ausencia de oxigeno. El
agua depurada serd empleada nuevamente en
el sistema de flushing, lo que promueve un uso
circular de los recursos disponibles.

‘Ademas, bajo el principio de reciclado de los
recursos gue nos propusimos, tenemos un sis-
tema que recolecta el agua de lluvia caida sobre
los 8000 metros cuadrados que posee el galpon,
y es depositada en una pileta, impermeabilizada
y techada, la cual sera mezclada con el agua
(subterranea) a la que acceden las vacas para
mejorar la calidad de la misma’, sefiala Isidro.
Este afio 360 vacas seran ordefiadas en unida-
des de ordefie voluntario, mientras que otras
400 permaneceran en el tambo tradicional
(aunque éste fue modernizado para facilitar
la labor de los ordefiadores). Se trata soélo
del inicio: el proyecto a futuro fue disefiado
de manera “modular” a los fines de poder ir
satisfaciendo el crecimiento del sistema de
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Isidro Bonamico y su hijo, Enrique

una forma mas natural para los animales y los
trabajadores, permitiendo también capturar las
mejoras tecnoldgicas del equipamiento.

Cambio de opinién

“Inicialmente pensaba que el sistema no era
adecuado para la Argentina, pero cuando
observé tambos robotizados en diversos viajes
que hice a EE. UU. y a Brasil, cambié de opinion”,
comenta Carlos Turchi, del CREA Trenque
Lauguen-La Marfa (region Oeste Arenoso).
Este aflo comenzara a ordefiar 120 vacas con
dos tambos robotizados. El objetivo es llegar
en algun momento a incluir un total de 600 ani-
males en el sistema automatizado. La mayor
parte de las vacas seguiran por un buen tiempo
siendo ordefiadas en el tambo tradicional (lo
gue permitirda comparar ambos sistemas en
tiempo real).

Para asegurar el bienestar de las vacas se
construyd —previo a la instalacion del tambo
robotizado— un galpén que cuenta con una
cama de compost elaborada a base de paja de
cebada y trigo; posteriormente se emplearan
rollos de rastrojo de maiz y soja, y eventual-
mente, también cascara de mani.

“En el sistema tradicional producimos 27 litros/
VO/dia promedio anual, mientras que con el
tambo robotizado apuntamos a superar los 32
litros/VO/dia", proyecta Carlos. “Llevo muchos
afnos en la actividad y creo que la clave esta en
disefiar sistemas que permitan producir la mayor
cantidad de litros posibles por vaca’, afiade. 4



18 1 Revista CREA

“Necesitamos
soluciones
colectivas”

Fortalezas y debilidades de la lecheria argentina
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Con foco en la innovacion y en el valor de la
cadena lactea argentina, la jornada lechera
organizada por la region CREA Este en la loca-
lidad de Navarro dejé a su paso interesantes
presentaciones. Una de ellas fue, sin duda, la de
Gustavo Mozeris, presidente de la Fundacion
de Agronegocios y Alimentos y actual gerente
ejecutivo de la Fundacion para la Promocion y
el Desarrollo de la Cadena Lactea Argentina.
Constituida en el afilo 2011, la Fundacién PEL
surgid como entidad depositaria de los li-
neamientos definidos durante el trabajo de
planificacion estratégica de la cadena lactea
argentina que tuvo lugar entre 2007 y 2009. “El
proceso involucro a los distintos eslabones de
la cadena. Alli se plantearon seis ejes priorita-
rios para alcanzar mayor competitividad, que
hoy tienen plena vigencia. Finalizada esa ins-
tancia, se penso en avanzar hacia el desarrollo
de una organizacion que le diera continuidad y
sirviera de apoyo para la ejecucion de proyec-
tos sectoriales”, relatd Mozeris al inicio de su
presentacion.

El Consejo de Administracion de la Fundacion
PEL acoge a representantes de la industria y de
la produccion en partes iguales. “Su presidente
es Miguel Taverna, en su rol de técnico desta-
cado del sector. Tiene ademas un Consejo Con-
sultivo conformado por entidades de la cadena,
un activo valiosisimo para la construccion de
acuerdos en torno a la competitividad, como la
mejora de la relacion entre produccion e indus-
tria, asuntos de infraestructura, la necesidad
de mayor transparencia, etcétera. Estas son
cuestiones que deben ser impulsadas como
politicas publicas o proyectos sectoriales”, agre-
go, para luego adentrarse en el tema por el que
fue convocado: las fortalezas y debilidades de
la cadena lactea local.

Foco en lo interno

Al referirse a las capacidades que muestra
la cadena, Mozeris exhibid un listado de 10
fortalezas, fruto de un anadlisis FODA realizado
entre 2007 y 2009, el cual fue retomado y ac-
tualizado en el Ultimo afio por el INTA. “Cuando
se considera el conjunto de los actores de la
cadena lactea, el aspecto principal referido a
produccion primaria es la flexibilidad”, detalld.

Para visualizarlo, Mozeris recurrié a un gréafico
muy “en agenda” en el sector lechero: la tasa

de desaparicion de tambos. “Este es, de alguna
manera, mi primer desafio, porque sé que es un
tema muy sensible. Desde 2002 hasta 2007, en
la Argentina desaparecieron tambos a razén de
un 2% anual. Ahora, si se toma al conjunto de
naciones involucradas en la actividad lechera,
nuestro pais esta entre los que menor tasa
ostentan (grafico 1). Y eso no es casual; estd
directamente relacionado con la capacidad de
los productores para adaptarse al cambio’, ase-
guro. “Con los vaivenes macroeconémicos y la
falta de apoyo en términos de infraestructura y
de acceso a distintos servicios, podriamos tener
tasas cercanas al 11% o mas; sin embargo eso
no sucede, fundamentalmente porque una de
las principales fortalezas que presenta nuestra
cadena lactea es su flexibilidad para adaptarse
al cambio en forma permanente”.

La otra gran fortaleza de la cadena tiene que
ver —contra lo que podria pensarse— con la gran
cantidad de empresas procesadoras distri-
buidas en las diferentes cuencas lecheras del
pais (aproximadamente 700), lo que permite
construir valor a nivel local. Ahora, ¢concebi-
MOS €S0 CoOmMO una ventaja competitiva? Me
atreveria a decir que no; aun no se vislumbra
como una fortaleza en si misma”, aseguro.

Debilidades
En contrapartida, la Fundacion PEL hallé 18
debilidades en la cadena lactea local, algunas

Grafico 1. Tasa anual de disminucién de tambos en paises seleccionados
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Mozeris: ‘Tenemos evidencias sobradas para decir que la produccion primaria ha tornado recursos de las \\
amortizaciones para sostener la actividad y hoy necesita una inversion fuerte en materia de infraestructura’

con un peso de importancia. La primera esta
vinculada a la relacidon entre produccién e
industria. “Cuando se analiza el sector, se
advierte que estamos acostumbrados a tomar
decisiones en términos individuales. Tenemos
una gran cantidad de industrias y una alta fle-
xibilidad por parte de los tambos para producir
leche cruda, pero al mismo tiempo ocurre que
la relacion entre esos eslabones es precaria; no
se genera el nivel de confianza necesario para
lograr una cadena competitiva’, advirtio.

Los problemas que involucran al conjunto de
los actores de la cadena requieren soluciones
colectivas. “Ignorarlos no los resuelve. Hay que
ponerlos permanentemente sobre la mesa para
construir con el otro una solucion comun”, alento.
Otra debilidad, que contrasta con la ventaja
de contar con una gran cantidad de plantas
procesadoras, es la ineficiencia presente a
nivel de la industria lactea. Entonces, ;como
cimentar la competitividad? Mozeris se refirio
en su charla a “dos construcciones”. Una, liga-
da directamente a lo que hacen las empresas
en forma individual, que luego, por sumatoria,
permitiria lograr una mayor ventaja compe-
titiva. “Si yo amplio la brecha entre el precio
percibido y mis costos, empiezo a generar mi
propia ventaja, y esto deja de ser una cuestion
que afecta a unos pocos tamberos o indus-
trias para pasar a ser un esquema de trabajo
colectivo capaz de generar una ventaja com-

petitiva sostenible para la cadena’, subrayo.
No obstante, con eso no alcanza; es necesario
avanzar hacia un cambio en la estructura
misma del sector. Hay que disefiar esquemas
institucionales de representacion que permitan
cambiar las reglas de juego de la competencia.
“Ese proceso es clave para la situacion de la
lecheria en su conjunto’, puntualizo.

“¢Qué se podria lograr con ello? Concretar, por
ejemplo, proyectos sectoriales de alto impacto:
acordar de donde va a salir el fondeo para un
programa de caminos rurales, y lograr que
se cumpla en tiempo y forma; llevar adelante
programas de actualizacion tecnoldgica de
tambos e industrias, las cosas con las que
sofiamos todos”, indicé Mozeris.

La renta en la cadena

La competitividad de un sistema encierra tres
dimensiones: la social, la ambiental y la econo-
mica. Para que la cadena lactea argentina sea
competitiva, tiene que ser sostenible en cada
una de ellas.

Eso abre un gran interrogante: ;como se mide
econémicamente el valor que genera la cadena
lactea? Fue en el afio 2002 que se empezo a
trabajar formalmente con el Instituto Argentino
de Profesores Universitarios de Costos para
ver como calcularlo. En la actualidad, dicha
entidad mide mensualmente dos indicadores
gue son fundamentales: uno es el valor de
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referencia de la oferta, que mide el costo del
productor; el otro es el valor de referencia de
la demanda, que mide el poder de compra de
la industria. “Si relacionamos esas variables
con el precio efectivamente pagado, podemos
identificar quién gana y quién pierde en cada
momento’, explicd Mozeris.

“¢Cudl seria la situacion ideal para la genera-
cion de valor en nuestra cadena? Que las dos
curvas se mantuvieran equidistantes respecto
del precio finalmente pagado, donde ganan-
cias o pérdidas se reparten equitativamente.
Como puede observarse en el grafico 2, desde
noviembre de 2016 hasta abril de 2017 el
conjunto de la cadena perdio valor. Registré un
buen momento de abril a noviembre; a partir de
ese momento, las curvas se volvieron a cruzar,
con una industria que pagaba mas alla de sus
posibilidades y un productor que percibia un
valor inferior a su costo”.

A continuacion, Mozeris presentd el poder de
compra de la industria desagregado entre gran-
des empresas y pymes lacteas (grafico 3), donde
se aprecia una clara superioridad de las primeras.
‘Al comienzo dije que era bueno tener una gran
cantidad de pymes distribuidas en las cuencas
lecheras. Sin embargo, hace falta que esas
empresas tengan un mayor poder de compra,
porque sino, ;qué sucede? La industria compra
y paga un precio en funcion de lo que dicta el

mercado. No es posible jugar individualmente.
Cuando el sector pyme tiene menor poder de
compra, la industria se ajusta a eso’, advirtio.
Sobre el final de su charla, Mozeris invitd a
imaginar —una vez mas— una representacion
institucionalizada de la cadena que promueva
el desarrollo de mayor actualizacion tecnologi-
ca, un aumento de la eficiencia y la especializa-
cion de las pymes, impulsando la curva hacia
arriba para generar un agregado de valor.
Avanzando en esa cuestion, exhibid un tra-
bajo presentado por Carlos Berra, director de
Lecheria del Ministerio de Agricultura, luego
del Relevamiento Industrial Lacteo Argentino,
finalizado a principios de 2018. De acuerdo con
ese estudio, la incorporacion de una linea de
tratamiento continuo de leche con pasteuriza-
dor a placas y separadora centrifuga exige una
inversion de 140.000 ddlares. “Si hiciéramos
esa inversion en una pyme, para una planta
promedio del segmento de 23.000 litros de
procesamiento por dia, encontrariamos que la
estandarizacion de la leche permitiria recupe-
rar el 0,5% de grasa para quesos semiduros, el
0,7% para duros y el 0,2% en suero. También
se obtendrian 60 toneladas de manteca por
afio por planta; es decir que se generaria un
ingreso de 300.000 ddlares. No hay mucho
que pensar’, enfatizd, advirtiendo que de
haberse producido esas mejoras no habria

Grafico 2. Comparativo entre el valor de referencia de oferta, demanda y valor “pizarra®

@ Valor de referencia de oferta: costo productor

® Valor de referencia de demanda: poder de compra industria

@ Valor pizarra: precio productor

Fuente: INTA-lapuco, publicads par OCLA




sido necesario importar manteca en 2017.
Ademas, esa tecnologia permitiria un ahorro
del 50% del agua utilizada, 40% del tiempo que
insume la elaboracion de queso, 50% del con-
sumo de vapor y 20% de la energia eléctrica,
generando un aumento de la capacidad de pro-
cesamiento, mayor seguridad bromatoldgica,
una mejora de la calidad de los productos en
respuesta a los estéandares, una reduccién en
los efluentes y mayor humanizacion de la ta-
rea. ‘Lo que estarfamos haciendo, en definitiva,

es mejorar la capacidad de pago de las pymes.
Obviamente, hay que trabajar en conjunto para
que el dinero de esas inversiones esté disponi-
ble en el sistema financiero y tenga una tasa
acorde’, indico.

iEsa es la pregunta!

Pero ;,genera o no genera valor la cadena
lactea? Mozeris dejo para el final la pregunta
del milldn. “Si, genera”, asegurd. “Ahora, cuando
consideramos cudnto se invirtié para generarlo,
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Grafico 3. Comparativo entre valor de referencia de la demanda segun segmento industrial y el valor “pizarra”
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Mozeris: ‘Hay que avanzar hacia un cambio en la estructuraw
del sector. Es necesario disefiar esquemas institucionales de representacion
que permitan cambiar las reglas de juego de la competencia’

resulta que en los ultimos 30 meses la cadena
perdié 945 millones de ddlares, pérdida que se
distribuye en proporciones distintas en los dis-
tintos sectores: la industria perdié 68 millones
de dolares, mientras que la produccion primaria
perdié 877 millones de délares”.

Siguiendo con el andlisis, Gustavo se intereso
en otra pregunta: “Los 877 millones invertidos
por los tamberos entre diciembre de 2015 y
agosto de 2018, ¢a qué rubro corresponden?
Esa pérdida corresponde al 40% del total de
amortizaciones de infraestructura y equipa-
miento de la produccidn primaria; es decir,
son costos no erogables. Esto significa que
tenemos un problema serio de inversion en
infraestructura y, por ende, de eficiencia”.

Los proyectos de la FunPEL

Proyectos en los que articula acciones y potencia
esfuerzos:

- Observatorio de la Cadena Lactea Argentina (OCLA)
- Proyecto Factor Humano en Tambo
- Club de Buenas Practicas Tamberas
|

Como prueba de esto, Mozeris mostré datos
del Proyecto indices, trabajo publicado en 2014
gue tuvo como obijetivo identificar posibles
limitantes a la produccion de leche en la Ar-
gentina, a partir del relevamiento de aspectos
fundamentales: infraestructura, manejo y nivel
tecnoldgico, y recursos naturales basicos. “De
acuerdo con ese estudio, el tambo promedio
tiene una instalacion de 24 afios de antigle-
dad, con una maquina de ordefio de 11 afios.
Ademas, en el 85% de los casos, la instalacion
consiste en una espina de pescado de nueve
bajadas”, advirtio. Al salir de la fosa y mirar
mas alla, la situacién no mejora: en sombra y
en agua de bebida, la calificacion es mala, y en
callejones y preparto, regular.

“Tenemos evidencias sobradas para decir que
la produccién primaria ha tomado recursos de
las amortizaciones para sostener la actividad
y hoy necesita una inversion fuerte en materia
de infraestructura’, insisti¢, para emitir su ul-
timo gran interrogante: “Pero ;esta la renta
en la cadena?” Esta pregunta tiene varias res-
puestas posibles. Entre las negativas, Mozeris
argumentd: “Obviamente no con este resultado.
Desde el ambito de la produccién no podemos
pretender que se pague mas la leche cruda,
porque tal como est3, el sistema no lo admite,
a menos que se produzca un cambio profundo
en las reglas de juego’. Y agrego: “Obviamente,
esto tampoco ocurrird si no existe una insti-
tucionalidad fuerte de la produccion y de la
cadena misma”.

Sin embargo, la respuesta es positiva cuando
se tiene en cuenta al Estado como un integran-
te mas de la cadena. “Nos encontramos con
un 47% de presion fiscal sobre el precio final
en gondola; es decir, el Estado participa con
un 47% del valor que se paga por un sachet de
leche”, enfatizd. Obviamente, la respuesta es
también afirmativa si se logra monetizar las
reservas de valor existentes, basicamente a
través de la eficiencia y de la tecnologia.

Como conclusion, el gerente de la Fundacion
PEL dejo una advertencia y una tarea para el
hogar: "Queda claro que tenemos un problema
serio que es necesario abordar colectivamente.
La verdad es que la cadena lactea argentina tie-
ne muchisimo por ganar en los proximos afos,
pero depende en gran medida de nosotros”. B4
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El nuevo escenario perjudica la pastura
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La alfalfa es una de las principales legumino-
sas forrajeras del mundo. En la Argentina, esta
especie constituye la base forrajera de la gran
mayoria de los tambos, particularmente en la
cuenca Santa Fe-Cordoba. Su amplia difusion
se explica, en parte, por su capacidad de pro-
ducir una elevada cantidad de materia seca de
calidad a bajo costo, debido a su capacidad de
fijacion biolégica de nitrégeno. Sin embargo,
los eventos climaticos extremos acaecidos en
los ultimos afios —y en particular las condicio-
nes de exceso de precipitaciones— redujeron la
persistencia de las alfalfas. Esta situacion ha
puesto en jaque a los sistemas lecheros de la
region, forzando al productor a tener que rea-
lizar frecuentes resiembras, aumentando los
costos y sometiendo el sistema a una creciente
inestabilidad.

La pérdida de persistencia de la alfalfa tiene
multiples causas. Las principales incluyen
el sobrepastoreo (particularmente en otofio-
invierno), el pisoteo excesivo luego de las
lluvias y las enfermedades. La afeccién predo-
minante en la region central de la Argentina es
la podredumbre de raiz causada por fitoftora.
Este patogeno causa pérdida de plantas, com-
prometiendo asi la persistencia de la pastura. A
pesar de que existen cultivares resistentes, si
las condiciones predisponentes se mantienen
por mucho tiempo a elevada humedad am-
biente, suelo encharcado o con mal drenaje, o
altas precipitaciones, el cultivo termina siendo
afectado y se pierden plantas. En este sentido,
el ascenso de las napas puede ser un factor
importante que predisponga la planta para el
ingreso de este hongo.
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Sorgo Achicoria Alfalfa Festuca
Trébol blanco y rojo
Grafico 1. Relacion entre profundidad media del nivel freatico y produccion y ‘ ' N
persistencia de la alfalfa Ensayo de alternativas forrajeras en
| el campo experimental de produccion
20 animal Rincén de Avila, FCA-UNL
g e ¢Oportunidad o amenaza?
= En los ultimos 20 afios, la regién pampeana
S sufrio un fuerte proceso de transformacion
-‘é‘r 10 | productiva que provoco un ascenso de las
=) napas e incremento el riesgo de anegamiento.
§ La alfalfa, por ser una especie cuyo centro de
'g 5 | origen es desértico y por haberse adaptado a
o suelos profundos y aireados, no tolera esos
anegamientos. El ascenso de la napa fue
0L i - o ; = - = asociado en forma anecddtica con la pérdida
0 1 2 3 4 5 6 T de persistencia de las alfalfas. Sin embargo,
T en una publicacion reciente realizada por los
autores de este articulo, se pudo comprobar
que lo anecddtico tiene fundamento cientifico:
0 4 la altura de la napa en la zona Santa Fe Centro
estd positivamente asociada a la persistencia 'y
¥ 60 4 produccion de las alfalfas.
E En ese estudio se analizaron 20 afios de datos
% 40 | experimentales de campo tomados en el
k7 INTA Rafaela para entender el impacto de las
4 condiciones climaticas y del suelo sobre la
ZNL productividad y la persistencia (porcentaje de
cobertura vegetal) de la alfalfa. La profundidad
0 T ] | T T Y T del nivel fredtico fue la variable que mejor ex-
0 1 2 3 4 > 5 ’ plicé tanto la produccion (49%) como la persis-
Profundidad media de la freatica (m) tencia (47%). Los maximos valores de ambas
! variables se observaron cuando el nivel freatico
Cada punte representa el promedio de las variedades evaluadas en ese ciclo. Las cruces se mantuvo por debajo de los cuatro metros

representan las variedades con latencia invernal intermedis (grupos 6 v 7), v los circulos, . o
las variedades sin latencia (grupas 8, 9 y 10} de profundidad. Esto fue indistinto para grupos



Un principio
innovador,

un final exitoso.

E o 0 ® Expedition® es un insecticida desarrollado en base a

xpe It I o n Isoclast, una innovadora molécula con un
sorprendente modo de accion. Una nueva
generacion de insecticidas que les permite a los

INSECTICIDA productores controlar chinches y orugas, pensar en
sustentabilidad y ganar en rentabilidad.

Visitanos en corteva.com.ar

™
@ c o R T E VA TM, ®, SM son marcas y servicios registrados de Dow AgroSciences, DuPont o Pioneer, sus

agriscience entidades vinculadas o sus respectivos propietarios. Peligro. Su uso incorrecto puede provocar
9 daros ala salud y al ambiente. Lea atentamente la etiqueta.




301

Grafico 2. Relacion entre la proporcion de dias al afio con una profundidad del
nivel freatico inferior a 1,5 metros y produccién y persistencia de la alfalfa
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con y sin latencia: ambos se vieron afectados
en igual medida (ver grafico 1).

Si bien un nivel fredtico de 4 metros puede
parecer profundo, el ascenso del agua por ca-
pilaridad se relaciona inversamente con el dia-
metro medio de los poros. Esto implica que
en suelos de textura fina —como los del centro
santafesino— este ascenso sea de 1 a 3 metros.
Pero el fendmeno mdas importante se explica
por el rapido ascenso de la napa ante lluvias
importantes: con profundidades de napa de 3 o
4 metros, existe un alto riesgo de que el nivel
fredtico alcance las capas superiores del suelo
(menos de 50 centimetros) durante 15-20 dias
en el afio. Y solo dos dias de anegamiento son
suficientes para reducir la produccion de alfalfa
en un 50% con temperaturas de 32 °C (algo
usual en primavera y verano en esa zona; ver
gréfico 2).

Trabajos CREA en la zona Centro

Las condiciones climaticas son cada vez mas
variables y la intensidad de sus efectos mas
pronunciada. La mayor incertidumbre respecto
del comportamiento climatico repercute en un
aumento de las dificultades para efectuar una
adecuada planificacion de la rotacién forrajera.
En los sistemas de alta carga con pasturas
de alfalfa, se generan situaciones de excesiva
compactacion del suelo, lo cual disminuye la
infiltracion. Eso podria explicarse, en parte, por
el escaso aporte de las raices. Sin embargo,
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Determinacion de propiedades fisicas en achicoria, como alternativa a la alfalfa en suelos encharcables N
del centro santafesino (Proyecto Alternativas Forrajeras UNL-CREA)

son pocos o nulos los trabajos de medicion
de raices en pasturas. Por ello, la Comision de
Lecheria de la region Santa Fe Centro trabaja
junto con la Universidad Nacional del Litoral, el
Conicet y empresas en el desarrollo de distin-
tos proyectos, para evaluar cultivos con mayor
aporte radical y que sean mas resistentes a
excesos hidricos. Asimismo, se evalla el poten-
cial productivo de estas alternativas forrajeras
a partir de la incorporacion de fertilizantes,
correcciones de suelo y distintas practicas de
manejo que potencien la produccién de forraje.
La alfalfa seguird siendo “la reina de las forraje-
ras” en los tambos de la region. Sin embargo, su
caracter de especie no tolerante a anegamien-
tos ni a napas altas debera hacernos repensar
nuestras rotaciones forrajeras, particularmente
en suelos mas “pesados”.

Es posible que la ganaderia deba seguir el
ejemplo de la agricultura, comenzando por un
proceso sistematico de ambientacion de sus

lotes. En este sentido, aquellos que tengan pre-
sencia de napa, riesgos de anegamiento u otras
limitantes deberdn ser destinados a la siembra
de especies forrajeras alternativas. Mientras
tanto, la alfalfa seguird manteniendo su nicho:
suelos altos, profundos y con pH neutro. B4

Gonzalo Berhongaray y José Jauregui
Proyecto Rotaciones en Tambo de CREA

El presente texto es una resefia del articulo “Wa-
ter table depth affects persistence and produc-
tivity of alfalfa in Central Argentina”, publicado
por Gonzalo Berhongaray, Maria Basanta y José
Martin Jauregui en Field Crops Research, 235:
54-58 (2019).
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Presentacioén institucional del Proyecto BID Lab-CREA N

Hacla una nueva
agricultura

CREA y BID se unen para promover emprendimientos agrotecnolégicos
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CREA y el Laboratorio de Innovacion del Banco
Interamericano de Desarrollo (BID Lab) firmaron
un convenio para promover el desarrollo de
innovaciones tecnoldgicas orientadas a generar
valor en el sector agropecuario.

El convenio contempla la realizacion de un
relevamiento de emprendimientos AgTech; la
generacion de informacion de base para carac-
terizar a los productores CREA considerando
los perfiles de los productores como adoptan-
tes de tecnologia; la facilitacién de encuentros
entre empresarios agropecuarios, emprende-
dores tecnoldgicos e investigadores; el desa-
rrollo de programas de incubacion, testeo y
validacion de tecnologias y mentorias, y el de-
sarrollo de grupos de adoptantes de tecnologia,
entre otras iniciativas.

“En muchos casos, los empresarios agropecua-
rios y los desarrolladores tecnoldgicos tienen
idiosincrasias y motivaciones distintas; a me-
nudo, incluso, ni siquiera se conocen’, explica
Federico Bert, director del Area de Innovacion y
Desarrollo de CREA. “Precisamente, el convenio
entre ambas instituciones tiene por objetivo po-
ner en contacto ambos mundos para beneficio
mutuo’, aflade.

En ese marco, la semana pasada CREA organi-
76 en Expoagro la presentacion de casos desta-
cados de emprendimientos AgTech, algunos de
los cuales estdn siendo incubados en el Area de
Innovacion de CREA.

El primer emprendimiento estd desarrollando
un dispositivo que permite calcular en tiempo
real —con un elevado grado de precision— el
peso de los vacunos por medio del procesa-
miento de imagenes digitales; SoilOptix dispone
de un equipo que permite mapear emisiones de
radiacion gamma de los suelos para generar
mapas modelizados en alta definicion de tex-
tura, materia organica, pH y nutrientes; Ponce
disefid un dispositivo que permite monitorear
equipos de riego de manera remota; ZoomAgri
dispone de un equipo (ZoomBarley) que permite
determinar en pocos minutos la calidad de una
muestra de semilla de cebada, proceso que
con el procedimiento tradicional de analisis de
laboratorio requiere varios dias; Humber es una
plataforma que conecta a transportistas con
dadores de carga, y a partir de la gran cantidad
de datos y clientes que tiene a la fecha, se en-
cuentra desarrollando algoritmos para calcular

tarifas de fletes de referencia geolocalizadas.
Por ultimo, la nueva red social Pacta esta orien-
tada a facilitar el desarrollo de agronegocios y
es una creacion de Guillermo Zorraquin, inte-
grante del CREA lIslas del Ibicuy (region Litoral
Sur) y Mariano Pizzio, asesor del CREA Tarag(i
(region Litoral Norte).

“Desde sus inicios, CREA se enfocd en el desarro-
llo y la innovacion tecnoldgica. El convenio con el
BID refuerza precisamente ese compromiso en
la actual coyuntura”, remarca Federico Bert.

Gira técnica

Ademas, durante la muestra se llevo a cabo la
sexta edicion de las giras técnicas de maqui-
naria agricola. La coordinacion estuvo a cargo
del Area de Innovacién, y la conduccién en
manos de los técnicos del Area de Agricultura
de CREA, Joaquin Bello y Maria Paolini. En el
marco de las giras se visitaron algunas de las
principales innovaciones presentadas.

PLA presento su Sistema Integral de Aplicacio-
nes, una aplicacion que viene cargada en dos
tablets que se entregan con la compra de los
pulverizadores y que ofrece una serie diversa
de funcionalidades.

Esta aplicacion permite que todos los actores
involucrados en una aplicacion de agroqui-
micos accedan y controlen en tiempo real los

Giras técnicas de maquinaria agricola 2019
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Sistema Integrado de Aplicaciones. 1) Pantalla inicial de la App con sus tres menus principales.

N

2) Monitoreo de calidad de aplicaciones en tiempo real. 3) Esquema interactivo para solicitar repuestos

PARERA 15 PIS0O 1 {CP 1014} C.A.B.A.
(011) 4014 - 5796 (DE 7 A 12 HS)

MERCADO DE LINIERS

registros de las variables mas relevantes para
maximizar la eficiencia y la eficacia de la labor.
Para lograrlo se utiliza el hardware y software
(Unimap) desarrollado por la firma ACRONEX.

De esta forma, en aquellas zonas en las cua-
les exista un minimo de sefial de telefonia
celular —pues el requerimiento de volumen de
datos no es elevado—, se pueden observar en
tiempo real las condiciones climaticas que se
registran en el momento de la aplicacion para
detectar si estas, segun criterios prefijados, son
las adecuadas para realizar la tarea. Se puede
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monitorear el recorrido de la pulverizadora y las
condiciones en las que se llevé a cabo el traba-
jo. Cabe aclarar que la app puede descargarse
en celulares o tablets para que —luego de darles
acceso— “auditores” puedan verificar en linea la
performance del equipo. También se pueden
generar reportes automatizados para que un
contratista pueda validar la calidad del trabajo
realizado ante un cliente o, eventualmente, ante
una autoridad regulatoria. Incluso, en los casos
en que la calidad de la labor haya sido deficien-
te, el analisis de la informacion generada en




Ahora es posible una comunicacién integral en campo y estancias,
pudiendo conectar el campo a diferentes servicios en linea: banca
electrénica, pago de Impuestos, servidores centrales, etc.

Porque la conectividad es una herramienta clave del crecimiento,
llega NETNIUS.

VELOCIDAD | RESPALDO | SEGURIDAD | CONTROL

NETNIUS

Con todo el respaldo de MEGATRANS CONECTADOS, SIEMEPRE
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Precision Planting. 1) Sistera de dosificacién variable de hibridos mSet N

2) Smart Firmer

el marco de la tarea permite identificar las va-
riables que comprometieron la calidad de la
pulverizacion.

Adicionalmente, la aplicacién ofrece la posibili-
dad de programar los services de los pulveriza-
dores en lugares habilitados para tal fin, que se
encuentren mas cercanos a la posicién del equi-
po. Finalmente, la aplicacion ofrece un modelo
interactivo 3D de cada tipo de pulverizadora que
comercializa, para que al solicitar un repuesto,
por ejemplo, baste solamente un clic en la pieza
requerida para poder encargarla (sin necesidad
de describir verbalmente la ubicacién o funcién
del repuesto que debe ser reemplazado).

La filial local de Precision Planting presento
mSet, una tecnologia que permite realizar siem-
bra variable de hibridos (o variedades). Cada
surco recibe semilla de dos tolvas independien-
tes. De esta forma, al pasar por distintos am-
bientes, prescripcion mediante, cada cuerpo de
siembra puede cambiar de hibrido (o variedad)
en forma independiente para lograr un ajuste
maximo de acuerdo con las condiciones del
ambiente. Adicionalmente, tal como ocurrio el
afio pasado, se volvio a presentar SmartFirmer.
Este sensor permite medir el porcentaje de
materia organica y su variabilidad espacial en
cada surco de siembra, posibilitando realizar
ajustes de las densidades de siembra en

tiempo real. Cabe aclarar que si bien eso ya era
posible en ambientes previamente mapeados
(prescriptos), el uso de esta nueva tecnologia
permite realizar siembras de densidad variable
en ambientes que no fueron evaluados de
antemano. Ademas, este dispositivo permite
mensurar temperatura y humedad presente en
el suelo para saber si es necesario buscar una
mayor profundidad de siembra, o bien detener
el proceso cuando no se alcancen umbrales mi-
nimos. También mide la presencia de rastrojos
en el surco.

Los sistemas mSet y Smart Firmer permiten
trabajar para el logro de un ajuste 6ptimo entre
la arquitectura de los cultivos y la dotacion de re-
cursos del ambiente en cada fraccion del terreno.
Irri-Ar, empresa dedicada a la comercializacion
de equipos de riego de las marcas Lindsay,
presentd un software (FieldNET Advisor) que
permite calcular el requerimiento optimo de
agua de los cultivos, anticipando situaciones
de estrés hidrico. De forma complementaria,
esta tecnologia brinda la posibilidad de realizar
aplicaciones variables considerando distintos
tipos de suelos presentes en el circulo de riego.
En funcion de los datos de mapas de suelos, se
calcula el balance hidrico de cada cultivo y se
realizan prescripciones georreferenciadas del
nivel de riego adecuado en funcion de los obje-
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Las giras, en primera persona

Una charla con Joaquin Bello y Maria Paolini, téc-
nicos del Area de Agricultura de CREA, encargados
de conducir las giras de maquinaria agricola en el
marco de Expoagro 2019

—;Cual es el objetivo de estas giras?

I Joaquin Bello: En linea con la vision CREA 2025,

Bello (Area de Adricultura de . Gabriel el objetivo es detectar y difundir tecnologias que
(Areadel 1 de CREA) contribuyan a incrementar la eficiencia productiva,

mejorando la performance ambiental de las activi-

dades agropecuarias para disminuir eventuales impactos negativos sobre las personas (las que tra-

bajan en las empresas y las que viven en las comunidades donde se llevan a cabo tales actividades).

—.Como se disenan las giras?

Maria Paolini: Primero se hace un relevamiento de la informacién disponible usando como
Insumos las gacetillas de prensa, la pagina web y las redes sociales de Expoagro y de los exposi-
tores. Antes de ir a la muestra —teniendo como norte este objetivo y, por lo tanto, el mensaje que
querernos transmitir— hacemos una puesta en comun de lo que detectamos y vamos ordenando
la recorrida. El primer dia, recorremos la exposicion, ajustamos con los expositores las particu-
laridades del mensaje que querernos que transmitan (les pedimos hacer foco en lo técnico) y
terminamos de definir las paradas que conformaran la gira. Consideramos incluso la magnitud
de los desplazamientos que deberan realizar 1os grupos.

—,Qué les aporto este proceso?

—J.B.: Posibilito evaluar y reflexionar respecto de los ultimos avances que se estan viendo en el
sector en materia de tecnologia.

—M.P.. Ademas de ampliar mi proplo conocimiento respecto de la maquinaria agricola y las
tecnologias disponibles, pude reflexionar acerca del modo en que estas tecnologias mejoran la
eficiencia de las empresas y disminuyen el impacto ambiental y social.

—:Por qué los asesores y productores CREA estdn cada vez mads interesados en estas giras?
—J.B.: Considerando la cantidad y variedad de tecnologias presentadas, las giras ayudan a cen-
trar la atencion en algunos desarrollos particulares que nos ayudan a transmitir un mensaje. El
foco y el intercambio que tiene lugar entre los asistentes y los expositores estan puestos en las
implicancias agronomicas de estos desarrollos, con una mirada holistica del sistema productivo.
Finalmente, el tiempo de recorrida es acotado (1,5 horas), suficiente para llevarse un pantallazo
general sobre las principales novedades.

—M.P: Por lo general, hay un bombardeo de informacion. En este sentido, las giras ayudan a en-
tender cuales de las novedades ofrecidas reportaran una utilidad efectiva al sistema productivo.
Adicionalmente, creo que se llevan una serie de mensajes concretos, y eso les da la posibilidad
de conocer con un poco mas de profundidad aspectos que de otra forma se verian de forma
mucho mas superficial.
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Tecnopulverizacion. Sistema de pulverizacion de ultrabajo w
volumen con control de gotas de tamafio variable

@000

tivos de produccion definidos por cada usuario.
La empresa cordobesa Tecnopulverizacion
presentd un sistema —adaptable a cualquier
equipo— que consiste en una serie de “uni-
dades generadoras de gotas” con capacidad
para variar el tamafio y cantidad por aplicar sin
necesidad de cambiar los picos, pues el dispo-
sitivo puede ser regulado por el operario desde
una interfaz digital que permite modificar la

regulacion de “aspersores rotativos” y obtener
gotas cuyo tamafio va desde los 150 hasta los
500 micrones. Ademas, este sistema permite
trabajar con caudales de 5 a 25 litros/ha, lo que
le otorga mayor autonomia a la maquina.

Finalmente, en la Carpa AgTech de Expoagro, la
gira técnica se detuvo en el stand de Auravant,
una plataforma que entre la variada gama de
servicios que propone, ofrece la posibilidad de
analizar en forma gratuita mapas de indice de
vigor (NDVI) y de clorofila, que se obtienen a
partir del procesamiento de imagenes sateli-
tales. Los servicios mas avanzados permiten,
ademas, realizar ambientaciones orientadas a
ofrecer prescripciones para aplicacion variable
de insumos, generar entornos colaborativos
con los diferentes integrantes de la empresa
y producir registros histéricos de la evolucion
de un sitio particular. La aplicacion ya cuenta
con mas de 6300 usuarios que, en conjunto,
representan unos tres millones de hectareas en
26 paises diferentes, aunque la mayor parte se
localiza en la Argentina, Uruguay y Paraguay. )%

Gabriel Tinghitella
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Expoagro 2019

Qué sucedid durante la muestra agroindustrial a cielo abierto
mas importante del pais

Dia de la Innovacion: CREA y BID-Lab buscan unir a quienes necesitan la tecnologia con quienes la N
desarrollan. Durante el encuentro, realizado en nuestro stand, se presentaron nuevas soluciones para el campo

Giras técnicas: junto a especialistas CREA, los asistentes recorrieron la muestra para conocer los ultimos w
avances en maqguinaria agricola
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~ #SomosCREA

#SomosCREA

Recibimos al embajador de los Paises Bajos, Roel \r Durante la muestra, nos visito la delegacion de Kema,\r
Nieuwenkamp, y a la consejera agricola, Leontine Crisson, con gulenes compartimos nuestra metodologia basada en
para conversar acerca de buenas practicas agricolas y valores y conversamos acerca de posibles oportunidades
cuestiones de agenda comun de cooperacion

Clara Lacauy, integrante del CREA Lincoln, en represen- Firma de carta compromiso para estimular el creci- \‘
tacion del Movimiento durante el Encuentro Nacional de miento de la educacion agraria, suscripto por CREA, la
Mujeres del Agro Secretaria de Agroindustria, FaUBA, Universidad del

Salvador y la Universidad Catdélica Argentina
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Alumnos de la Escuela Agraria N.° 1 La Vieja Estaciéon de Duggan, de San Antonio de Areco, pasaron por \\
nuestro stand para conocer nuestra particular forma de trabajo

Con la presencia de empresarios CREA, representantes de instituciones y de empresas y comunicadores,w
se desarrolld nuestra tradicional picada
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La variedad de trigo mas destacada en térmi-
nos de rinde fue Baguette 620, seguida de DM
Algarrobo, Buck SY120, DM Nandubay y DM
Ceibo. Al corregir el rendimiento por bonifica-
ciones o rebajas, DM Algarrobo fue el material
gue cambidé en mayor medida su performance
alcanzando un “rendimiento comercial” similar
al de Bioceres Basilio.

Esta es una de las conclusiones contenidas en
el informe de resultados de ensayos compa-
rativos de rendimiento y calidad comercial de
cultivares de trigo realizado por los CREA de la
zona Norte de Buenos Aires, el cual fue coordi-
nado por Matias Ermacora con la colaboracion
de Maximo Reyes y Germdn Rossomano (ver
cuadros 1y 2).

Impacto en el gerenciamiento

Con respecto a las novedades en genética para
ambientes de alta productividad, en ciclos inter-
medios y largos, Baguette 620 y Buck SY120 se
mostraron competitivos con relacion al testigo
(DM Algarrobo) en todo el rango ambiental
explorado. Por su parte, en ciclos cortos, DM

Nandubay se mostré competitivo comparado
con el testigo (DM Ceibo), aunque con cierta
variabilidad. Los cultivares Klein Valor, Baguette
450 y MS INTA 617 se ubicaron por debajo del
testigo en todo el rango ambiental explorado.
Los valores de proteina y gluten estuvieron
fuertemente asociados a la genética (47%) y
en menor medida al sitio (26%) y su interaccion
(5%). El manejo del nitrégeno explicé el 20% de
los resultados de proteina y gluten en interac-
ciones con el sitio.

En proteina y gluten, se destaco claramente
Baguette 450, seguido de Klein Rayo y Klein
Valor. La mezcla de Ceibo + Rayo logré muy
buenos pardmetros de calidad. Por su parte, las
variedades con menores valores de proteina y
gluten fueron DM Algarrobo, Bioceres Guayabo
y Baguette 680 (ver cuadro 3).

Tal como ocurrié en campafias pasadas, los
modelos que ofertaron 200 kg/ha de nitrégeno
no lograron llevar la proteina a un nivel del 11%
en el caso de DM Algarrobo, pero si se logro
con las variedades Bioceres Basilio, DM Ceibo y
DM Nandubay. Los cultivares de mejor calidad

Cuadro 1. Rendimiento absoluto para el grupo de variedades evaluadas diferenciado entre sitios y manejo de nitrégeno, rinde

promedio e indice y coeficiente de variacion

Sitio El Algarrobo Los Montes La Pontezuela
Variedad 160 N 210 N 150N 200N 150 N 200N Prom. Rto.Ind. | CV %
Baguette 620 5787 5937 7236 7577 5744 5964 6374 109 12,7
DM Algarrobo 5579 5643 6867 7233 5698 6362 6230 107 11,3
Buck SY120 5475 5622 6825 7187 5983 6241 6222 107 10,8
DM Nandubay 5371 5496 6338 6620 6341 6850 6169 106 9,8
DM Ceibo 5438 5680 6632 6969 6010 6235 6161 106 98
Bioceres Basilio 5419 5501 6535 6983 5556 6250 6041 104 10,7
Ceibo + Rayo 4976 5189 6468 6756 5380 5621 5732 98 12,6
Bioceres Guayabo 5077 5186 6337 6733 5018 5290 5606 96 13,1
MS Inta 617 4810 4941 6150 6499 5453 5670 5587 96 11,9
Klein Valor 4558 4766 6036 6312 5616 5987 5546 95 13,0
Baguette 680 4584 4800 6626 7034 5012 5208 5544 95 18,5
Baguette 450 4657 4729 5817 6010 5382 5522 5353 92 104
Klein Rayo 4641 4777 5901 6194 4995 5241 5291 91 11,8
Promedio 5106 5251 6444 6777 5553 5880 5835 v a
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comercial tendieron a responder en menor
medida, en términos de rinde respecto de las
de menor calidad. Las variaciones en proteina
y gluten fueron similares entre variedades de
calidad contrastante (cuadro 4).

Enfermedades

En 10 de las 12 variedades evaluadas en la
campafia 2018/19, roya estriada (P striiformis)
se hizo presente con niveles de dafio variables.
A comienzos del periodo critico, las variedades
afectadas —con bajos niveles— fueron DM Cei-
bo, Baguette 680, MS INTA 617, DM Nandubay
y DM Algarrobo, a las que se les sumaron hacia
la floracion de los cultivos —con menor pre-
sién— Baguette 450, Klein Rayo y Buck SY120.
Frente a esta afeccion, las variedades mas
destacadas fueron Bioceres Basilio y Guayabo.
La mezcla de DM Ceibo + Klein Rayo redujo
la presion de la enfermedad sobre el material
susceptible.

En cuanto a roya comun de la hoja (P recondi-
ta), las lecturas en hoja bandera indicaban una
baja presién de la enfermedad. Las variedades

que presentaron los primeros sintomas fueron
MS INTA 617, Bioceres Basilio, Klein Rayo y
DM Algarrobo, a las que se les sumo Bioceres
Guayabo hacia la floracién de los cultivos, con
bajos niveles de severidad en ese grupo de
materiales. Las variedades mas destacadas
fueron DM Ceibo, DM Nandubay, Buck SY120
y Klein Valor.

En mancha amarilla, los cultivares mas afecta-
dos fueron Baguette 680, Klein Rayo, MS INTA
617 y DM Ceibo, con un notable crecimiento de
la enfermedad hacia la floracién de los cultivos.
Por su buena sanidad frente a mancha amarilla,
se destacaron Klein Valor, Baguette 450, Bioce-
res Guayabo, DM Algarrobo y DM Nandubay.
En todos los sitios se cuantificd bacteriosis a
partir de la floracion, observando diferencias
entre variedades, especialmente hacia el final
del llenado de granos. En este caso, los cultiva-
res mas afectados fueron DM Ceibo, DM Alga-
rrobo y Bioceres Basilio.

La campafia 2018/19 registré muy baja presen-
cia de roya del tallo; la variedad mas afectada
fue Buck SY120. Los materiales Bioceres Basi-

Cuadro 2. Rendimiento comercial ajustado por rebajas y bonificacién segun estandar de comercializacion de trigo pan para el
grupo de variedades evaluadas diferenciado entre sitios y manejo de nitrégeno, rinde promedio e indice y coeficiente de variacion

Sitio El Algarrobo Los Montes La Pontezuela
Variedad 150 N 210N 150 N 200N 150 N 200N Prom. Rto. Ind. CV %
Baguette 620 5694 5961 7048 7486 5744 6048 6333 108 11,9
Buck SY120 5387 5633 6648 7115 6031 6378 6199 106 10,4
DM Nandubay 5317 573 6154 6619 6290 6891 6141 105 9,8
DM Ceibo 5329 5691 6512 6955 6022 6285 6132 105 9,5
DM Algarrobo 5367 5587 6496 7067 5652 6400 6095 104 108
Bioceres Basilio 5322 5534 6247 6857 5589 6350 5983 108 9,9
Ceibo + Rayo 4976 5262 6416 6810 5456 5756 5779 99 12,2
Klein Valor 4595 4909 6060 6464 5694 6179 5650 97 132
MS Inta 617 4762 5001 5953 6460 5486 5795 5576 96 11,3
Bioceres Guayabo 4945 5186 6077 6639 4978 5321 2D 95 12,4
Baguette 450 4713 4862 5875 6226 5586 5754 5503 94 10,8
Baguette 680 4424 4761 6394 6907 5042 5250 5463 94 17,8
Klein Rayo 4669 4901 5877 6293 5144 5450 5389 92 11,4
Promedio 5038 5297 6289 6761 5593 5989 5828 V/ n
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lio y Guayabo presentaron valores muy bajos,
mientras que el resto no presentd sintomas
de la enfermedad. También hubo incidencia
de fusariosis de la espiga con bajos valores,

Cuadro 3. Parametros de calidad comercial para cada una de las variedades
como promedio de las localidades y manejo de nitrégeno. Se presentan el valor
de probabilidad, la DMS al 5% e interacciones

i i i ) Variedad Proteina (%) | Gluten humedo (%) | Peso hectolitrico
observandose diferencias entre variedades; la
mas afectada fue Bioceres Basilio. Baguette 450 789
A partir de la informacién acumulada en las Klein Rayo 12,0 289
Ultimas 10 campafas en la region CREA Norte i Val
de Buenos Aires, se evidencian dos aspectos Al veler L2 22 e
importantes: el primero es que el quiebre de la Ceibo + Rayo 11,4 27,1 78,6
linealidad en la relacién entre incidencia y se-
. . y . MS Inta 617 11,0 25,8 76,0
veridad se presenta con un 33% de incidencia
en cebada y un 41% de incidencia en trigo. Ese Buck SY120 109 254 77,0
nivel de incidencia sg asociaauna seve.rldad'de DM Randubay 108 253 769
5% y puede ser considerado un valor orientativo
para decidir la aplicacion de fungicidas (tenien- | DM Ceibo 108 2572 781
do en cuenta estado, cultivar y condicion de la Baguette 620 108 253
campafia). El segundo aspecto por destacar : -
es que la tasa de incremento de la severidad Bioceres Basilio 10,6 248
en mancha en red es superior al observado en Baguette 680 104 241 76,0
mancha amarilla, generando valores progresi- ‘
vamente mayores. Cabe destacar que 29% y Blivoenies Cuaysle 104 2l 7o
43% de los valores medidos durante las Ultimas DM Algarrobo _ 778
10 campafias para mancha amarilla y mancha o
. Probabilidad 0,00 0,00 0,00
en red, respectivamente, superan el valor de
incidencia propuesto. 34 DMS (5%) 02 06 1
Variedad
Localidad G go e
El documento completo puede verse en i
pietop alcea 048 053 097
www.crea.org.ar Nitrégeno
Cuadro 4. Calidad, rinde y respuesta al manejo de nitrégeno para un grupo definido de variedades contrastantes
Rinde Proteina Gluten
Variedad 150 N 200N 150 N 200N 150 N 200 N Bta. Rta. Prot. et
Rinde Gluten
DM Algarrobo 6048 6413 9,6 10,5 21,6 24,6 365 09 3,0
Bioceres Basilio 5837 6245 10,2 11,0 285 26,1 408 08 2,6
DM Ceibo 6026 6295 10,4 111 24,1 26,4 269 0,7 2,3
DM Nandubay 6017 6321 10,3 11,3 23,6 27 304 1,0 34
Ceibo + Rayo 5608 5855 11,0 11,8 258 28,4 247 08 2,6
Klein Rayo 5180 5404 11,5 12,4 27,5 30,2 224 09 2,7
Baguette 450 5285 5420 12,0 12,8 29 31,3 188 0,8 2,3
Klein Valor 5403 5688 11,4 12,4 27,4 304 285 1,0 3,0
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Uso de herbicidas

Coémo es su evolucion en los sistemas agricolas

Tal como ocurre con cualquier poblacion bio-
l6gica, las diferentes especies de malezas
sufren modificaciones a lo largo del tiempo. En
este sentido, la acelerada aparicion de malezas
de dificil control en los sistemas agricolas evi-
dencia esa dindmica, magnificada por la ma-
yor presion de seleccion y la eliminacion de
poblaciones que no son tolerantes al control
quimico, propia de los ambientes en los que se
desarrolla la agricultura con uso de herbicidas
y en la que durante muchos afios el glifosato
ocup® un lugar preponderante.

En virtud de este proceso surgen algunos in-
terrogantes: ¢se detecta una modificaciéon de
las practicas tendientes a manejar las nuevas
poblaciones de malezas?, ;se registra algun
cambio cualitativo o cuantitativo en el uso de
herbicidas?, ;cudles son las estrategias de ma-
nejoy control que se estan utilizando? Para res-
ponderlos, el Area de Investigacion y Desarrollo
de CREA desarrollo un trabajo de investigacion
que consto de tres partes:

- Cuantificacion de las cantidades de glifosato
utilizadas y variaciéon de su uso en los princi-
pales cultivos extensivos presentes en los mo-
delos de produccion CREA.

+ Relevamiento de los cambios registrados en
el uso de herbicidas con distintos modos de
accion en soja y mafz, y modificaciones en las
practicas de manejo.

- Determinacion de dosis promedio y cantidades
totales por hectarea de diferentes herbicidas
(principalmente glifosato) y sus combinaciones.

Empleo de glifosato

A partir de 2011 se comenz6 a investigar cudles
eran los modelos de produccion mas extendi-
dos en las distintas regiones productivas CREA,;
es decir, aquellas practicas que los técnicos zo-

nales consideraban mas habituales. A partir de
alli se determinaron las cantidades de glifosato
aplicadas en soja, soja de segunda, maiz tem-
prano y tardio (unificados), trigo, girasol, sor-
go y cebada (estos ultimos representan una
superficie menor, que ademas no esta presente
en todas las regiones, por lo que fueron unifi-
cados) en los afios 2011, 2013, 2015 y 2017
(grafico 1).

Hasta el afio 2015 se advierte un crecimiento
en la cantidad total de glifosato y de los litros
empleados por hectérea, consecuencia del au-
mento de la superficie cultivada y de la cantidad
de producto empleada. A partir de 2017, ambos
indices muestran un descenso originado en el
reemplazo de la superficie de soja de primera
por cultivos como maiz, girasol y cultivos de
invierno en los que se emplea menos cantidad
por hectarea. En ese sentido, las cantidades
promedio de glifosato usadas en soja y maiz
por unidad de superficie se incrementaron
entre 2011 y 2015, pero no experimentaron un

Grafico 1. Evolucién del uso de glifosato en todos los cultives seqin modelos
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primera no logré ser compensada por el area

Grafico 2. Evolucién del uso de glifosato segiin modelos de cultivo (en litros) .
sembrada con otros cultivos.
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en cultivos de soja y de maiz. Las respuestas
procesadas correspondieron a un total de 667

descenso importante entre 2015y 2017 (pasé  miembros CREA y de 156 asesores (gréafico 3).

de 10 a 9,6 I/ha para soja), tal como se muestra
en el grafico 2. La reduccién del uso provocada
por una disminucion de la superficie de soja de

De manera general, la variacion en el uso de
glifosato fue casi nula en ambos cultivos, mien-
tras que para otros modos de accion fue posi-
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tiva en todos los casos, con diferencias entre

. Variaci i
Grafico 3. Variacion promedio de modos de accidn para soja y maiz herbicidas y cultivos, pero evidenciando una

35% ampliacion significativa del espectro de herbici-
30% REAN das, sin mermar el de glifosato.
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son las que se utilizan en forma especifica en

Grafico 4. Estrategias de manejo para lotes con malezas de dificil control
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Evolucion del uso de herbicidas
segun bases de datos regionales

La ultima parte del trabajo consisti¢ en analizar
los registros contenidos en las bases de datos
de lotes de produccion de las distintas regiones
CREA, para determinar, en cada campafia, la
cantidad total de glifosato empleada por hec-
tarea, la dosis promedio y las combinaciones
de herbicidas utilizados en soja de primera y de
segunda, maiz, trigo y girasol.

Cuatro fueron las regiones de las que se pu-
dieron extraer datos para el andlisis: Norte de
Buenos Aires, Sur de Santa Fe, Sudeste y Mary
Sierras, entre las campafias 2011/12a 2015/16
(en el caso del trigo los datos llegaban hasta el
ciclo 2016/17) (graficos 5 6).

El promedio de las cantidades totales de glifosa-
to por hectdrea utilizadas en soja de primera (re-
presentado en el gréfico con una cruz) presenté
variaciones en las diferentes campafias. Por
otra parte, los valores extremos revelaron una
menor amplitud en las Ultimas campafias ana-
lizadas. A su vez, el promedio de la dosis media
mantuvo valores estables, cercanos a 2,7 I/ha,
lo que también evidencia una disminucion de
los valores extremos en las Ultimas campafias.
Esto demuestra que la variacion en las cantida-
des totales de glifosato utilizadas dependié de
la cantidad de aplicaciones efectuadas en cada
campafia, y no de variaciones sustanciales en la
dosis de cada aplicacion.

Ademas, se logré determinar con qué otros
herbicidas se combiné el glifosato, no nece-
sariamente en la misma aplicacion pero si en
un mismo lote, en cada campafia (2014/15 y
2015/16), (gréfico 7). De este modo, Unicamen-
teen el 14% de los lotes se inform¢ la utilizacion
de glifosato como Unico herbicida; en el resto
de los casos, se lo combind con otros principios
activos, principalmente 2,4 D solo o junto con
otros productos como Atrazina y Clorimurdn.
Es decir que en la mayoria de los lotes hubo al
menos una combinacion de modos de accion,
practica bdsica para retrasar la seleccion de
poblaciones resistentes.

En el caso del maiz, la cantidad de glifosato uti-
lizada por hectdrea fue menor que la empleada
en soja (5,8 I/ha versus 8 I/ha). Similar fue la
evolucion de las cantidades totales de glifosa-
to, cuyo promedio se modificé a lo largo de los
ciclos, acotandose los rangos, especialmente

Grafico 5. Evolucion del uso de glifosato 35,6% de equivalente acido en soja

para cuatro regiones CREA (4196 casos totales)
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Grafico 6. Evolucién de la dosis promedio de glifosato en soja de primera, en
cuatro regiones CREA (3483 casos totales)

Grafico 7. Soja de primera: uso de herbicidas en combinacién con glifosato
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A pesar de la expansion de malezas tolerantes o resistentes en cultivos de soja y maiz, la variacion \\
en el uso de glifosato fue casi nula; en cambio, fue positiva para otros modos de accion, evidenciando una ampliaciéon
significativa del espectro de herbicidas.

los maximos, hacia la campafia 2015/16 (gra-  bilizarse alrededor de 2,7 I/ha en las Ultimas tres
ficos 8y 9). campafias. También se advierte que las dosis
En cuanto a la dosis promedio por aplicacion,  promedio tendieron a acotar su rango, siendo
se verificd un descenso inicial para luego esta-  menos extremas en la Ultima campafia.

La combinacion en el lote del glifosato con

Grafico 8. Uso de glifosato previo y posterior a la siembra en maiz, en cuatro otros principios activos también se verificd en
regiones CREA analizadas durante las campanas 2014/15 y 2015/16 maiz, principalmente con 2,4 D y Atrazina (tal
Basado en 418 casos totales como se puede observar en 336 de los 411
35 lotes evaluados) (gréfico 10).
. En trigo, la cantidad total de glifosato empleada
30 - . por hectdrea se mantuvo muy estable y fue in-
- ferior a la usada en soja y maiz: alrededor de 2,5
_E 25 1 7 I/ha. Ademas, solo en 3 de 730 lotes se empled
= : Unicamente glifosato en todo el ciclo del cultivo;
% Ly : . en el resto, se combind con 2,4 D, Dicamba y
B | i Metsulfurdn.
=) : : :
B 10 - : Comentarios finales
P * En funcion de los modelos de produccion
5 7 * CREA, las cantidades totales de glifosato a nivel
nacional parecen haber disminuido, favorecidas
0 & & g o = por un cambio en la proporcion de cultivos, que
Campana :':_ ; ?_'; E E registra un aumento en la superficie de maiz y

trigo en detrimento de la soja.
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A pesar de la cada vez mayor cantidad de ma- 4605 9 Eyolucion de la dosis promedio por aplicacién de glifosato en maiz,
lezas resistentes a glifosato, la cantidad de este en cuatro regiones CREA

producto empleada en cada cultivo no varié de Basado en 1563 casos totales
manera significativa; en cambio, se advierte 5
claramente la incorporacion de otros modos
de accidn para hacerle frente al problema, una .
medida adecuada pero probablemente tardia. ! !
Aungue en la mayoria de los lotes el glifosato se
combind con otros herbicidas, hasta la campa-
fia 2015/16 la diversidad de modos de accién
era acotada, con preeminencia de herbicidas
con muchos afios de registro.

La menor dispersién (maximos y minimos
menos extremos) de las cantidades totales y de H
las dosis promedio registradas en las Ultimas
campafas podria indicar que en el momento
en que comenzaron a aparecer poblaciones to- 0
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Control
helmintico

Practicas de manejo en los sistemas de produccién de
carne de la regién central de la Argentina

La helmintiasis gastrointestinal continda sien-
do una de las principales limitantes que afectan
la productividad de los sistemas de invernada
bovina en la regién pampeana. Su control se
basa en la utilizacion de drogas sintéticas, cuya
eficacia se fue deteriorando progresivamente
en los ultimos afios debido a la generacion de
resistencia.

La creciente identificacion de resistencia de
los nematodes gastrointestinales bovinos a los
antihelminticos y su importancia productiva
vuelven necesario replantear el control que se
utiliza en la actualidad. El uso excesivo, indis-
criminado e inoportuno de una o varias drogas
antiparasitarias se reconoce como el principal
desvio en el manejo de los antihelminticos
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gue contribuye a la generacion de resistencia.
En particular, adquiere gran importancia la
magnitud de la poblacién de parasitos que
se encuentra fuera de la presiéon de seleccion
(refugio) cuando se usan antihelminticos, exis-
tiendo un alto riesgo de generacion de resis-
tencia cuando se desparasita con bajo o nulo
refugio (por ejemplo, en verano, en uso de
pasturas o verdeos virgenes)

Para caracterizar la situacion a nivel regional en
lo que respecta a practicas de control helminti-
co, la Mesa de Intercambio Ganadera de la re-
gién CREA Centro (coordinada por Mauricio Di
Niro, Victoria Anomale y Carlos Pefiafort), junto
con Carlos Descarga, técnico del INTA Marcos
Judrez, disefiaron una encuesta a fines de 2016
que involucrd a propietarios y administradores
de 59 establecimientos ganaderos de la zona.
El relevamiento permitié conocer lo siguiente:
predominan los sistemas que utilizan fechas
fljas para desparasitar; una elevada cantidad lo
hace en categorias adultas; hay un marcado
sesgo hacia el uso de avermectinas, y un
considerable porcentaje de productores des-
parasita con baja o nula poblacion parasitaria
en refugio. Todas son practicas de reconocido
riesgo potencial de generacion de resistencia
antihelmintica.

Con la finalidad de realizar una evaluacion a
campo de la eficiencia antihelmitica en la region
Centro, en 2017 se sumaron al equipo Carlos
Rossanigo, técnico del INTA San Luis, y Carlos
Motta y Herndn Lovera, del Departamento de
Patologia Animal de la Facultad de Agronomia
y Veterinaria de la Universidad Nacional de Rio
Cuarto. Los estudiantes de Medicina Veterina-
ria de la UNRC Gonzalo Darico y Lucas Manzi
hicieron las actividades de campo en 2017 y
2018, como parte de su trabajo final de grado.
En ese marco, se seleccionaron cuatro esta-
blecimientos ubicados en Vicufia Mackenna,
Serrano, Tilisarao y Buena Esperanza, los cua-
les realizaban recrias pastoriles con exposicion
a los parasitos desde los dos o tres meses
previos a la evaluacion de resistencia. En cada
campo se utilizaron animales con recuentos de
huevos de nematodes en heces (hpg) = 100,
divididos en tres grupos homogéneos de 15-20
individuos, segun la droga evaluada a dosis de
marbete: ivermectina 1% (IVM); fenbendazol
20% (FBZ), y levamisol fosfato 22,3% (LEV).

Se determinaron los niveles de hpg al inicio del
test (dia cero) y a los 14 dias postratamiento.
La eficacia antihelmintica se evalué mediante
el test de reduccion de hpg (TRCH) sin grupo
testigo (metodologia antes y después), y se
considerd la condicion de resistencia cuando el
porcentaje de reduccién del hpg era inferior al
95% y en los casos en que el limite inferior del
intervalo de confianza del 95% se mantenia por
debajo del 90%.

En los sistemas de Vicufia Mackenna y Serrano
se comprobé un elevado nivel de ineficacia
de la ivermectina, que en la Ultima localidad
alcanzo un valor nulo. Los géneros resistentes
fueron Haemonchus spp. (42-83%) y Cooperia
spp. (17-58%). Por el contrario, en Tilisarao
y Buena Esperanza, la eficacia de la IVM se
mantuvo por encima del 95%. En cuanto al FBZ,
solo se comprobd una eficacia de nivel critico
en Tilisarao, con participacion de los géneros
Ostertagia spp. (37%) y Cooperia spp. (63%) en
el residuo postratamiento.

En 2018 se realizé otra evaluacion en dos cam-
pos localizados en Villa Valeria, en los que se
volvio a evidenciar un alto nivel de ineficacia de
la VM. En cuanto al FBZ, se detectd un deterioro
de la eficacia en uno de los campos evaluados
(Villa Valeria), constituyendo el Unico sistema
gue alcanzé la condicion de resistencia. Los
niveles limites de eficacia (95%) comprobados
para este bencimidazol en el otro campo de Villa
Valeria y en uno de Tilisarao podrian indicar un
estadio inicial de resistencia. El levamisol tuvo
buena eficacia en todos los establecimientos
evaluados durante los dos afios (ver cuadro 1).

Cuadro 1. Eficacia de los antihelminticos segun test de reduccién de hpg

(2017/2018)
Provincia Localidad Ivermectina ol Levamisol
dazol

San Luis Buena Esperanza 98% 99% 100%
San Luis Tilisarao 96% 95% 99%
Cérdoba Serrano 0% 99% 100%
Cérdoba Villa Valeria 59% 83% 100%
Cérdoba Villa Valeria 88% 95% 100%
Cérdoba V. Mackenna 69% 99% 99%
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nes emprendieron una campana
de difusion orientada a concien-
tizar a los empresarios ganaderos
acerca de la importancia de reali-
zal acciones que permitan conte-
ner el problema (ver afiche).

Gastroin
Boving
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Tenencila versus
produccion

Otra manera de encarar el negocio ganadero

iInvertiria en algo que tuviera la dindmica de
rentabilidad histdrica que se observa en el gra-
fico 1? ¢Lo consideraria un negocio riesgoso o
atractivo? Ese grafico representa el negocio de
tenencia (en ddlares constantes a junio de 2018),
en caso de haber mantenido siempre el mis-
mo stock de vacas usadas con cria al cierre
del ejercicio. Es decir: es la valuacion de ese
mismo stock afio tras afio medida en dolares
constantes.

Si bien existen distintos aspectos por evaluar,
seguramente muchos considerarian que se tra-
ta de una actividad con un resultado demasiado
volatil, aunque esta claro que si hubiera sido
posible elegir en qué afio entrar y en qué afio
salir, se habria podido participar de un negocio
gue genero una rentabilidad del 128% en dolares
constantes, tal como sucedio en junio de 2010.
El resultado final de la actividad ganadera ar-
gentina se compone de una sumatoria de varias
eficiencias o ineficiencias, dependiendo del caso
(eficiencia en compras y costos, eficiencias
productivas, en ventas, impositivas, financieras,
etcétera). Pero en esta oportunidad, vamos a
detenernos en el andlisis de dos variables que
determinan el negocioy, principalmente, el ingre-
so a la actividad: precios y produccion.

La primera gran definicion que hay que tomar
antes de seguir avanzando es: ;en qué moneda
vamos a analizar nuestros resultados ganaderos?
¢ Pesos corrientes o constantes? ;Dolares corrien-
tes o constantes? ;Como tasa de crecimiento en
cabezas/stocks? ;Como tasa de crecimiento en
kilos de came? ;Como tasa de crecimiento en
monto? ;Como tasa de rotacion del negocio?

Cada empresa tiene la potestad de llevar sus
numeros internamente de la manera que con-
sidere que mejor representa a su modelo de
negocio. Por ejemplo, la ganaderia de cria tiene
un altisimo porcentaje de los costos pesifica-
dos, igual que los ingresos (compra y vende
en pesos). Pero a medida que se avanza en la
intensificacion de los negocios ganaderos, em-
piezan a aparecer algunos costos que tienen su
correlato en dolares (tal puede ser el caso de
un feed lot que compra maiz; por mas que lo
pague en pesos, se trata de un producto que
estd “dolarizado” en el sentido que estamos
desarrollando).

Pero ;qué pasa en el caso de una empresa
mixta que hace agricultura y ganaderia, en la
cual la agricultura se analiza en dolares? ;0 si
la empresa tiene un porcentaje importante de
la deuda dolarizada? ;O si tiene accionistas

Grafico 1. ;Un negocio atractivo?
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extranjeros a los cuales hay que rendir cuen-
tas? (Y si la empresa hace ganaderia como
reserva de valor, o bien para tener solvencia
y acceder a créditos? Empiezan a aparecer
motivos para analizar el negocio ganadero en
dolares. A muchos ganaderos esta idea puede
no convencerlos, ya que en un escenario de
importantes devaluaciones, las pérdidas por
tenencia pueden ser muy importantes y no
reflejar su sensacién de “bolsillo’, ya que al
cierre del ejercicio simplemente se valorizan los
stocks (no se estan vendiendo).

Se pueden tener resultados positivos en pesos
y negativos en dolares por la temporalidad entre
los costos e ingresos. También se pueden tener
variaciones patrimoniales positivas en pesos y
negativas en dolares para la misma empresa en
el mismo ejercicio.

No contemplar el resultado por tenencia en el
analisis productivo de la ganaderia —tanto a
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nivel de margen bruto como de resultado por
produccion— puede conducir aimportantes erro-
res de comprension del negocio.

La ganaderia argentina parece enfocarse uni-
camente en la produccioén. Por lo general, se
suele analizar la tenencia Unicamente como
una consecuencia del mercado en el que no hay
mucho para hacer. Asi, el negocio de tenencia
en la mayor parte de las regiones ganaderas
pasa ser un “dato’. Seria algo asi como decir ‘mi
negocio es producir y el valor de mi hacienda es
un dato exdgeno’.

Ahora, ¢qué pasaria si en vez de plantear un
negocio productivo, donde la tenencia es una
consecuencia del negocio productivo, lo disefia-
ramos al revés?

En relacién con lo que se presenta en el gréfico
1, podriamos pensar entonces como tendria
que disefiarse el negocio ganadero para captu-
rar los resultados por tenencia, el cual en mu-
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chas ocasiones puede superar los resultados
productivos de la actividad.

Tomando como ejemplo la cria o recria, si tu-
viésemos que armar un negocio ganadero para
capturar tenencia (es decir, precio), estas serian
algunas premisas que habria que considerar:

+ Nuestro foco deberia estar puesto en aumentar
la carga: tener mds cabezas por superficie en
relacion con el tiempo de ocupacion y las posibili-
dades del campo, de las reservas y de la empresa.
+ Lo que nos tiene que interesar es hacer una
ganaderia barata, con posibilidades de perder
eventualmente eficiencia productiva.

* Precio gatillo: habria que definir una renta de
antemano y cuando el precio de la hacienda
refleje esa renta esperada, comenzar a vender.

+ Lo importante es saber cudl es el stock de
animales que tenemos, no la cantidad de kilos
producidos.

+ A'los animales se los alimenta para mantener
el estado corporal y no necesariamente para
engordarlos.

+ La produccion seria un subproducto del nego-
cio y no el negocio principal.

+ Se requeriria tener una muy buena planifica-
cion fiscal.

Con respecto a la planificacion fiscal, la Ley del
Impuesto a las Ganancias establece el “Costo
Estimativo por Revaluacion Anual” para valorizar
la hacienda considerada como bien de cambio.
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Con ese método, afio tras afo, las existencias
se revallan o actualizan en funcién del precio
de mercado. En este caso, se toma el 60% del
precio promedio ponderado de la categoria
mas vendida o en su defecto la categoria mas
comprada en los Ultimos tres meses del cierre
de cada afio fiscal.

También es importante remarcar que la deter-
minacion del impuesto a las ganancias no surge
Unicamente de la diferencia entre los ingresos,
los costos y los gastos deducibles, sino que
también incide en el resultado la valuacion de
los bienes de cambio; por eso, escenarios de
devaluacion del peso respecto al délar pueden
traer mas problemas para los productos dola-
rizados, ya que cuanto mayor sea la valuacion
qgue alcanzan los bienes de cambio al cierre
del balance impositivo, mayor sera el impuesto
determinado y viceversa.

También existe para el caso de “vientres gene-
ral” (bienes de cambio) el método llamado del
“Costo Fijo’, cuya aplicacion permite mantener
la valuacién de los vientres general (tanto va-
cas, vaquillonas y terneras para vientre) al pre-
cio historico o de origen desde que se inicio la
actividad. Esto permite tener valuaciones de
hacienda muy desactualizadas, en la medida en
gue mas antigua sea la fecha de inicio.

Como muchos ganaderos saben, una ventaja
que se les presenta a las empresas que vienen
aplicando el “Costo Fijo" es que cuando invier-
ten en vientres “general’, la diferencia del valor de
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compray su costo fijo se convierten en costo im-
positivo en el periodo. Esto favorece fiscalmente
a los establecimientos de cria de todo el pais, ya
gue genera un incentivo para adquirir vientres.
Entonces, una adecuada planificacion fiscal es
esencial para determinar qué conviene comprar
o vender durante el ejercicio, ya que estas deci-
siones influirdn en el resultado impositivo.
También es relevante —en cualquier tipo de es-
tablecimiento— determinar cudles son los ani-
males que revisten el caracter de bienes de
uso, ya que estos se vallan al costo histérico y
ademads se amortizan.

De ninguna manera se esta planteando que hay
gue modificar el negocio ganadero actual que tie-
ne como objetivo producir. Lo que se esta plan-
teando es la posibilidad de crear “de cero” un ne-
gocio distinto dentro de la empresa, que tenga

como objetivo capturar los negocios de tenencia
(precio).

Estos dos “mundos” (produccion y precio) no son
mutuamente excluyentes. El negocio por tenen-
cia tiene una dificultad conceptual, que es que
requiere entrar cuando la hacienda esta “barata”.
¢Qué significa esto? ;Coémo sabemos cuando
realmente estd barata? Alli radica la principal
dificultad. Esa determinacion exige un analisis,
medir relaciones y poner a jugar las expectativas
de cada empresario. Por ejemplo: podriamos
consensuar o llegar a un acuerdo: tomando
como referencia un promedio mavil de los Ulti-
mos afios, cuando el valor resulte muy inferior a
ese promedio (50-60%), podemos definirlo como
“barato’. Si ese fuera el caso, estarfamos enton-
ces en condiciones de entrar en el negocio por
tenencia. Cualquiera sea el caso, la clave esta en
que, antes de entrar al negocio, hay que definir de
antemano una renta anualizada objetivo para sa-
ber en qué momento vender. Ademas, el negocio
de tenencia requiere habilidades o asesoramien-
to profesional para comprender la dindmica del
mercado de hacienda, de manera de anticiparse
a las fluctuaciones de precios (tal como hacen
los inversores bursatiles, inmobiliarios, etcétera).
Otro factor importante es que este esquema
de negocio funciona si es un negocio adicional
dentro de la empresa. De ninguna manera se
plantea como el negocio principal, sino como
una unidad de “reposicionamiento de activos”
gue represente una porcion minoritaria del total.
Es importante que se entienda como un comple-
mento de la ganaderia de produccion.

Por otro lado, los requerimientos de personal
para el modelo de tenencia serian exactamente
los mismos que para los de ganaderia producti-
va; por tal motivo, la decisiéon de vender animales
no deberia tener impacto social.

Este modelo de negocio, ¢es para cualquier
empresa? No. Aplicaria a un perfil determinado
de empresario, especialmente a aquellos que
tienen una produccion mixta con cierta espalda
financiera para esperar los cambios de ciclos
de precios y poder asi capitalizar ganancias.
Es decir: es necesario poder vivir de las demas
actividades. B4

Hernan Satorre

Satorre: 'El negocio ganadero puede disefiarse de modo tal w
que permita capturar los resultados por tenencia, que en muchas
ocasiones pueden superar los resultados productivos de la actividad’

Asesor del CREA Herrera Vegas



METRQ

RADIO
RIVADAVIA

Sabados 12:30 hs

por Canal Metro

Sabadosde7a 9 hs.
por Radio Rivada

Micros de Lunes a
8:30,10:30, 11:30 y 18:30

Bichos &
de Campo.com



70 1

CREA, un cable
a tierra

Ademas de ser productora agropecuaria, Paula Mitre se desempena
como concejal de Vera. Como compatibiliza ambas actividades.

Paula Mitre no fue consciente de su vocacion
por la politica sino hasta hace poco tiempo. Tras
recibirse de ingeniera en produccion agropecua-
ria en Buenos Aires, se radico en Vera junto a su
marido para involucrarse en el negocio familiar,
una empresa ganadera del norte de Santa Fe.
“Quien incentivo en mi esta pasion por el campo
fue mi padre. El adquiri¢ las tierras cuando yo
naci, en 1972, junto a mi abuelo y un socio.
Luego de algunos afios mi madre comenzo a
ocuparse de la administracion y la comerciali-
zacion’, recuerda.

Pero no seria hasta 2008, afio memorable para
el agro, que Paula sentiria el llamado de esa
nueva pasion. ¢Qué la llevé a involucrarse en la
politica y a ser finalmente concejal de su ciu-
dad? ;Cémo compatibiliza ambas actividades?
En esta entrevista, una sintesis de su recorrido,
su experiencia dentro del ambito publico, sus
aspiraciones y su vision respecto de CREA.

-Su familia es una de las fundadoras del grupo
Cufia Boscosa, que ya tiene mas de 10 ahos.
¢Como llegaron a CREA?
} -En diciembre de 2007, Fabian Cian, productor
4 de Veray actual vocal de laregion Norte de Santa
Fe, nos invitd a participar de una reunion CREA.
El conocia el Movimiento porque era director de
4 una EFA (Escuela de la Familia Agropecuaria) en
: Espin, integrada por miembros del grupo Mar-
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garita Campo Aleman, y siempre habia tenido el
anhelo de crear un grupo en la zona.

Asi fue como comenzamos a reunirnos con
otros productores, al comienzo, en forma infor-
mal. Con el paso del tiempo, llegd el momento
en que decidimos incorporarnos al Movimiento,
elegimos al asesor, y apenas empezamos a
funcionar formalmente como grupo, nos toco
transitar la peor sequia en la historia de la region
(en el ciclo 2008/09). Eso nos marco a fuego,
porque mas alla de la tremenda preocupacion
que genero, nos consolidd como grupo.

-¢Creés que el hecho de participar de un grupo
CREA los ayudo a atravesar la crisis?

—-Hoy, a 10 afios de esa experiencia, estamos
convencidos de que sin las herramientas y la
contencion que nos brindé el Movimiento en
ese entonces, muchos habrian decidido aban-
donar la actividad.

Ademas, tuvimos la suerte de que el técnico que
nos acompafiaba en aquel momento, Martin
Sartori, fuera también miembro CREA. Fue un
gran puntal. Podriamos haber tenido un asesor
con un perfil mas tecnoldgico; sin embargo,
creo gue sin el aporte de la metodologia —que
en él estaba muy enraizada— y con una sequia
sin precedentes es muy probable que un grupo
recién constituido como el nuestro se hubiera
disuelto.

-¢Como describiria a su grupo?

-El grupo, que en este momento esta integrado
por nueve miembros, tiene la particularidad de
estar conformado por un promedio de producto-
res de entre 40y 50 afios, muy comprometidos,
activos y de una calidad humana extraordinaria.
Las reuniones son siempre muy satisfactorias.
A veces se exponen, incluso, temas personales;
tenemos esa confianza, sinceridad y corazon
para decir las cosas, y la apertura necesaria
para recibirlas.

Descubrir la vocacion

-¢Como llego a la actividad politica?
—Inicialmente contribuyo el impulso que me dio
ser parte de CREA. En aquel momento, el Mo-
vimiento transitaba un cambio de paradigma:
se hablaba mucho de involucrarse “tranqueras
afuera”, de la necesidad de tener mayor pre-
sencia en la comunidad, de formar parte de las

instituciones. A partir del afio 2008, cuando se
produjo el conflicto contra la resoluciéon 125,
todos entendimos la importancia de participar.
Debimos salir de nuestra zona de confort para
sumar, entendiendo que eso implicaba un
esfuerzo extra; es tiempo que uno le quita a la
familia y a la empresa. Asi, empecé a participar

Paula conversando con los vecinos en el marco de la w
actividad ‘Concejales en tu barrio’

Su experiencia como vocal

Paula Mitre describe su experiencia como vocal de la
zona Norte de Santa Fe —ocurrida entre septiembre de
2011 y junio de 2014- como inolvidable. "Atesoro esa ex-
periencia como una de las mas gratas de mi vida. Tengo
amigos en todo el pais gracias a esa funcioén, ya que nos
mantenemos en contacto y cuando nos vemos es cormo
sl no hubiera pasado el tiempo. Porque eso es CREA: es
ser parte de una familia’, relata, al tiempo que rescata el
rol de la mujer en estos espacios: ‘Aportamos una mi-
rada diferente y nos complementamos perfectamente
blen con nuestro pares’”.
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El grupo CREA Cufia Boscosa, al cumplir 10 afios

en la Sociedad Rural local, donde me abrieron
las puertas de manera muy generosa. Esa
institucion, como otras entidades gremiales,
necesitaba mayor participacién de personas
comprometidas con la defensa de los derechos
del productor. Asi, me sumé a la Comision
Directiva y en diciembre de 2070 asumi como
presidente; la primera mujer en la Sociedad
Rural de Vera.

-Federico Angelini, diputado provincial y encar-
gado del armado politico de la provincia de Santa
Fe, te propuso entonces ser candidata a inten-
dente de Vera. ¢ Lo tuviste que pensar mucho?
-Me costdé mucho tomar la decision. Primero,
porgue era un salto grandisimo. De hecho, uno
no dimensiona cabalmente a lo que se expone
ni los sacrificios personales que tendra que ha-
cer. En segundo lugar, no soy una persona que
haga las cosas a medias. Si me comprometo,
es porque voy a dar todo, y eso significaba
renunciar a algo para liberar tiempo.

Me decidi a ser candidata y presentamos las lis-
tas en febrero 2015. En abril fueron las PASO y en
junio las elecciones generales. En tan solo cuatro
meses logramos tener un concejal en la ciudad
de Vera. Ese fue nuestro primer gran paso.

En 2076 trabajamos fuertemente junto a nues-
tro concejal, generando actividades, gestionan-
do, desarrollando una tarea politica en nuestra
ciudad con la impronta que nosotros crefamos
gue teniamos que darle, poniendo mucho énfa-
sis en el contacto directo con el vecino. Fue un
trabajo enriquecedor y dificil al mismo tiempo,
porque la funcion de concejal es limitada ante
las multiples probleméticas que se manifiestan.
Ya en octubre de 2017, presentamos la lista
para concejales y me postulé. jFue una eleccion
histérica! Logramos dos de las tres bancas que
se renovaban en el Concejo Deliberante con
cerca del 45% de los votos.

-Viniendo del sector agropecuario, llevaras a la
agenda muchos temas del sector...

=S, claro. En un principio, quisimos instalar mu-
chos de esos temas en la agenda, aunque pronto
nos dimos cuenta de que habia otras prioridades.
Vera es una de las ciudades con mayor indice
de NBI (necesidades basicas insatisfechas) de
la provincia. Fue necesario enfocarse en las
gestiones que la gente demandaba en este
sentido. Hay sitios donde no hay agua potable,
y alli donde la hay, no tiene presién suficiente.
Solo tenemos un 25% de viviendas conectadas
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a lared de cloacas, muchas calles intransitables
(solo un 23% de ellas estdn pavimentadas, un
18% tiene ripio y el resto, de calzada natural);
faltan veredas, desagles, etcétera.

-¢.Cémo te impacté en lo personal empezar a
ver esa otra realidad, de la cual quizds no eras
tan consciente?

-Cuando tomas contacto directo con familias
en situacion de vulnerabilidad, es imposible no
preguntarse cémo permitimos que haya per-
sonas que vivan en esta situacion, como pue-
de ser que con los recursos que tenemos y las
tecnologias disponibles no se haya resuelto
aun la pobreza; para mi es inconcebible.

Yo creo que tengo que levantar el guante y acep-
tar este desafio que se me presenta. El desafio
de involucrarme, y a través de mi aporte, junto
al de muchas otras personas de bien que me
acompafian, revertir esta realidad que nos rodea.
AUn me quedan tres afios como concejal, pero
mi idea es postularme el afio proximo como
intendente. Ese fue siempre mi gran objetivo.

Compatibilizar, el gran desafio

-¢Qué opina tu familia de tu decisién? ;La com-
parte?

-Mi familia es la que mas sacrificios hace, la
qgue mas se comprometey la que mas colabora.
Su apoyo es fundamental. Y como justamente
mi familia es todo, el tiempo que yo le dedico a
la politica tiene que valer la pena si o si.

-¢.Cémo compatibilizas tu actividad como pro-
ductora agropecuaria con la politica?

—Al principio me costd, porque la politica te ab-
sorbe, es muy demandante. Hubo momentos
en que descuidé la empresa y la familia, pero
eso también significod un aprendizaje. Ejercer la
gerencia de la empresa familiar es una respon-
sabilidad muy grande. Ademas, cuando estas
acostumbrado a hacer todo y a ponerte en el
dia diferentes sombreros (el de gerente, el de
ingeniera, el de administradora) cuesta delegar.
Afortunadamente, aprendi cémo hacerlo. Lo
fundamental es estar acompafiada de buenas
personas, de gente comprometida, y asi armar
un buen equipo de trabajo. Y creo que lo estoy
logrando. Este afio incorporamos un veterinario
para que tome a su cargo el drea productiva,
atienda las tareas en los corrales y haga la
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Los campos de Vera

Los campos de la zonarural de Verag, en el norte de Santa
Fe, son eminentemente ganaderos. ‘Con una extension
equivalente al territorio de la provincia de Tucuman, el
departamento de Vera destina un 95% a ganaderia y solo
un 5% a agricultura. Los ambientes son de bosque nativo
y pastizales naturales sobre suelos 6-7; ese & por ciento
tiene lugar en suelos 4-5 relata Paula Mitre.

En su caso, llevan adelante un sisterna de cria de 700
vientres sobre un total de 2800 hectareas, donde tam-
bién efectuan la recria de las vaquillonas que seran las
futuras madres. 'Es un manejo bastante sencillo. La
suplementacion es estratégica; se ofrece puntualmente
en invierno para las recrias, que luego pasan a campo
natural’, explica la ingeniera.

Los machos —al igual que las hembras de descarte- se
venden para ser invernados y engordados en estable-
cimientos localizados en el sur de la provincia. ‘Como
venimos mejorando los ambientes, este arfio estamos
iIncrementando los indices reproductivos y también los
productivos. Hoy estamos vendiendo los machos con
alrededor de 180-200 kilos’, concluye.

recorrida. De todos modos, como nuestro
sistema productivo es sencillo no requiere un
seguimiento tan estricto.

-¢Aprender a delegar y a armar equipo también
aplica al ambito politico?

-Totalmente. Cuando se construye un proyecto
politico tenés que rodearte de personas que te
acompafien y compartan con vos un mismo ob-
jetivo, dejando de lado los intereses personales.
También me ayuda, y mucho, la posibilidad de
incorporar la metodologia CREA a la dindmica
partidaria. Eso ordena muchisimo.

-¢En algin momento pensaste en dejar la politica?
-Hay momentos donde te replanteas las deci-
siones que tomaste, porque la verdad es que
tu vida se modifica sustancialmente. Ademas,
uno queda muy expuesto. Tenés una reputa-
cion intachable y de golpe, al entrar en politica,
todos creen que tienen derecho a criticarte,
incluso a calumniarte sin siquiera conocerte.
En esos momentos te preguntas ;vale la pena?

-¢Qué te hace seguir cuando surge esa pregunta?
-Uno piensa en las injusticias que hay, en la
pobreza. Cuando uno sale de la realidad mas
cercanay se vincula con personas de otros sec-
tores, cuando se transitan otros barrios y se co-
nocen realidades que muchas veces lastiman,

» BUENOS AIRES: Moreno 584 / Piso 12 / Oficina “A"

WILLIAMS €ENTREGAS S.A.

[ 4

ENTREGA, ELEVACION, INSPECCION Y CERTIFICACION

www.williamsentregas.com.ar

TE: 011-4322-48 1762
E-mail: buenosaires

lliamsentregas.com.ar

* SAN LORENZO (Santa Fe): Santiago del Estero 1177
TE: 03476-430158 / 430234 / 426855
E-mail: sanlorenz

illiamsentregas.com.ar

« ARROYO SECO (Santa Fe): René Favaloro 726
TE: 03402-421426 / 429676
E-mail: arroyoseco@williamsentregas.com.ar

= BAHIA BLANCA: Ruta 252 Km 0.5 / Playa El Triangulo
TE: 0291-4007928 / 4816778
Email: bahiablanca@uwilliamsentregas.com.ar
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es claro que la politica no se esta haciendo bien.
Es por eso que hay que animarse y participar,
ya sea desde la politica partidaria o desde otros
ambitos donde uno se siente a gusto, en una
institucion vecinal o en una cooperadora. Hay
que aportar un granito de arena para que esa
injusticia se revierta, porque no podemos ser
felices entre infelices.

El cable a tierra

-Volviendo al grupo CREA, ¢ sequis participando
de las reuniones?

-En 2017 la cuestion se complicé porque fue
un afio electoral y la campafia es muy deman-
dante, pero pasada la eleccion pude cumplir
con todas.

-Mas alla de lo empresarial, ;crees que CREA le
aporta algo a tu actividad politica; y vos, al grupo?
-Yo creo que en este momento no estoy apor-

Plataforma online

tando demasiado al grupo, habria que pregun-
tarles a ellos. Pero el CREA, ademas de ser su-
mamente comprensivo con mi situacion, es mi
cable a tierra. Sentirte entre pares, entre perso-
nas entusiastas que comparten tus mismos
principios y valores, que buscan la excelencia, a
mi me renueva, me enriquece y me eleva.
Realmente son momentos que disfruto, porque
la politica en si tiende a deshumanizarte y a
nivelar para abajo. Quienes te consideran una
amenaza o comulgan en otros espacios politi-
cos, a menudo buscan descalificarte; es un am-
biente hostil. Asistir a una reunion CREA implica
dedicarle un dia a la actividad, a la profesion. Es
un dia que me obliga a conectarme con lo que
pasa en el grupo y en la empresa.

CREA te ayuda a ser mejor en todos los drdenes
de la vida, Siempre que estés dispuesto a com-
partir, a comprometerte y a abrir las tranqueras
de tu casay de tu corazén. B4

Grancs de soja

dispanilsilidad inmediata

Para la comercializacién de granos
en forma directa, disponible en todo el pais.

1s

Acceso a mayor cantidad de compradores .
o) www.anote.com.ar .'Y-?s

(exportadores, molinos, acopios, aceiteras)
Reduce los costos de comercializacion

Facil de usar: te registras, publicas en forma gratuita y vendés tu grano




El precio de la tierra

El precio de la tierra en La Pampa

Valores orientativos por zonas productivas

Zonas Aptitud Localidades USS/ha
de referencia

ZONA 1 Agricultura e invernada Intendente Alvear, Larroude 4500 a €000

ZOMNA 2 Invernada y agricultura Realicd, Vértiz, Gral. Pico, 3500 a 5000
Quemnu Quemu, Catrilo

Parera, Embajador Martini, Trenel,

Invernada, agricultura Eduardo Castex. Catrilé Norte 2800 a 3800
y cria Catrild Sur, La Gloria, Miguel Riglos 2400 & 3400
ZOMA da Rancul, Santa Rosa, Toay 1300 a 3000
Cria, recria, invernada
ZONA 4b Yy #aretiira Macachin, Guatraché Morte il
(1)
ZOMNA S Criay recria (2) Guatraché Sur, Bernasceni, 400 a 650
Gral. Acha, Victorica
ZONA & Cria(2) La Adela, Cuchille-Cé, 500 5 400

Valle Daza, El Durazno

Puelches, Limay Mahuida,
ZONA 7 Cria (2) Santa Isabel, 50a120

Algarrebo del Aguila

Alfalfa y forestacion Colonia 25 de Mayo, 1500 a 2500

ZONAE con riego (3) Casa de Piedra

MNota: Estos valores son orientativos y comresponden a campos con mejoras de trabajo y extensiones representativas
para cada actividad.

(1) Campos limpios libres de monte.

(2) Campos de monte.

(2) Contiene microzonas de mayor valor.

FUENTE (zonificacion y valores): Compaiia Argentina de Tierras S. A.
Ultima actualizacién: febrero 2019
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BAYA CASA L ® Semillas forrajeras. ® Variedades de trigo y soja.

® Hibridos de maiz, girasol @ Fertilizantes.

NUESTRO SERVICIO SE REFLEJA EN SU CAMPO

y sorgo. ® Productos veterinarios.
. s @ Agroquimicos. ® Bombas, pastillas
Sabemos de produccién. , ; o
® Plantas de acopio. y accesorios pulverizacion.

Nos conocemos. ® Comercializacion de granos.
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Suplemento economico

Lo ayudamos a presupuestar

Antiparasitarios internos
Orales

Aodbur x5 |

Suraze oral x5 |

Cyverm x5 |

Inyectables

Sugbur x 11

Fosfamisel x 500 cc
Ripercol F x 500 cc
Endectocidas

Ivomec x 500 cc

Dectomax x 500 cc
Bagomeactina forte x 500 cc
Bowifort x 500 cc
Antiparasitarios extarnos
Por aspersion

Triatix A x 1|

Por inmersion

Aspersin x 250 cc
Aciendel Plus x 11
Samatox x 51

Cipersin x5 |

slc
25916
2666,6

18462
7392
6747

10767
32585
8948
717.2

3533

5331
617.6

4050.7

Pour-on

Aciendel x5 |

Bactrofty x5 |

Amasa bovinos x 251
Curabicheras

Bactrovet Plata Aerosol x 440 cc
Curabichera Coopers liquido x 11
Cacique Paslax 850 g
Carencias minerales
Glypondin x 248 cc

Suplenut x 500 cc

Gluforal MF 500 x 500 ¢z
Trivalico Ade x 250 ds

Nutrekid VM x 25 ds

Magnecal Plus Zinc x 500 cc
Energo MAG x 250 co

Sales Minerales

Uramol en panes x 15 kg

Carminativos
Bloker 80% x 201

18202
2882,7
3286,1

1516
1663,5
12783

arga
14152
ma3
490,8
3357
4379
3424

18013

44815

Rumensin bolos x unidad
Antidiarreicos

Steclin C x 100 pastilas
Diafin 2 %20 cc
Tetraelmer x 100 pastillas
Vacunas

Brucelosis Rosembusch

Mancha Gangrena y Enterctoxemia

Triple M [ M.G Neumonia )
Carbunclo Sanidad G. x dosis
Bioaborlogen H

Biopoligen HS
Hemaoglobmura
Bioclostrigen JS

Rotatec J5 x ds.
Queratoconjuntivitis x ds
Antibigticos y Sulfas
Temamicina inyect. x 500 cc
Terramicina LA x 500 cc
Ontra LA x 250 ce

Tylan 200 x 250 cc

5328
Siu
st

189.5

362.8
Siu

38,7
52
11,6
43
3208
28,2
80
11,8
278
st
Siu
10521

8419
816.2

Micotil 300 (100 cc)

26799

Eslreplo-Pendiben »x 5.000.000 U1 1817

Raxdal x 50 cc
Reproduccién
Enzaprost DC x 20 cc
Ciclase x 20 cc 10 ds
ECP Estradiol x 10 cc
Estradicl R.J. x 100
Especificos

Mamyzin M iny. inlram.
Mamyzin S iny. intram.
Novantel Lactancia
Movantel secado
Antiséptices y desinfectantes
Cetriamon x5 |

9732
$
8412
3840
130,1
491,0
$iu
1004
584
472
48,3
$lu
14053
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PASTURAS Y VERDEOS
Leguminosas

Alfalfa Haygrazer

Alfalfa Don Enrique

Alfalfa EBC 90

Alfalfa Aurora

Trebol rojo Redgold

Trebol Blanco El Lucero
Latus Corniculatus

Lotus tenius

Meliotus Alba

Melilotus Madrid

Gramineas

Agropiro alargado

Rye Grass Anual Bisonte (4n)
Rye Grass Anual Rio (diploide)

R.G.Parenne Pastoral - Tetraploide

1

Slkg
285
2438
2822
2054
167.0
190,1
190,1
180,1
1133
1210

Sikg
17,1

69,1

55,7
136,3

S.ganadero

!
A

R.G. Perenne Fleurial Hibr. 1190
Pasto ovillo Starly importado 2285
Pasto avillo Porto 1958
Festuca tipo Palenque 1517
Semillas para verdeos $fkg
Avena 19,2
Cantana 23,0
Triticale 211
Sorga Forrajero comin 57,6
Semillas subtropicales uSsikg
Brachiarias Brizanta Marandu 55
Brachiarias Brizanta Toledo 6.5
Brachiarias Humidicola 130
Buffel Grass Biloela 13,0
Buffel Grass texas 6,8
Digitaria eriantha 7.5
Grama Rhodes Katambora 75

Grama Rhodes Tolga

11,5
Grama Rhodes callide 13,5
Grama Rhodes Fioneer 6,2
Panicum Coloralum 7.2
Gatton Panic 6.8
Pasto llordn pelleleado 7.6
Setaria Kazungula 15,0
Selaria Naruk 16,0
*Origen: Bs As sifiate
RACIONES/ALIMENTOS sit
Sustituto Lacteo 66500,0
Arranque ternero guachera 11180,0
Recria temera past guachera 9400,0
Alim pre parto vaca lechera 10600,0

Cone pre parto f sales anionicas 193000
8280,0
13200,0

Alim vaca lechera prod
Conc prot 30% plvaca en prod

Destete hiper precoz 326700
Deslete precoz 11180.0
Recria 16% prot. (post. destete) 8400.0
Balanceado engorde novillo 79200
Concentrado proteico 30% prot. 112000
Afrechillo de tngo 43000
Pellet da trigo 4400,0
Pellet de girasol 31%PB 58520
Pellet de girasol 26%PB 48000
Pellet de soja 41%FPB 91392
Harina de soja 47%PB 10368.0

Pellet de cascara de soja de 12% 38400
Semilla de algodan 45000

Minutolo
Bretes espina de pescado

con baranda para comederos

4+4
B+6
8+8
12412
14414
16+18
18418

Alambre 17715 X 1000 m Fortin,

Slu

1482257
202490,0
2435854
325718,0
3668234
4078847
448957.5

Siu
38490

Alambre 17715 X 1000 m. San Martind480,0

Alambre 18/14 x 1000 m.
Alambre boyero AR 1.83m .
Alambre Galv. N* 10 x kilo.

Alambre Galv. N° 8 rienda % kila.

Alambre Pua Bagual.

Poste quebr. da 3 m super.
Poste quebr. de 3 m comun.
Poste quebr. de 2.4 super,
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m.
Poste itin entero 2 4m

Poste itin entero 2,2m.
Poste itin 1/2 ref de 2,2 m.
Poste metalico 2.20 m.
Poste metalico 2.40 m.

3070,0
25790
751
75,1
3156,0
1500,0
1400,0
1000,0
60,0
B60,0
530,0
420,0
455,0
4400

Bretes a las par Slu
Madelo estindar

Estandar 4 122655,9
Estandar 6 174895,7
Esténdar 8 228424 1
Estandar 10 283952 5
Estandar 12 3384369
Modelo reforzado

Reforzado 4 130357,6
Reforzado 8 1669739
Reforzado 8 240118,6

. o i

Tranqueron a palanca. 1600,0
Trangueron a crique. 30000
Electrificador 40 km/12v. 38010
Electri. picana 120 km 12 v, 6060,0
Electrificador 40 km/220v. 38010
Eleclri. picana 80 km 220 v. 4460,0
Carratel slactroplastico 500m. 800,0
Manga plastica aislanie. 186,0
Aislador. ajust. pivarilla hiema c/gan.. 14,9
Aislador esquinera (polietilena). 17.1
Aislador para clavar (polietilena). 51
Varilla plast. nac.c/alma de hierro. 86,0
Varilla de hiermo con nulo 715
Varillas suspendidas 5,6,7 hilos. 245
Tornigquele N° 8 negro. &7.0
Tomiquete N° & negro. 55,0
Torniqueles dobles liviano P. 5/8. 1440

g L

Reforzado 10 296715.4
Reforzado 12 353268,3
Comederos automaticos manuales  $iu
M-100 manual 19980.5
M-300 manual 23589,4
Cepo automético $iu
Cepo Mod. A 150558,2
Cepe Polro Mod. G 2137126
Cepo Mod. B 749490
Silos para almac. de granos $iu
Silo cono excén, cap.7 m’ B7524.0

Trang. 3m tab. 134 ModO cur pay  3859,0
Trang. 2m lab, 1x4 Med P anchico.  2096.0

Casilla manga d Gmt. 84000,0
Casilla d operacion d 3,6mt, 112000,0
Cepo Anchico liviano 23700,0
Puerta aparle curup parag 1,5m. 38110
Tranca adicional a manga 4 ptas.  10200,0
Embarcadero 1,7m allax 4m. 33600,0
Maline mdq ruada y cola de 8° 34512.0
Malino méq.rueda y cola de 10°.  58357.0
Toure hierro galvanizada de 277, 38549.0
Toire 10" p/moline de 87 15976,0
Chapa pftanque(No18)1,10:3,05. 41480
Bebedera chapa galvanizx 2.5m. 123750
Bebedero chapa galvaniz.x Sm . 17600,0
Caflo pol. negr.2" K 2,5x100m. 2654.0

Silo cona excén. cap.19 m* 1122120
Silo cono central cap.25 m* 131094.0
Silo cono central cap. 52m* 1870580
Bombas estercoleras Slu
M-200T 93301,2
M-500 T 130709,7
Accesorios para crianza Sl
Estaca completa con balde 13766
Capas pf lamaro sin abrigo 6329
Capas p/ lernero con abrigo T4
Jaula p/f crianza de terneras 197649
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Maquinaria agricola

TRACTORES
Valtra

ussiu
uSsiu

BF7S5 (75 HP) dxd Cf3p Frutero 456320

A T50 (T8 HP) 4x4 cf3p

A 850 (B5HP) dxd s/3p
BM 100 (105 HF) 4x4 s/3p
A 090 (102 HP) 4x4 s/3p
BH 145 (153 HP) 4x4 s/3p
BH 165 (174 HP) 424 s/23p
BH 180 (189 HP) 424 s/3p
Agco

BH 2051 (210 HP) 424

BT 170 (170 HP) 4xd

BT 190 (190 HP) 4x4

BT 210 (190 HP} 4x4
£293 ( 200 HP)

AR135 (135 HP)

AR150 (150 HP)

AR1TS (175 HP)

Massey

MF 8790 4x2 350 HP c/plat. 30

MF2615 {49HP)
MF2625 (E3HP) 4X2
MF2625 (EIHP) 4X4
MF2640 {85HP) 4X2
MF2640 {B5HP) 4X4
MF4275 (81HP) 4X4
MF4283 (81HP) 4X4
MF4292/4 RA ( 117 HP)
MF4292 44 { 117 HP)
MF4287 4X4 (128 HP)

Insumos agricolas

Herbicidas

24D 50% salamina
240B100% 2x101
Azial

Authority

Bice Pack 20+20/ 5 has
Dual Gald
Flurocloridona
Clarimuren

Glifosato comdn
Galant LPU
Metsulfuron Metil 0%

Paraquat

413390
45632,0
sic
56194,0
sic
sic
slc

sic
1212240
130353.0
153465,0
240188
sic

sl

slc

547900
22600,0
272740
32528,0

slc
sic
426310
483150
slc
567270
634570

uss
4.3
101
58,0
45,0
1353
1,2
slc
174
3.2
&84
kLH: ]
43

MF4200 4X4 (140 HP)
METO14 4X4 (140 HP)

SEMBRADDRAS

Apache

Mod. 54000 5 m.

Mod. 54000 & m.

Air Drill 18000 43 lin.a 17,5 cm
27000 20 lineas a 40 cm

27000 22 lineas a 52,5 cm
27000 16 lineas a 40 cm

27000 28 lineas a 52,5 cm
Glorgl

44 lineas & 19 cm

28 lingas a 19 cm

Agrometal

TX Mega 8452 9 surcos a 52 cm
TX Mega 13/52 13 surcos a 52
TX Mega 16/52 16 surcos a 52
TX N Mega 952 9 surcos a 52 /
TX N Mega 13/52 13 surcos a 5
TX N Mega 16/52 16 surcos a 5
TX Mega 18/52 18 surcos a 52
TX Mega 26/52 26 surcos a 52
TX N Mega 18/52 18 surcos a 5
TX N Mega 26/52 26 surcos a 5
Suagri

Air drill Suagri 4819 48 surcos

COSECHADORAS
Class
Tucano 470

Imazetapir 10%
Gesagard 50

Insecticidas

Cipermetrina 25%

Nitragin Optimize Full
Fighter Plus

Curasemillas

Dividend

Guapo 60% FS

Maxim XL (fungicida))
Excelto (insecticida pimaiz)
Gaucho B0% FS (M)

736826,0
sic

$lu

2966382
3395454

sic
4079757
4543929
2887210
5088619

3TT4042
2292065

1512402
2051694
2424318
1660211
2283490
2791016
3456690
4098672
3456690
4196172

216500

u$siu

4.7
92

ussi
76

10,6
uSsikg
9.3
42,1

1100

Lewxon 750 Terra Trac

Case

Axial Flow 5130 2WD Rod

2798 AWD Cab 35° 345 CV
Challenger

CH 870 (350 HP) 4 x 4 c/plal. 30

FORRAJERAS

Class

Jaguar 980

Jaguar 960 Eguipo
Jaguar 840 Equipo
EMBOLSADORA
Mainero

Embelsadora 2230 70 m

ROTOENFARDADORA
Mainere
Enfardadora 5700
PULVERIZADORAS
Tile

Mod. Matrix

Mod. Matrix4 x4
Med. Evolucian 1
Mod. Impactus

John Deere

4T30FC fibra carbono

SEGADORA

Agco
Mod 1372

Fungicidas
Armestar Xlra
Dustt

Allegro
Coadyuvantes
Eco Rizo Spray
Rizo il

Rizo Spray Sulfe
Sitwet L Ag
Incculantes
Excello (insecticida p/maiz)
Rize Lig

Rizo Lig Top

554000 CASILLA RURAL
Rural Tec

RS 510

RS 660

RS 780

329300
374900

547900

885000
713000
609000

$
287577

5011200
7104000
3763200
4051200

323883

60500

ussil Signum (Bio inductor)

41.0 Fertilizantes

16,7 Fosfato diamdnico
22.0 Superfosfato Triple
u$si Urea granulada
220 UAN

13 Semillas agricolas

395 Girasol hib. (M)
Trigo fiscalizado
slc Soja RR x40 kg

Sorgo granifero hib. (M)

369074
421270

5832
ussit
5850
480,0
4500
3900

ussiu
160.0
16.0
248
54
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Costos varios™

COMBUSTIBLES $iitr Unidad Técnica Agricala (UTA) 16000 Volkswagen Flete 300 km 11061
Gasoll (YPF}- agropecuario aro PICK UPS § Amarckc/s 2.0 TDI 140 CV 4X4 1138900  Flete 450 km 1400,2
Malta Infinia 46,0 Toyota Amarok cid 2.0 TDI 180 CV 4X%4 sic COMB. DEL NORTE Siitr
Mafta siper (YPF) 40,7 Hilux cfs DX 2.5 4x4 TDI C/V 1041900 Amarok cid 3.0 TDI 224 CV 44, 2199400 Gasoil a granel 420
OTROS $ Hilux c/id DX 2.5 4x4 TDI 1223300 Fletes s
Empleada Rural 16562,3 Hilux cfd SRV 3.0 TDI 4xd 1586700  Flete 100 km 523.0

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y serviclos qgue figuran mds abajo. Son valores de referencia y con un caricter
orientativo, ya que en el mercado pueden encontrarse valores superiores e inferiores a los publicados.,

Empresas Consuliadas:

Ing. VebL.: Campo y Asoc. 4842-5521;Agroq.: Ciagro 4812-0045, Lartinigoyen 02344452057, Rizobacler 2477-408400; Semillas: E. Baya Casal S.A_ 4896-2600; Agrofina

Semillas Arg. 4361-2841, AGRO Empresa Semillas SA 03525-423400. Raciones/Alimentos: Brassicas SA 4384-8097; Santa Sylvina 03471489071

Articulos Rurales: Lago Rural 4301-6514; Lomarural 02243-452482. Maq. Agricola: Apache 03471-471349; Valtra 4719-6072;

John Deere 0241-4712002; Don Roque D3465-423055; Giorgi S.A 03484-403512; Ageo Arg 4489-TEB3ITEBRD; Pla 03471-451855; Agrometal 02488-471311;

CLAAS 03403-423124; Grupo Suagr 5.4, 4307-2325; Pauny 5.A. 03533-423609; Agrinar; 0341-4117401; Agrop. 5.R.L 03402-420407, Yomed 5.4, 02317-430776;

Martinez y Staneck 02293-428862; Agroar 03492-270209; Mainero 03524-424031;Ceslan 02473430490, Bolsas plislicas |pesa 4853-5700; Silobag 4580-7170;

Ins. Tambo:Minutolo 5.R.L 4241-4496. UTA: Valores provistos por contratistas,

ENE RAZON JEFE, EL SI4EMA NO SERA MUY ELECTEONICO,
PERO CUANTO L43 LIAMO FOR EL NOMBRE. .. VIENEN




Apuntes

4

“Los equipos de trabajo mixtos suelen
ser mucho mas dinamicos”

‘Las mujeres tenemos una sensibilidad y una mirada distinta a la de los
hombres: nos complementamos con ellos. Por eso los equipos de trabajo
mixtos suelen ser mucho mas dindmicos que aquellos conformados por un
solo género”. Asf lo indicé Clara Lacau — miembro CREA de los grupos Gua-
yacan y Guanaco Las Toscas, gerente financiera de Pedro A. Lacau e Hijos,
e integrante de la Comisién Ejecutiva de CREA- durante una conferencia
ofrecida en el 1.° Encuentro Nacional de Mujeres en el Agro realizado en
Expoagro.

La empresa agropecuaria, localizada en el partido bonaerense de Lincoln, se
dedica a la produccioén agricola, ganadera y lechera. Cuenta con una empre-
sa que brinda servicios de picado de silo y una fabrica de quesos (La Suerte).
También participan en una firma de distribucién de insumos (que reciente-
mente comenzé a brindar el servicio de comercializacion de granos).
“Venimos de familia francesa y nos encanta comer quesos. Un tio mio,
maestro quesero formado en Francia e Inglaterra, fue nuestro gran aliado
en este emprendimiento que comenzé en el afo 2000 —en plena crisis—
elaborando 300 litros diarios, mientras que actualmente procesa mas de
5000, con planes de sequir creciendo”’, explico Clara.

“Tuvimos que aprender a comercializar quesos en cadenas de supermer-
cados: un camino nuevo que emprendimos a paso lento, pero firme. Hoy
estamos muy orgullosos de que nuestros quesos sean elegidos por grandes
chefs argentinos, dandole a la leche valor agregado en origen e inauguran-
do en breve una nueva planta para duplicar la elaboracién de quesos Brie y
Camembert”, adelanto.

Luego de recibirse de ingeniera agrénoma en la Fauba, Clara regresé a
Lincoln para comenzar a trabajar en el area administrativa de la empresa
familiar. Posteriormente fue asumiendo responsabilidades en los ambitos
financieros, logisticos y comerciales. Actualmente integra el directorio de
la companiia.

‘Adriana Arnaldo fue la primera mujer en integrar la Comisién Ejecutiva de
CREA y actualmente sigue siendo parte de ella; ojald que en los proximos
anos sean muchas mas las mujeres en ese y otros ambitos clave del agro
argentino’, concluyé.

= i |

e =,
. | == |
a wﬂE

N.° 462 Abril 2019

Propietario: AACREA
Asociacion Argentina de Consorcios
Regionales de Experimentacion Agricola

Director: Mariano Sobré

Editora: Mariela Suarez
revista@crea.org.ar

Secretario de redaccién: Ezequiel Tambornini
redaccion@crea.org.ar

Disefio: Rene Durand

Colaboradores: Marfa Luz Urruspuru
Fotografias: Pablo Oliveri, Martin Gomez Alzaga
Infografias: Fernando San Martin

Correccién: Alejandra Valente

Editorial responsable: AACREA
Registro de la Propiedad Intelectual: en tramite
ISSN: 2362-4892

DIRECCION Y ADMINISTRACION

Sarmiento 1236, 4.° piso, Capital Federal (1041)
Teléfonos: (011) 4382-2076/79

Fax: (011) 4382-2911

http://www.crea.org.ar

SUSCRIPCIONES

Romina Vignati

Teléfono: (011) 4382-3517/2076/79
Fax: (011) 4382-2911
suscripciones@crea.org.ar

Valor de la suscripcién anual:
En el pais: $ 980

En Europa: USS 250

En paises limitrofes: USS 115
Resto de América: USS 240
Africa, Oceania y Asia: USS 260

PUBLICIDAD

(011) 4382-2076/79.

publicidad@crea.org.ar

Sarmiento 1236, 4.° piso, Capital Federal (1041)

IMPRESION
GuttenPress
Tabaré 1760 (C1437) Capital Federal

DISTRIBUIDORES EN EL INTERIOR
Interplaza S. A.

Luis Saenz Pefia 1836

Teléfono: (011) 4304-9377/4305-0114

Estd permitida la reproduccion total o parcial del contenido
de la revista en los medios gréficos, destacando en forma
clara la fuente. Para su reproduccién por medios electré-
nicos, se requiere la autorizacion explicita por parte de
AACREA

La revista no se responsabiliza por las opiniones vertidas por
los entrevistados en las notas periodisticas ni en colaboraciones
firmadas. Tampoco es responsable de la devolucion de origina-
les de articulos no solicitados.




radio la red

SABADOS 6 HS.

MICROS INFORMATIVOS:
LUNES A VIERNES 7.35/11.35/ 15.35 / 17.35 / 19.35 HS.
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Para escuchar las entrevistas de La Red Rural
ingresa también a www.agrositio.com/laredrural




AHORRA EN BARBECHO
2.4D + GLETODIM

CON NANOTECNOLOGIA ELITE ES POSIBLE

CONTROLA MALEZAS DE
HOJA ANCHA Y RYE GRASS
EN UNA SOLA APLICACION
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" CONSULTA A TU INGENIERD AGRONOMO A

2,4D Dedalo Elite:

-100% COMPATIBLE CON TODOS

LOS GLIFOSATOS. ;
-400 VECES MENOS VOLATIL QUE UN ESTER.
-SIN OLOR.

-DOBLE BIOEFICACIA, MINIMO

IMPACGTO AMBIENTAL.
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ﬂ Surcos Lideres en Bioeficacia

“Una empresa de tu tierra
www.redsurcos.com € /redsurcos € /redsurcos @ Red Surcos




