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Editoria

Ser protagonistas

Nos encaminamos hacia el cierre del ejercicio
2018/19 y ya comenzamos a planificar la préxi-
ma campafna. Todo ciclo nos permite capturar
aprendizajes que serviran de insumo para el
proximo; la necesidad de mantenernos vigentes
nos impulsa a aprovechar ese conocimiento
adquirido. Debemos anticiparnos a los escena-
rios posibles, pero por sobre todo, es necesario
entender que seremos nosotros los principales
protagonistas de esa maravillosa construccion.

Mas alla de la complejidad del contexto en el cual debamos manejarnos, lo
diferencial serd aquello que cada uno de nosotros, desde su empresa, desde
su CREA, haga para desarrollarse en él. Es alli donde nuestra metodologia
adquiere relevancia. En todos sus estamentos, en todos sus integrantes.

Seqgun la escala en la cual estemos trabajando, haremos un aporte que in-
fluird directamente sobre las personas, las familias y las localidades; en la
zona de influencia de nuestras empresas o a nivel nacional. Porque esta es la
razén de ser de nuestra estructura organizativa: experimentamos y genera-
mos conocimientos que luego se ponen al servicio de todos sus integrantes
y del resto de la comunidad agroalimentaria.

El préximo 26 de junio a las 17.30 se realizara en nuestra sede la Asamblea
General Ordinaria, donde se procedera al tradicional recambio de autorida-
des. En ese espacio, varios vocales y miembros de la Comision Ejecutiva
cederemos el lugar a otros miembros que lo tomaran con el compromiso de
ayudar a organizar la sumatoria de esfuerzos de todo el Movimiento.

Estan todos invitados; el éxito de laidea CREA depende de una comunicaciéon
efectiva. Esta condicionado por el intercambio que se genera en cada grupo,
pero también por el que tiene lugar entre todos ellos. Nuestro Movimiento
funcionarad tan satisfactoriamente como funcione esa comunicacion.

En cada encuentro ponemos en juego el valor de compartir experiencias y
escuchar la opinién del otro, guiados por una visién comun. Es una prueba
de la vitalidad interna de nuestro Movimiento, del espiritu de equipo que lo
habita y nos abre un campo ilimitado de posibilidades.

Porque como decia nuestro fundador: “Un CREA aislado es un bote en medio
del mar. Todos juntos pueden llegar a ejercer una accién de levadura en el
mundo rural y en el pais. Pero ningun miembro, ni tampoco ningun CREA
aislado, puede hacerlo”.

Esperamos la participacién de todos.

Un abrazo.

' Francisco Lugano
Presidente de CREA
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Innovacion en el
Chaco Santiagueno

Nuevos usos de la tecnologia de pulverizacién selectiva
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En los Ultimos afios, la tecnologia de pulveriza-
ciones selectivas mejord de manera notable la
eficiencia del control de malezas en la region
CREA Chaco Santiaguefio.

Las malezas mas problematicas son justa-
mente las perennes, que ocupan los barbechos
cuando no tienen competencia alguna de otros
cultivos. Por ese motivo, existen actualmente
mas de 200 equipos de pulverizacion selectiva
en la zona, mientras que apenas cinco afios
atras eran una curiosidad (ver recuadro).

La cuestion es que a medida que se extendia el
uso de los equipos —Weed Seeker o Weed It-,
los técnicos y empresarios agricolas comenza-
ron a descubrir que podian tener muchas mas
aplicaciones que las inicialmente previstas. Y
no solamente para controlar malezas, sino tam-
bién plagas e incluso para aplicar fertilizantes.
‘Al ampliar las posibilidades de uso de los
equipos, resulta mas facil amortizar la tec-
nologia, facilitando asi su incorporacién al
sistema productivo porque se la utiliza no
solo durante el barbecho, sino también en los
cultivos invernales y estivales”, comenta Luis
Robles Teran, asesor del CREA Guayacan. A
continuacién, se detallan los nuevos usos
surgidos a partir de manejos innovadores de-
sarrollados en la region.

Renovales

En un establecimiento de la empresa Agrolam
S. A. (familia Miretti) se realizd una prueba con
equipos de pulverizacién variable para contro-
lar renovales (especies lefiosas indeseables)
en pasturas. “Los equipos pueden detectar
contrastes en la vegetacion a una determi-
nada altura, de manera tal que si se coloca el
barral a unos dos metros, es posible realizar
aplicaciones selectivas sobre renovales que
tengan mas de 1,20 metros, mientras que
pasara de largo sobre una pastura —helada o
comida— de unos 30-40 centimetros”, explica
Diego Figueroa Garzon, asesor del CREA Se-
miarido Norte. “La experiencia resultd muy
satisfactoria, porque frente a la pastura, el e-
quipo no detecté falsos positivos. Se los puede
tener trabajando en agricultura durante el
invierno y la primavera, para luego en verano
pasarlos a otra pulverizadora con un barral
mas corto que permita un mejor control en
pasturas”’, afiade.

Escapes

Aplicando el criterio anterior —diferencias de
lectura por altura—, equipos que inicialmente se
utilizaban Unicamente en barbechos comenza-
ron a emplearse en cultivos recién emergidos
para controlar “escapes” de malezas proble-
maticas, como el sorgo de Alepo. “En general,
los herbicidas selectivos para maiz suelen ser
bastante caros, con lo cual las aplicaciones
direccionadas permiten un ahorro importante”,
sefiala Luis Robles Teran.

Doble comando

Para esta prdctica se requiere efectuar una
adaptacion especifica: sobre un equipo pulve-
rizador se implementan dos tanques con sus
respectivos botalones, de manera tal de habi-
litar la aplicacion selectiva de dos productos
0 mezclas en una sola pasada (la cantidad de
equipos con estas caracteristicas en la zona no
supera la decena, pero viene creciendo en los
Ultimos tiempos). Se emplean para aplicar en
una pasada herbicidas preemergentes residua-
les en el 100% del lote y posemergentes sobre
sectores especificos en los cuales los sensores
detecten malezas emergidas. El equipo con do-
ble tanque fue disefiado por la empresa Simon
Pochon, integrante del CREA Charata.

Plagas I

En 2017, la region Chaco Santiaguefio fue
afectada por una plaga de langostas muy da-
fiina. Al momento de planificar la pulverizacion
selectiva de herbicidas en barbechos, alguien
tuvo la genial de idea de aprovechar esa tarea
para aplicar insecticidas especificos contra
esa plaga, integrando ambos productos en el
mismo caldo. Si durante el periodo de barbe-
cho las malezas funcionan de hospederos de
plagas, ¢por qué no aprovechar el equipo con
un doble propdsito?

Plagas II

Aplicando el criterio anterior, el uso de la tecno-
logia para aplicar insecticidas residuales contra
cogollero de manera especifica en el maiz re-
cién emergido (V2 a V4) permite hacer un uso
mas eficiente del producto, con el consecuente
ahorro de costos (que puede alcanzar un rango
del 40 al 60%), ademas de lograr un mejor apro-
vechamiento productivo de los “refugios” (areas
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donde se siembran hibridos no-Bt). “Lo proba-
mos dos afios atrds con buen resultado, y el
afio pasado lo empleamos en un area extensa
de maiz con resultados satisfactorios y ahorros
razonables. Este afio teniamos pensado probar
otras alternativas, pero las inundaciones nos
complicaron’, apunta Diego Sebila, responsa-
ble de produccion de la firma Gagliardo Agri-
cola Ganadera, empresa integrante del CREA
Sanavirones.

Fertilizante foliar

Si el equipo de pulverizacion variable puede ser
\x empleado de manera dirigida para aplicar insec-

Resultado de un ensayo con un equipo ‘doble comando’ ticidas, ¢por qué no utilizarlo también para apli-

(franja derecha). Esta tecnologfa se emplea para aplicar en unasolapasa-  car fertilizantes foliares? Asf fue que comenzoé

da herbicidas preemergentes en el 100% del lote y posemergentes sobre

aquellos sectores con malezas emergidas

a emplearse con este proposito, especialmente
para aplicar zinc en cultivos de maiz emergidos.
“En la Ultima campafia, una aplicacién que
estaba disefiada para 20 hectareas en barbecho
pudo aplicarse finalmente en 60 hectdreas de
un cultivo de maiz en V3 con una densidad de
55.000 plantas/ha gracias al direccionamiento
especifico logrado por esta tecnologia®, indica
Luis Robles Teran.

Estudio

En 2018, Maria José Galdeano, asesora del
CREA Charata, junto con José Tarrago, investi-
gador de |la Catedra de Terapéutica Vegetal de la

Equipo Weed It doble tanque montado en una pulverizadora\\ Facultad de Ciencias Agrarias de la Universidad

Dos tecnologias

Existen dos tecnologias disponibles en el mercado local. Una de ellas, el Weed Seeker, que es capaz
de detectar diferencias de color respecto del color general que posee un lote (mediante el uso del
[ndice Verde Normalizado). La otra tecnologia, Weed It, posee un sensor de clorofila que detecta
‘plantas vivas’ (plantas fotosintéticamente activas). En ambos casos 10s equipos poseen un sensor
que da la sefial de apertura del pico asperjador al detectar la presencia de la maleza; en caso con-
trario, lo mantiene cerrado. De eso se encarga una computadora, la cual, conociendo la velocidad
lineal de avance, calcula por medio de un algoritmo cuando debe asperjar para que el herbicida
lleque de manera efectiva a la maleza. Ambas tecnologias permiten elegir el grado de sensibilidad
necesario para abrir un pico. En el caso de Weed Seeker, un técnico debe ser el encargado de ajustar
qué boquilla, patrén de aspersion y caudal usar en cada caso. Weed It viene con un pico Unico, pero
posee un sistema (BIAS) por medio del cual es posible variar durante la pasada el volumen aplicado,
de manera tal de aplicar el 100% de la dosis al detectar una maleza y un porcentaje inferior (por
ejemplo, 60-70%) en un barbecho sin presencia de malezas. Ambos modelos se comercializan “‘por
metro’ (se puede escoger montarlo en un botalén de 16 metros como en otro de 32 metros).

|




7 BlOINOVO

TERNEROS

El impulso inicial para sus terneros y terneras.

PRODUCTOS |[J—
SEGUROS PARA ‘|| ll"
ALIMENTOS SEGUROS '

N WWW.VETANCO.COM
I

ﬁ r@ vetancoargentina m




14 1 Revista CREA

Grafico 1. Costo total por hectarea e impacto ambiental para tres alternativas
de manejo de barbecho previo a la siembra de maiz
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Manejo trad.

Aplic. Select. Cultivo de serv.

Manejo de barbechos

Nacional del Nordeste, realizaron un estudio para
comparar, en términos econémicos y ambienta-
les, tres opciones de manejo de barbecho para la
siembra de maiz en la zona sudoeste del Chaco.
Las opciones evaluadas fueron: 1) control
guimico tradicional mediante aplicacion de her-
bicidas foliares y residuales; 2) control quimico
con herbicidas aplicados selectivamente, mas
herbicidas residuales; y 3) uso de cultivos de
servicios como forma de generar competencia
a las malezas presentes con posterior empleo
de herbicidas para el secado.

El impacto ambiental se calculd mediante la
utilizacion del Environmental Impact Quotient
(EIQ) para cada uno de los manejos analizados,
como asi también para la sumatoria de las
practicas individuales.

El manejo tradicional del barbecho registré un
costo de 117,4 USS/ha y un valor de impacto
ambiental (EIQ) de 166,8, mientras que la
inclusion de aplicacion selectiva de herbicidas
produjo una disminucién de 23,6 USS/ha y una
reduccién en el impacto ambiental del orden del
60% respecto del barbecho tradicional.

El uso de cultivos de servicios tuvo un costo
de barbecho total de 104,7 USS/ha con un
coeficiente de impacto ambiental de 55,6, lo
que permitiria una disminucion del 66% del
impacto respecto del tratamiento tradicional
(ver grafico 1).

“La incorporacion de las tecnologias de apli-
cacion selectiva y métodos de control cultural,
como el uso de cultivos de cobertura o servi-
cios, permite reducir los costos de produccién
y el impacto ambiental de la aplicacion de los
herbicidas”, remarca Maria José Galdeano.
“Vale recordar que la incorporacion de los culti-
vos de servicios tendrian otros beneficios sobre
el sistema, como consecuencia del volumen
de rastrojo incorporado y la reduccion de las
poblaciones de malezas en los lotes”, afiade. B4
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Esteban Chinchurreta, integrante del CREA Sanavirones w

Como transformar
un problema en
una oportunidad

Gestién de napas en el CREA Sanavirones
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En los primeros 15 afios de desarrollo agricola
de la zona santiaguefia de Bandera, la principal
preocupacioén de los empresarios fue la sequia.
Pero en el ultimo lustro se produjo un ascenso
progresivo de la napa freatica hasta alcanzar
un nivel tal que basta una lluvia abundante para
provocar inundaciones.

Sin embargo, los empresarios del CREA Sa-
navirones lograron reaccionar a tiempo para
transformar sin escalas un problema en una
oportunidad. “En 2015, en plena inundacion, ins-
talamos en el campo cuatro freatimetros para
hacer un seguimiento sistematico de la profundi-
dad de la napa’, comenta Esteban Chinchurreta,
integrante del CREA.

Los empresarios del grupo comenzaron enton-
ces a estudiar el nuevo escenario ambiental
para evaluar la necesidad de redisefiar el modelo
productivo que venian implementando hasta el
momento, en el cual prevalecia la siembra esti-
val de granos gruesos con barbechos quimicos
durante el otofio-invierno.

“Hasta hace seis afios teniamos el chip del uso
eficiente del agua, buscando ahorrar la mayor
cantidad posible de milimetros. Pero con el nue-
vo chip de la inundacion, tuvimos que aprender
en poco tiempo a gestionar la profundidad de la
napa’, relata Esteban.

Hace seis afios, el campo localizado en la zona
de Tomas Young —unos 40 kildmetros al norte
de Bandera- tenia la napa a unos cinco a seis
metros de profundidad. Pero eso ya es historia.
El nivel promedio registrado el mes pasado esta-
ba en el orden de los dos metros, con un rango
de variabilidad de 2,4 a 1,2 metros por sector.
Las mediciones realizadas en cada uno de los
freatimetros de los campos que integran el
CREA Sanavirones son informadas a comienzos
de cada mes al asesor del grupo para que este
analice la evolucion regional de esa variable. El
grupo cuenta con una red de freatimetros insta-
lada en el afio 2016, que en la actualidad tiene un
total de 33 equipos. El proximo desafio, ademas
de medir profundidad de la napa, es comenzar a
analizar la calidad del agua subterranea.

El aumento del nivel de las napas freaticas pro-
voco un cambio drastico: el cultivo de trigo —que
inicialmente se sembraba cuando se podia, si
aparecia algo de humedad durante el otofio— se
transforma en la principal fuente de ingresos de
las empresas de la zona en los Ultimos afos,

dado que lograron muy buenos rendimientos
—con promedios de 40 gg/ha en muchos casos—
combinados con precios atractivos (producto de
la eliminacion de los ROE instrumentada por el
actual gobierno nacional).

Ademas de un buen negocio, el trigo es un cultivo
obligado en la zona para intentar deprimir el nivel
de las napas, de manera tal de lograr que estas
tengan al menos dos metros de profundidad en
la primavera y que no se transformen en un pro-
blema durante la siembra de granos gruesos. La
mayor intensificacién es necesaria para evitar
las pérdidas productivas y econdmicas genera-
das por la imposibilidad de sembrar, pulverizar o
cosechar en los periodos adecuados.

“Hoy el trigo, ademas de ser esencial para regu-
lar los excesos hidricos, se transformd en el cul-
tivo mas estable y uno de los mas atractivos en
términos econdmicos; esto era algo impensado
apenas seis afios atras”, relata Esteban.

Por otra parte, el trigo en la zona suele registrar
buenos niveles de calidad panadera, lo que
permite diversificar la estrategia comercial en-
viandolo a las terminales portuarias de Rosario
y destinarlo, ademas, a abastecer la demanda
molinera presente en otras zonas del pafs.

La ventana de siembra de trigo —ciclos cortos e
intermedios— se encuentra entre el 25 de mayo

"Hasta hace seis afios tenfamos el chip del uso eficiente del N
agua, buscando ahorrar la mayor cantidad posible de milimetros. Pero
con el nuevo chip de la inundacién, tuvimos que aprender a gestionar la

profundidad de la napa’
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y el 15 de junio; pasarse de esa fecha implica el agosto. Debido a la elevada demanda de agua
riesgo de que el cultivo se vea afectado por un  que tiene esa oleaginosa, nos permite llegar
golpe de calor. a las siembras de diciembre (maiz o soja) con
Ademas de trigo, la empresa incorporé a la  un menor riesgo de inundacion o anegamienta’,
rotacion el cultivo de girasol. “Lo sembramos en  apunta el empresario CREA.

Desafios

Enrique Marcon, asesor del CREA Sanavirones

El CREA Sanavirones viene trabajando en la adopcion de tecnologias que
permitan maximizar los rendimientos del trigo, entre ellas ajustes de fer-
tilizacion sobre la base de ensayos de respuesta a aportes de nutrientes
y el uso de un simulador de napa freatica adaptado del disefio realizado
por Pablo Bollatti, técnico del INTA Marcos Juarez (ver grafico 1). Cada
lote es gestionado en funcién de diferentes variables, entre las cuales se
incluyen la profundidad de napa y analisis quimicos de suelos. Tenemos
por delante muchos desafios; por ejemplo, estudiar el impacto de la
calidad del agua subterranea sobre los cultivos y los suelos, y lograr un
crecimiento de la region a nivel interinstitucional, dado que se encuen-
tra actualmente muy sola. Las recientes inundaciones han provocado
un desastre productivo y econérmico en algunos campos, y €so tiene un
1mpacto social considerable en una regién hambrienta de desarrollo. Tal
cormno se ha hecho en otras jurisdicciones, es necesario articular accio-
nes con actores publicos y privados orientadas a llevar adelante un plan
hidrico integral.
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Creemaos en |la produccion de alimentos como un factor clave del desarrollo de nuestro pais.

Por eso, lo acompanamos en misiones comerciales relevantes para su empresa, conectandolo con
expositores de todos los continentes y asesorandolo en la promocion de sus productos y servicios.
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del mundo.
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El régimen historico de precipitaciones anual es
del orden de 900 milimetros. El objetivo —ya sea
con trigo o girasol— es absorber la mayor parte
de ese aporte en el otofio/invierno para llegar al
verano sin riesgos hidricos ante la aparicion de
una lluvia importante.

“Una vez cosechado el trigo y el girasol, comen-
zamos a tomar mediciones con caladores de la
profundidad de la napa en diferentes sectores
del campo, de manera tal de tener un mapa

Grafico 1. Evolucion de la napa freatica segin cultivo y secuencia en ciclos
2016/17 y 2017/18. Simulacién versus real
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LISTOS PARA ENTRAR AL GAMPOD

Calidad, eficiencia y resultados.

bastante completo de su profundidad en los
distintos lotes”, explica Esteban.

“Venimos adelantando la siembra de granos
gruesos para iniciarla hacia el 20 o 25 de
noviembre, pero no descarto que en algun mo-
mento pueda ser incluso antes. Creo que en el
modelo productivo actual es mas importante el
ambiente que la fecha objetivo, porque si la napa
estd muy cerca de la superficie, deberiamos
sembrar lo antes posible para reducir riesgos de
excesos hidricos”, afiade.

Buena parte del éxito de una gestion sustentada
en el monitoreo de la napa fredtica reside en
comprender su variabilidad; por lo tanto, el
disefio agronémico que fue conveniente en una
campafia quizas no lo sea en la siguiente.

El cambio de modelo productivo, ademas de
requerir un mayor aporte intelectual y creatividad,
implica lidiar con los inconvenientes crecientes
provocados por malezasy plagas problematicas,
que si bien son la regla general en el negocio agri-
cola de los ultimos afios, en el norte argentino se
expresan con particular intensidad. En el ciclo
2018/19 debieron enfrentar ataques intensos
de picudo de la soja y oruga militar grande (Spo-
doptera cosmioides), ademas de la extension de
yuyo colorado resistente a herbicidas.

El campo tiene la ventaja de encontrarse sobre
una ruta asfaltada. Sin embargo, la red vial pre-

akron.com.ar [E]gE
0800333 8300 #
[=] 3,
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In memoriam

Ernesto Antonio Ronchese fallecio¢ el pasado 30 de marzo, a

del Estero.

los 50 anos, tras sufrir un accidente vial. Oriundo del partido
bonaerense de Martinez, en los afios 90 se trasladd a la zona de
Bandera para convertirse en uno de los pioneros que contribu-
yO a desarrollar la actividad agricola en esa regién de Santiago

Casado con Paula Alejandra Hatsian —quien fallecié de manera
Inesperada a los 43 aflos—, fue un padre ejemplar para su hija,
quien actualmente tiene 13 afios. Participd de la cooperadora de

la Escuela Provincial N.° 204 José Jacinto Berruttl de Bandera.

sente en la region no fue disefiada para afrontar
excesos hidricos, por lo que muchos caminos ru-
rales pueden quedar inutilizados durante meses
frente a inundaciones, y ello dificulta la gestion
productiva y comercial de muchos estableci-
mientos de la zona. El Consorcio Caminero Esta-
cion Bandera carece de los recursos suficientes
para dar una respuesta acorde al problema.

sultato de

Fertilizantes Minerales

Consulte por:

Fue vocal titular de la Sociedad Rural del Sudeste Santiagueno e integrante del CREA Sanavirones,
ambito en el que seqguira presente en el recuerdo de sus comparieros y amigos.

“Si bien estamos en una region con graves défi-
cits de infraestructura y un potencial productivo
inferior a los de la zona central del pals, en los
ultimos afios venimos implementando un sis-
tema productivo cada vez mas semejante al de
la region pampeana, incluso en lo que respecta
a mejoras en fertilizacién para buscar nuevos
techos de rendimiento’, asegura Esteban. 34

Yeso Agricola: Azufre + Calcio
Dolomita: Magnesio + Calcio
Caliza: Calcio
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A Topg
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ZEOLITA - PIEDRA POMEZ

Consulte por correcciones de suelos sGdicos con yeso agricola




SOMOS LO QUE PRODUCIMOS

Somos el distribuidor, el servicio técnico y vos,

juntos en una experiencia superadora para tu cultivo.
Descubri las semillas que combinan @ mejor tecnologia
con innovacion, simplezay agilidad.

Maiz de Tandil, Buenos'Aires
Campana 2018 / 2019

semillas

£ /BrevantSemillas [ /BrevantSemillas (8 /BrevantSemillas




26 1 Revista CREA

Uso de cultivos'de cobertura en el CREA Charata




Cuatro afios atras, Francisco Lamon —técnico
de la firma Aibal S. A, integrante del CREA Cha-
rata— comenzo a realizar siembras invernales
de centeno con el propdsito de ponerles un
freno a las malezas problematicas. Ocurrié que
esa practica, ademas de lograr su objetivo, con-
tribuyd a mejorar la salud del suelo potenciando
los rindes de los granos gruesos.

“Pasamos asi de tener una cobertura del 30-40%
del area invernal a estar 100% con el campo
cubierto’, explica Francisco. En la zona chaque-
fia de Gancedo, donde se localiza el campo, el
acercamiento de la napa fredtica a la superficie
no es —por el momento— un problema grave.
Por ese motivo, se extendio el uso de centeno
de cobertura, el cual es secado antes de la fina-

Revista CREA 127
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lizacion del ciclo para incrementar el volumen
de rastrojos incorporados al suelo sin que eso
comprometa la reserva de agua disponible.
Comenzaron con siembras terrestres, pero lue-
go recurrieron a los aviones. Las siembras
aéreas de centeno permiten incorporar 45 a 50
kg/ha de semilla con el propdsito de lograr 150
a 200 plantas por metro cuadrado.

“En siembras aéreas realizadas entre mediados
de abril y comienzos de mayo del afio pasado
en lotes de maiz que cubrian alrededor del 90%
de intercepcioén de luz, tuvimos problemas de
mortandad de centeno; la emergencia fue muy
buena, pero al faltarles luz, al mes murieron
muchas plantas’, relata Francisco.

“‘Antes de decidir la siembra de cultivos de ser-

w vicio, es importante medir la intercepcion de
"Hasta hace seis afios tenfamos el chip del uso eficiente del luz. Como se trata de una tecnologia de proce-
agua, buscando ahorrar la mayor cantidad posible de milimetros. Pero sos relativamente nueva, vamos delineéandola a
con el nuevo chip de la inundacion, tuvimos que aprender a gestionar la partir de la experiencia’, afiade.

profundidad de la napa’
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Igualdad de
oportunidades

Integrantes de los grupos CREA Sachayoj y Charata
participan de Solidagro Charata, un ambito donde se
promueve la igualdad de oportunidades por medio
de talleres de empaque, carpinteria, costura y com-
putacion, entre otros, los cuales permitieron a los
vecinos del barrio Cambalache —de Charata— realizar
microemprendimientos a partir de la elaboracion de
Infusiones, aperos y tablas de cocina. Mas informa-
clon en www.facebook.com/solidagro.charata.

Grafico 1. Rendimientos de soja segun volumen de materia seca presente en la El uso de cultivos de servicio se plante6 como

primavera (2017/18) en el CREA Charata
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5000 condiciones presentes en cada campafia. Este
afo, particularmente llovedor, no se descarta
4500 aumentar la siembra de trigo de cosecha en
4000 ® ® zonas con napa cercana a la superficie.
3500 ] g%@i ¥ o “Detectamos lotes con bajos niveles de ni-
3000 ? f_,----ﬁ@@ & trégeno, motivo por el cual este afio vamos a
& t_/"@ P ® sembrar vicia con el objetivo de incrementar la
o > 8 fijacion bioldgica de ese nutriente”, explica.
2000 F 4 @% Una evaluacion realizada con datos producti-
1500 & vos de la ultima campafia permitio evidenciar
1000 ® que la correlacion entre el incremento de la
0 ;—_LE.E?; +0,3938x + 65,51 materia seca (aportado por la intensificacion) y
=Y el rendimiento promedio de la soja era superior
a la presente entre esta Ultima variable y las
0 5000 10.000 15.000 20.000 25.000 S }
precipitaciones (ver grafico 1).
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'Los primeros resultados de anélisi§ realiz/ados Grafico 2. Rendimientos de maiz segun volumen de materia seca presente en
por la asesora del grupo CREA, Maria José Gal- la primavera (2017/18) en el CREA Charata

deano, evidencian un impacto favorable sobre
los rendimientos de cultivos de cosecha prove- 10.000
nientes de lotes con altos niveles de cobertura”,
remarca Francisco. Q000
“En el maiz, la correlacion entre volumen de co-
berturay rendimiento es ain mas pronunciada,
algo que se deberia al hecho de que el cereal e
es un cultivo que tiene mayor capacidad para
responder ante mejoras ambientales”, agrega 7000
(gréfico 2).
Ademas de controlar malezas problematicas y a0
mejorar la salud quimica y fisica del suelo para
potenciar y estabilizar los rendimientos de soja
y de maiz, los cultivos de servicio permiten s000
reducir el riesgo de erosion hidrica ante la apa-
ricion de lluvias torrenciales (las cuales suelen 4000
ser cada vez mds recurrentes).
‘Lo que comenzd con la busqueda de una
herramienta que nos permitiera ahorrar her- 3000
bicidas, pronto se transformo en la pieza ne-
cesaria de un nuevo planteo agronémico ba- 2000
sado en tecnologias de procesos adaptadas
a la dinamica variable del ambiente”, resume y=-0,0002x” + 3 2984x -7539
Francisco. B 1000 R'= 06423
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“Tenemos un plan

muy solido para

pasar las turbulencias”

Entrevista con Ezequiel Christie, de la Direccién Nacional de Vialidad

En julio del afio pasado, Vialidad Nacional fir-
mo los primeros contratos de construccion de
autopistas y rutas seguras en el marco del sis-
tema de Participacion Publico-Privada (PPP). En
diciembre arrancaron las primeras obras de los
seis corredores previstos en el programa integral.
En el PPP la financiaciéon completa de la obra
pasa a estar a cargo del consorcio de empre-
sas constructoras, mientras que la inversion se
paga por medio de titulos en doélares conforma-
dos por recursos proveniente del Fideicomiso
Sistema Vial Integrado (Sisvial), el cual recibe
fondos provenientes de la recaudacion del im-
puesto al gasoil que se abona en la actualidad.
“Cuando llegamos a esta gestién nos encontra-
mos con una infraestructura muy deteriorada
por una falta de inversion enorme, que era ne-
cesario recuperar. Habia varias opciones. Una
via era la de las concesiones, histéricamente
desfavorable porque el Estado no acompafiaba
con su parte de las obligaciones, entre ellas, el
aumento de tarifas, que es el que le otorga sos-
tenibilidad a la inversion. Entre 2003 y 2010 no
hubo aumentos de tarifas en las concesiones
viales”, explica Ezequiel Christie, responsable
de los proyectos de Participacion Publico-
Privada de la Direccion Nacional de Vialidad.

“Una de las grandes ventajas del sistema PPP
es que la distribucién del riesgo resulta mucho
mas eficiente, lo que permite reducir los costos.
Mientras que en una concesion la inversion se
pagaba por completo a través del cobro de la
tarifa de peaje, en el PPP, en cambio, la inversion

—que se realiza en un plazo de cinco afios— se
paga con un titulo a 15 afios a tasas de interés
muy convenientes, mientras que los gastos
de mantenimiento y operacion se pagan con
tarifas, lo que permite no recargar tanto a los
usuarios con el costo de los peajes. Estamos
convencidos de que el PPP es una opcion
excelente para reactivar o poner a punto la
infraestructura vial”, afiade.

—-¢Como sigue el proceso, luego de las turbulen-
cias macroecondomicas registradas en el dltimo
ano?

—El contrato de PPP establece que son las
empresas quienes deben conseguir el finan-
ciamiento para la obra. Como, debido al riesgo
soberano, las tasas de interés son elevadas,
decidimos que el financiamiento se efectivice
en un momento mas conveniente para la Argen-
tina. Hoy no es un buen momento para obtener
ese capital de cinco afios de obras; eso seria
costoso e ineficiente. Por lo tanto, este afio
gueremos hacer un financiamiento puente para
gue el afilo que viene, con una expectativa de
riesgo soberano mas bajo y menores tasas de
interés, podamos conseguir el capital necesario
para llevar adelante las obras de manera mas
eficiente.

—En ese escenario, ;como quedan las obras en
curso?

—Las obras siguen adelante. El plan se modifica
un poco, pero se terminan en el tiempo previsto,
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—-No, son las mismas obras, algunas de las
cuales ya se iniciaron, pero tienen un grado de
avance, una velocidad si se quiere, menor. El
afio que viene, cuando se acceda al financia-
miento, se van a acelerar.

—El financiamiento puente para este afio, ;va a
ser aportado por un consorcio de entidades ban-
carias internacionales liderado por BID Invest?
—Exacto. Se esta trabajando en eso, en el finan-
ciamiento puente, para llegar al financiamiento
pleno en 2020. Se trata de una suma de 900
millones de dodlares, que representa 150 millones
para cada corredor; con eso estarian llegando al
plan de obra contractual en la fecha prevista.

—Entonces, mas alla de las turbulencias, puede
decirse que el programa esta encaminado...

—Tenemos un plan muy solido para atravesar
turbulencias. Estamos en el tramo final hasta
lograr el crédito puente (con el consorcio lidera-
do por BID Invest). Nos hallamos muy cerca de
lograrlo. Y este plan es una buena noticia para
todos los argentinos. Buscamos reducir acci-
dentes y tener una red vial acorde al volumen

Ezequiel Christie: "Estamos buscando reducir accidentes y \\

tener una red vial acorde al volumen de las cosechas, pero encontrandole
la vuelta para balancear el beneficio de tener las rutas sin que eso repre-
sente un esfuerzo financiero demasiado elevado’

en el plazo de cinco afos, porque se establece
gue se aceleren hacia el final.

—Entonces, si bien la idea es respetar el plazo
original, las obras fueron readecuadas para no
encarecer el costo financiero del programa.
Eso, ¢implica que van a ser menores las obras
programadas?

de las cosechas, pero encontrandole la vuelta
para balancear el beneficio de tener las rutas
sin que eso represente un esfuerzo financiero
demasiado elevado.

—El equipo de trabajo, ¢dedica la mayor parte
de su tiempo a conseguir el financiamiento del
crédito puente?
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— Por un lado, si. Una parte del equipo trabaja  ciudad de Rosario, que es un aspecto funda-
con el Ministerio de Transporte y el BICE  mental de la comercializacion agricola.
(Banco de Inversién y Comercio Exterior) en  —Si bien estamos trabajando para desarrollar
la estructuracién del préstamo puente. Por  un plan de acceso a los puertos de Rosario,
otra parte, mi equipo trabaja mucho para que  también estamos disefiando con ADIF (Ad-
los contratos se respeten. Para que se man-  ministrador de Infraestructuras Ferroviarias)
tengan las rutas (concesionadas), para que las rutasy las autopistas que van a ingresar a
se corte el pasto, para que la sefializacion sea  los puertos junto al acceso de los trenes. Va a
la adecuada; todo eso exige un seguimiento  haber una nueva traza que liberara muchisimo
diario, ademas de la cuestion financiera de los  la congestion de vehiculos en la zona. Es decir:
contratos. La cantidad de vehiculos que pasan  estamos haciendo el disefio de las autopistas
por los peajes, el control minucioso de cada  en funcién de la nueva traza de los trenes (de
una de las concesionarias; esa es la principal  carga). Es fundamental poder instrumentar
tarea que tenemos: hacer que los contratos se  de manera integral las vias de accesos a los
respeten. puertos, desarrollando una mirada que no sea
exclusivamente vial, sino también logistica,
—Parte de las obras comprende los accesos a  que permita que se potencien las diferentes
las terminales de las zonas de influencia de la  alternativas.

Granos de soja.
cinponibilldad inmedials
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Ezequiel Christie: ‘Estarnos haciendo el disefio de las autopistas en funcion de la nueva traza de los w
trenes (de carga). Es fundamental poder instrumentar de manera integral los accesos & los puertos’

—Eso para el Belgrano Cargas...

—Tanto para el Belgrano Cargas como para el
San Martin Cargas. Va a permitir reducir nota-
blemente los costos y los tiempos logisticos.
En un radio de 400 kildmetros el transporte se
realiza con camiones, pero para cubrir distan-
cias mayores va a estar disponible el ferrocarril.
Esto es parte de una politica de Estado de largo
plazo, que implica coordinar las acciones de
Vialidad Nacional con ADIF para integrar las au-
topistas con los trenes, de manera que ambos
tengan un acceso directo a las terminales del
Gran Rosario.

-¢.Como se coordina la accion de Vialidad
Nacional con la de los organismos equivalentes
presentes en las provincias?

—Existe una reunion mensual donde se definen
politicas de Estado en la materia. Eso se da en
el Consejo Vial Federal, lo que permite darle
robustez al plan nacional para que no haya
situaciones ambiguas o contradictorias entre
uno y otros. Ademas, Vialidad posee oficinas
regionales que tienen vinculacion directa con
las direcciones de vialidad de cada provincia.
Al ser el nuestro un pafs federal, las rutas pro-
vinciales son jurisdiccion de cada provincia; sin
embargo, el Consejo Vial Federal permite que

exista una vision unica en la red vial argentina.
Permite, por ejemplo, que si decidimos trabajar
en una ruta nacional, las transversales provin-
ciales tengan un plan acorde.

—¢Cudndo estara finalizada la autopista Buenos
Aires-Las Flores?

—Segun el cronograma, estara lista en la se-
gunda mitad de 2022. Los trabajos forman
parte del Corredor Sur, a cargo de la empresa
Ausur S. A, y abarcan parte de las autopistas
Riccheri, Ezeiza-Cafiuelas y la ruta 3. En ese
marco, a fines de febrero pasado comenza-
mos la construccion de la variante de Cafiue-
las, una moderna autopista de cerca de 10
kilometros de extensién, que beneficiard a
mas de 10.000 usuarios por dia y agilizara
significativamente la circulacion. A su vez, en
marzo comenzo la transformacion en auto-
pista de la Ruta Nacional 3, a la altura de Las
Flores, una obra muy esperada por los vecinos
de la localidad. Esta obra viene a cubrir una
deuda histérica, porque la zona tiene un déficit
vial enorme, dado que por la ruta 3, ademas de
los productos del campo, pasan los camiones
de la construccion, porque en Olavarria se
encuentra una gran empresa productora de
cemento (Loma Negra).
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—¢Por qué no se extendid la obra de la autopista
hasta Bahia Blanca?

—Por una cuestion de transito. Siempre se
dimensiona en funcién del transito.

—¢Que destino tendrd la ruta 228 Necochea-Tres
Arroyos? (Esta ruta fue licitada, su reparacion
comenzo en la gestion anterior. Luego, la es-
tructura del obrador se desarmd, se pintd una
raya en el medio y no se siguio adelante con la
obra. Ademads, cabe destacar que hubo ocho
kildmetros a los que se les sacd material como
para repavimentar y asi quedd. En su momento
adujeron problemas de presupuesto, pero dije-
ron que la obra se reanudaria en el corto plazo,
aunque eso no ocurric.)

—La rehabilitacién de ese tramo estaba a cargo
de una empresa con la que tuvimos inconve-
nientes. Para no retrasar las obras, desde me-
diados del afio pasado Vialidad Nacional se
hizo cargo de la conservacion del corredor
mediante equipos y personal de la institucion.

—¢Cudles son los tiempos proyectados de ejecu-
cion de las obras en el Corredor B? De Mercedes
hacia Bragado, ¢la obra programada va a ser
autopista o autovia? Las obras que ya se habian
realizado entre Mercedes y Suipacha, ¢;sirven
para este nuevo proyecto?

—Efectivamente, las obras que estamos desa-
rrollando entre Mercedes y Suipacha forman

PARERA 15 PIS0 11 {CP 1014) C.A.B.A.
MERCADO DE LINIERS

* REMATES DE CABANA

parte del Corredor B, uno de los seis nuevos
corredores viales que en 2018 licitamos bajo
el sistema de PPP. Los trabajos se desarro-
llan a lo largo de 20 kilémetros de la Ruta Na-
cional 5y consisten en la transformacion de
esa via de comunicacién en una moderna
autopista. Posteriormente, el plan de obras
contempla la extension de la autopista hasta
la ciudad de Bragado, proyecto que segun el
cronograma habra finalizado para mediados
de 2023.

—¢Porqué no estd bien marcada la Ruta Nacional
226 desde Olavarria a Mar del Plata? ;Por qué
no estan marcados algunos tramos de la Ruta
Nacional 227 desde San Manuel a Necochea?
¢No es posible hacer algo con las rotondas que
estan mal sefializadas?

—-Ese tramo de la ruta 226 forma parte del
Corredor A, uno de los seis nuevos corredores
viales licitados en 2018 bajo el sistema de PPP.
De acuerdo con los contratos que suscribimos,
la empresa administradora cuenta con un plazo
de 12 meses para desarrollar un proyecto de
sefializacion horizontal y vertical, para su reno-
vacion integral. Ese proyecto ya fue presentado;
actualmente se encuentra en estudio por parte
de Vialidad Nacional.

—¢Hay algun proyecto de rutas para la provincia
de Entre Rios o los planes abarcan solo a las
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provincias de Buenos Aires, Cordoba y Santa Fe?
—Efectivamente. En la provincia de Entre
Rios tenemos en marcha un plan de obras de
rehabilitacion en el marco del Corredor Vial
18, administrado por la empresa Caminos del
Rio Uruguay S. A. Proximamente comenzara
la reparacion de losas de hormigon en 20 ki-

l6metros de la Ruta Nacional 14, mientras que
ya se encuentran en marcha dos proyectos de
repavimentacion del corredor.

—-¢Cudndo se va a reparar el tramo de la Ruta
Nacional 9 que va desde Carcarafia a Roldan?
Se encuentra muy deteriorado...
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—Los trabajos de rehabilitacion comenzaron a
ejecutarse a fines de marzo de este afio.

—La autopista planeada desde Cafiuelas hasta
Saladillo, ¢se piensa hacer?

—Asi es. La obra se desarrollard en el marco
del plan de obras del Corredor Sur y contempla
la transformacion en autopista de la ruta 205,
entre Cafiuelas y Roque Pérez, y la construc-
cion de una ruta segura desde Roque Pérez a
Saladillo. La ruta segura es una nueva moda-
lidad de ruta que presenta una calzada de dos
carriles —uno por sentido de circulacién— pero
con banquinas pavimentadas y un tercer carril
de sobrepaso que hard mas faciles y seguras
este tipo de maniobras.

—El dltimo tramo de la autopista Ezeiza-Ca-
fiuelas sigue en obra de una manera tremenda-
mente lenta. Empezd durante la gestion anterior
¥ €S0S pocos kildmetros aun tienen desvios y no

Corredores viales

R Focchar
Eaiza,
Al Eawata = Careian

v, Jorggs Mamrtmry

= Aulopisla nueva m = m Rulasegura

se terminaron. ;Hay plazo para la entrega de esa
obra? ;Cudndo seria?

—Esa obra esta practicamente terminada. Sera
un orgullo para nosotros celebrar en poco tiem-

Definiciones

nivel con otra calle o ferrocarril.

portes de pasajeros.

Autopista. Dos carriles independientes por sentido de
circulacion con separaclion por cantero central.
Semiautopista. Similar a la autopista pero con cruces a

Ruta segura. Calzada unica de dos carriles, uno por
sentido de circulacion, pero con un carril adicional en
algunos tramos para uso exclusivo de camiones o trans-
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po la finalizacién de un proyecto tan importante
como necesario, que estaba pendiente desde
hace mas de 15 afios.

—-¢En qué etapa estd y cudndo se piensa termi-
nar la ruta de 83 kildmetros que uniria el Camino
del Buen Aire con la Ruta Nacional 2?
—Actualmente tenemos en marcha tres de los
cuatro tramos en los que se divide el proyecto.
Para este afio esperamos poder terminar los
primeros segmentos de esa autopista.

—Con respecto al tramo de la ruta 9 norte, que
va desde Jesus Maria hasta Totoral en la pro-
vincia de Cdrdoba, ;en qué estado de avance se
encuentra?

—La obra se encuentra dentro del plan de obras
del Corredor F y esté proyectado el inicio para
la segunda mitad de 2019.

—¢Cudles son los plazos para completar la obra
de la autopista que une Buenos Aires con San
Antonio de Areco y Pergamino?

—La autopista de la ruta 8 entre Pilar y Perga-
mino avanza a buen ritmo y esperamos poder
habilitar nuevos tramos antes de fin de afio.

—¢Existe algun proyecto para reparar la Ruta
Nacional 11 desde Santa Fe a Reconquista? Al
tratarse de una ruta internacional, ;esta previsto
hacer una autovia?

—Efectivamente. Vialidad Nacional va a rehabi-
litar integralmente mas de 660 kildémetros de la
ruta 11 entre Timbues, en las afueras de Rosa-
rio, y la ciudad de Resistencia, Chaco. Los pro-
yectos fueron licitados durante el afio pasado
y dentro de poco tiempo esperamos comenzar
con la rehabilitacion entre las localidades de
Crespo y Reconquista. Por el momento, esta-
mos enfocados en la reparacién del corredor,
gue presenta un notable deterioro que se fue
acumulando durante mas de una década. 4
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Proteina

en soja

Cuales son los factores que permiten incrementarla

La Argentina es el tercer productor mundial
de poroto y el primer exportador de harina de
soja. A nivel industrial, el cultivo tiene gran re-
levancia econdémica por ser una importante
fuente de aceite y de proteina. En este sentido,
desde 1980 hasta la actualidad se observa
un aumento continuo en el rendimiento de las
variedades liberadas al mercado, de la mano
de una disminucion en la concentracion de
proteina en grano.

De este modo, la industria argentina ha tenido
serias dificultades para producir harinas tipo
Hi-Pro (minimo 46,5% de proteina) que cum-
plan con los estandares de comercializacion,
debiendo incurrir en costos adicionales (por
ejemplo, secado o descascarado de granos).
Ello es producto del bajo tenor proteico de
los granos de soja producidos. Cuando no se
alcanzan los estandares minimos, es necesario
renegociar las condiciones comerciales, lo
gue resulta en una reduccion sustancial de los
precios.

Existen combinaciones de concentracion de
aceite y de proteina en los granos que permiten
lograr harinas con el tenor minimo de proteina
establecido por la norma de comercializacion.
En las Ultimas campafias agricolas, dichas
combinaciones solo fueron logradas en situa-
ciones especificas.

El andlisis de bases de datos provistas por pro-
ductores permite obtener informacion de alta
calidad. Este enfoque es apropiado para es-
tudiar posibles variables determinantes de
la concentracion de proteina en soja a escala
regional. El objetivo de este trabajo fue identi-

ficar qué proporcién de la variaciéon observada
en la concentracién de proteina en grano se
explica por practicas de manejo y por el sitio,
entendiendo como sitio a la combinacion del
afio por la localidad.

Los datos analizados corresponden a lotes de
empresas CREA. Ademads, se tuvieron en cuen-
ta datos de redes de ensayos comparativos
de rendimiento que también lleva adelante el
Movimiento (un total de 1438). La informacion
comprende observaciones realizadas entre las
campafas 2014/15 y 2017/18. Fueron dividi-
das en soja de primera y de segunda, y se lo-
calizaron principalmente en la zona central del
pais (ver gréfico 1).

En el periodo evaluado (2014/2015a2017/2018)
los rendimientos de la soja de primera variaron

Grafico L Sitios de los ensayos comparativos de rendimiento desde la

campana 2014/15 hasta 2017/18
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entre 843y 5400 kg/ha; la concentracion de pro-
teina entre 34,8 y 39,0% (base seca); y los kilos
de nitrodgeno exportados en grano por hectarea,
entre 52 y 329 kg/ha. En soja de segunda, los
valores de rendimiento fueron de 2896 a 4723
kg/ha; la concentracion de proteina de 36,1 a
39,7%; y los kilos de nitrégeno exportados en
grano, de 158 a 259 kg/ha.
Las variables analizadas para identificar a qué
se debe la variacion encontrada en la concentra-
cion de proteina en grano fueron genotipo, sitio
y su interaccion. Los resultados mostraron que
el factor sitio tuvo un fuerte peso relativo en la
expresion diferencial de la concentracion protei-
ca. Es importante resaltar que el factor genotipo
representd una porcion mayor de la variacion
que la interaccién genotipo por ambiente para
el porcentaje de proteina en grano, tanto en soja
w de primera como de segunda (ver cuadro 1).
Esto implica la existencia de genotipos que en
distintos ambientes presentan consistentemen-

José Gerde, Lina Bosaz y Lucas Borras

Cuadro 1. Variacién en la concentracién de proteina en grano explicada por te un alto valor proteico.
el sitio, cultivar e interaccién sitio por cultivar calculada a partir de ensayos Al relacionar la concentracién proteica de los
comparativos de rendimiento realizados por CREA entre 2014/15 y 2017/18 granos y el rendimiento de los genotipos utiliza-
Sojade Porcentaje de la Soja de Porcentaje de la dos en los ensayos comparativos de rendimien-
primera variacion total segunda variacion total to, se identificd una correlacién negativa entre
Sitio (S) 56 Sitio (S) 56 dichas variables. Es decir que a medida que se
Genotipo (G) 17 Genotipo (G) 16 obtenian mayores rendimientos, el porcentaje
GxA 6 GxA 7 de proteina en granos era menor. Sin embargo,
Residual » Residual 20 sg e/ncontro una frontera etw la captura total de
nitrégeno de 290 kg/ha (grafico 2.A), la cual ha-
G/ GxA 2,8 G/ GxA 2,3 . .
bria que superar para lograr altos rendimientos
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acompafiados de alta concentracion proteica.
El grafico 2.B muestra la relacién entre concen-
tracion de proteina y rendimiento en los sitios de
produccién analizados. En este caso no se pudo
identificar ninguna correlacién significativa, in-
dicando que es posible encontrar sitios donde
se produzcan altos rendimientos y elevada
concentracion de proteina en grano.

Conclusién

El gran desafio para aumentar el porcentaje
de proteina con altos niveles de rendimiento
reside en desplazar la frontera de exportacion
de nitrégeno mediante aumentos en la captura
de nitrégeno del cultivo, lo que invariablemente
lleva a estudiar cuestiones de absorcion directa

y fijacion bioldgica de este nutriente en los
cultivos de soja de la Argentina. B4

Lina Bosaz (a), José Gerde (a), Lucas
Borras (a), José Rotundo (a), Pablo
Cipriotti (b), Santiago Gallo (c), Luciano
Ascheri (c) y Matias Campos (c)

Referencias: (a) Facultad de Ciencias
Agrarias de la Universidad Nacional

de Rosario y Conicet; (b) Facultad de
Agronomia de la Universidad de Buenos
Aires y Conicet; (c) CREA

El presente trabajo fue financiado por la Agen-
cia Nacional de Promocion Cientifica y Tecno-
légica, Argentina (PICT 2014-3177) y CREA.

Grafico 2. Relacion entre concentracion de proteina en grano (%) y rendimiento (kg/ha) para soja de primera (circulos celestes) y
soja de segunda (circulos blancos)
Las lineas punteadas indican los kilos de nitrégeno por hectarea exportados por el cultivo. En 2.4, cada punto representa un
genotipo utilizado; en 2.B, cada punlo representa un sitio de produccion.
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Sostenibilidad

Crece la siembra de trigo en campo arrendado

El relevamiento DAT CREA revel6 que en algu-
nas regiones, la siembra invernal de cereales se
esta consolidando como una practica generali-
zada, también en campo arrendado.

El relevamiento DAT de la campafia fina 2018/19
comprendio mas de 250.000 hectdreas de 11
regiones CREA, gestionadas por 454 empresas
en 4258 lotes de produccion. El 43% del area
correspondi®é a campo arrendado. La mayor
parte de los datos provino de las zonas Sur de
Santa Fe, Mar y Sierras, Oeste Arenoso, Sudes-
te, Litoral Sur, Cérdoba Norte, Santa Fe Centro,
Centro y Norte de Buenos Aires.

Casi un 60% del area triguera relevada por DAT
CREA en 2018/19 correspondié a campo arren-
dado en la region Litoral Sur, mientras que esa
proporcion superd el 50% de la superficie en
Cordoba Norte y Santa Fe Centro, y llegd casi a
la mitad del area relevada en Norte de Buenos
Aires y Sur de Santa Fe.

Ademas, el relevamiento evidencié una con-
centracion importante de genética de trigo
empleada en el ciclo 2018/19, con 958 lotes
sembrados con el cultivar Algarrobo y 427 con
Ceibo, sobre un total de 3018. Es decir: un 45%
del drea comprendida fue ocupada Unicamente
por dos variedades, lo que constituye una sefial
de alarma frente a potenciales riesgos de en-
fermedades.

En los demas sitios se ubicaron los cultivares
Nogal (121 lotes), Rayo (116 lotes), Basilio (104),
Baguette 750 (82), ACA 360 (81),Tauro (77),
Baguette 802 (77), SY 200 (76), Serpiente (67),
Lapacho (61) y Meteoro (59), entre otros. Las
variedades de ciclo largo e intermedio-largo
abarcaron mas del 70% del drea relevada.

La presion de enfermedades en trigo se ma-
nifestd con mayor incidencia en las regiones
CREA Oeste Arenoso y Sudeste, donde el re-

levamiento DAT detecto que mas de un 20% de
los lotes debiod realizar una doble aplicacion
de fungicidas (ver grafico 1). En el 82% de los
casos, el primer control fungico consistio en
una mezcla de triazol + estrobilurina.

En cuanto a la fertilizacion fosforada, en la zo-
na CREA Norte de Buenos Aires se relevo un
promedio de 29 kg/ha de fosforo elemento
(equivalente a 128 kg/ha de fosfato monoamo-
nico), mientras que en Sudeste fue de 23 kg/ha,
en Centro de 22 kg/ha, en Mar y Sierras de 20
kg/ha, y en Litoral Sur, Sur de Santa Fe y Oeste
Arenoso, de 18 kg/ha (ver gréfico 2).

En los planteos de cebada relevados en 2018/19,
la concentracion genética fue auin mas elevada
gue en trigo, con 391 lotes sembrados con el
cultivar Andreia, 83 con Shakira y 22 con Scarlett,
sobre un total de 564. La brecha de rendimien-

Grafico 1. Superficie de trigo tratada con fungicida por regién (2018/19)
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Grafico 2. Aportes de fosforo por region (2018/19)
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Grafico 3. Cebada 2018/19. Distribucion de rendimientos logrados por region
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tos lograda por la zona CREA Mar y Sierras res-
pecto de las regiones Sudeste, Oeste Arenoso y
Centro resultd muy significativa (ver grafico 3).
El principal cultivo antecesor de la cebada en
Mar y Sierras fue el girasol, seguido de la soja,
mientras que la fertilizacion fosforada en los
lotes de esa regién fue, en promedio, de 20 kg/
ha (88 kg/ha de fosfato monoamonico).

La mayor parte de los lotes de cebada de la
region CREA Sudeste debieron ser tratados con
fungicidas y una proporcion del 10% requirio
doble aplicacion. En Mar y Sierras, en cambio,
casi la mitad de los lotes relevados no necesito
control quimico.

En mas de la mitad de los lotes relevados de tri-
go y cebada en la zona CREA Centro, el aporte
de la napa fue clave para la conformacién del
rendimiento final, mientras que esa proporcién
en trigo fue en Oeste Arenoso superior al 30%,
y en Sur de Santa Fe, del 28%. En el resto de las
regiones el aporte de la napa no fue relevante.
Durante la campafia 2018/19, DAT relevd mas
de 8000 hectareas de arveja en cinco regiones
con rendimientos promedio del orden de 28
ga/ha en las dos regiones donde la superficie
fue mas importante (Norte de Buenos Aires y
Litoral Sur).

También relevé unas 1200 hectdreas de gar-
banzo en la zona Cdérdoba Norte, con un ren-
dimiento promedio de 1463 kg/ha, cuya mayor
parte correspondié a siembras realizadas con
los cultivares Nortefio y Felipe sobre antecesor
soja.

Los empresarios y técnicos agricolas que
manifestaron tener mayores dificultades para
controlar malezas problematicas fueron —por
orden de magnitud- los de Norte de Santa Fe,
Norte de Buenos Aires, Litoral Sur, Cérdoba
Norte y NOA. 4
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Normas
de gestion

Un trabajo del Area de Empresa de CREA

No es sencillo armonizar las normas de gestion
CREA con los registros contables. O al menos
asi ocurria hasta ahora. Sin embargo, eso
cambiara a partir del afio préximo porgue un
equipo multidisciplinario esta trabajando para
actualizar y readecuar esas normas a la coyun-
tura actual del negocio agropecuario.

“Estamos en plena tarea de actualizacion con el
proposito de tener un documento listo en mayo
de 2019", explica Alberto Galdeano, lider del
Area de Empresa de CREA.

La cantidad de especialistas que se encuentran
analizando los cambios mas convenientes es
enorme: ademas de los empresarios y técnicos
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del Area de Empresa, participan de la iniciativa
referentes de la Catedra de Administracion de
la Facultad de Agronomia de la UBA, contado-
res especializados en agro y desarrolladores de
los principales programas de gestion contable
agropecuaria.

“Tenemos que adecuar las normas de gestion
para adaptarlas a las novedades que surgieron
en las ultimas dos décadas, ademas de incor-
porar algunos items faltantes; la norma vigente,
por ejemplo, no contempla las actividades de
forestacion ni frutales”, sefiala Alberto.

“El enfoque cambid: antes iba desde la dina-
mica de los negocios hacia la empresa, mien-
tras que ahora se analiza la empresa para lue-
go explicar el resultado obtenido en funcion
de los negocios que lleva adelante; se trata,
en definitiva, de un cambio de paradigma”,
afiade.

Armonizacion

Uno de los grandes cambios que se introduci-
ran sera el hecho de que el método de registro
de datos que utilizara la gestion CREA sera el
mismo que emplea cualquier programa con-
table agropecuario, de manera tal que una so-
la fuente de datos sirva para realizar ambos
andlisis (contable/fiscal y gestién/negocios).
“Para armonizar eso sera necesario cambiar al-
gunas cuestiones, por ejemplo, como se calcula
el ingreso ganadero. Se trata de aspectos que,
ademas, deben ser actualizados en funcion de
las normas contables que comenzaron a regir
este afio’, comenta Alberto.

Otro de los grandes cambios que se imple-
mentaran es la desvinculacion de la campafa
respecto del ejercicio econdmico. “La norma
vigente dice que campafa y ejercicio tienen que
coincidir, y eso no es necesariamente asi en la
practica, porque de hecho los planes agricolas
duran mas de un afio con los cultivos de fina
y los de siembra tardia; las normas se tienen
que adecuar a los negocios y no a la inversa”,
remarca el técnico CREA.

Nueva norma

Las autoridades de la Federacion Argentina de
Consejos Profesionales de Ciencias Econémi-
cas actualizaron las normas contables aplica-
das a la confeccion de balances de empresas
agropecuarias.

La actualizacion, que se instrumento a través de
a la resolucién técnica N.° 46 (que reemplaza la
N.° 22 del afio 2004), comenzé a regir para los
estados financieros correspondientes a ejerci-
cios anuales iniciados a partir del 1.° de enero
de 2018.

Entre las modificaciones que se incorporan, se
incluye el concepto de “valor razonable para
la actividad agropecuaria’, el cual es definido
como ‘el precio que se recibiria por la venta
de un activo en el mercado principal (o el mas
ventajoso en caso de no existir un mercado prin-
cipal) en la fecha de la medicién, en condiciones
de mercado presentes (es decir, un precio de
salida), independientemente de si ese precio es
observable directamente o estimado utilizando
otra técnica de valoracion”.

“El valor razonable debe considerar la ubicacion
fisica de los activos, y por ende, el costo de
transportarlos hasta los mercados que se utili-
cen como referencia. No se consideraran para la
medicidn a valor razonable los contratos de ven-
ta a futuro que se hubieran celebrado con dnimo
de entregar los productos en cumplimiento del
contrato’, aclara la normativa.

En lo que respecta a los “animales reproduc-
tores”, se establece que deberan valorizarse a
partir de su costo de reposicion en el mercado
con prescindencia de si fueron adquiridos o
producidos por la empresa agropecuaria.

“En el caso de animales reproductores para los
gue no existe un mercado activo en su condicion
actual, pero si en una etapa anterior, se mediran
al costo de reposicion de un bien similar, pero
determinado en la etapa de inicio de su produc-
cidon comercial, comercializado en el mercado
habitual donde opera el ente (con prescindencia
de si el bien fue adquirido o producido por el
ente), neto de las depreciaciones acumuladas”,
especifica la norma.

Otro de los conceptos actualizados es el de
“plantas productoras’, definidas como aquellas
‘plantas vivas que permiten obtener productos
agricolas, que se espera que produzcan durante
mas de un periodo y que tienen una probabilidad
remota de ser vendidas como productos agrico-
las, excepto por ventas incidentales de raleos y
podas”.

A esa categoria —en la cual quedan comprendi-
dos vifiedos, olivares, frutales y plantaciones de
yerba mate y té— se la considera como “activos
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Galdeano: ‘Antes, el enfoque de las\\
normas iba desde la dinamica de los nego-
clos hacia la empresa, mientras que ahora
se analiza la empresa para luego explicar el
resultado obtenido en funcién de los negocios
que lleva adelante; se trata, en definitiva, de
un cambio de paradigma’

biolégicos en desarrollo” mientras “‘no alcancen
la capacidad de producir sus frutos en cantida-
desy calidades aptas para su comercializacion”.
En esa situacion, la medicién se efectuara al
costo original. Cuando entren en produccion,
pasaran a ser categorizadas como “activos bio-
l6gicos en produccioén’, para lo cual se podra
comenzar a calcular la depreciacion del bien.

“Los nuevos criterios para realizar la gestion
no van a tener, como sucedia hasta ahora, una
explicacion detallada para cada una de las
actividades de una empresa agropecuaria, sino
criterios generales para adaptarla a las nuevas
normas contables vigentes a partir de este afio,
por medio de las cuales se determina que todo
lo que tiene valor real se considera a ese valor,
mientras que si no lo tiene, se debe considerar
al valor de costo de produccion’, explica Alberto.
Otra novedad importante es que al haber un
mercado de arrendamientos agropecuarios ex-
tendido en las diferentes regiones productivas,
la tierra debera considerarse en funcion del cos-
to de oportunidad en todas las gestiones CREA.
“El valor inmobiliario debera ser considerado en
las actividades agricolas, ganadera y lechera;
ademas, buena parte de los antes denominados
‘gastos de estructura’ ahora van a ser parte del
negocio inmobiliario, tales como el impuesto
inmobiliario rural, la tasa vial, la conservacion
de la casa, pileta, paisajismo, etcétera’, apunta
el técnico CREA.

Eso implica que los nuevos criterios de gestion
permitiran evaluar con mayor precision el valor
agregado gerencial respecto de los ingresos
provenientes por la actividad inmobiliaria (algo
gue, obviamente, ya es un hecho para las em-
presas que producen en campos de terceros).
‘Las nuevas normas de gestién deberian
simplificar notablemente la implementacién de
sistemas de registros contables, algo que ac-
tualmente solo tiene la mitad de las empresas
CREA y que es cada vez mas necesario en la
actual coyuntura”, concluye Alberto. B4
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Manejo holistico
de pastizales

En Corrientes, Santiago Angelillo gestiona los recursos forrajeros de un
planteo de cria con un particular enfoque; en qué consiste y cuales son
los resultados

El establecimiento Rincon de Corrientes se
fundé en octubre de 1985 a partir de la com-
pra de 58.000 hectdreas en Concepcién del
Uruguay. Afios mas tarde, la empresa adquirio
otro campo de 3400 hectareas en América,
provincia de Buenos Aires, con el objetivo de
recriar y engordar la produccion de terneros
del norte. Aunque la firma participa de CREA

casi desde sus origenes, tanto en una como
en otra region, actualmente solo lo hace como
miembro del grupo Corralero de la region Oeste
Arenoso.

Hasta acd, nada muy diferente a lo que puede
verse dentro del amplio abanico de empresas
gue son parte del Movimiento CREA. Sin em-
bargo, Rincon de Corrientes tiene una particula-
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ridad: desde hace cinco afios lleva adelante un
manejo “holistico” de sus pastizales. “Sin dog-
mas ni fanatismos, encontramos una manera
de manejar el campo que se adecua mucho
a nuestras necesidades y a nuestra vision de
empresa’, asegura Santiago Angelillo, adminis-
trador de la firma.

¢En qué consiste este particular enfoque? ¢ Cua-
les son sus ventajas y resultados? Un acerca-
miento a esta mirada integral de la ganaderia,
de la mano de uno de sus protagonistas.

Un enfoque integral

Una manera de describir el “holismo” —explica
Angelillo- es que todo en la naturaleza funciona
en términos de “enteros’. Un entero esta con-
formado por diferentes aspectos que es impo-
sible separar o reemplazar sin alterar la unidad
original, de la misma manera que es imposible
controlar un solo aspecto sin causar impacto
sobre los demas.

“El manejo holistico es un modo de considerar
a la empresa que involucra tres aspectos, todos
igualmente importantes: el econdomico, el am-
biental y el social. La combinacion de negocio,
biologia y personas es muy compleja, y requiere
este enfoque para ser sostenible; por eso ningu-
na decision puede ser tomada de manera unila-
teral: todas tienen que estar en consonancia con
la visién de la empresa.

—El triangulo de la sostenibilidad es un objetivo
perseguido por muchas empresas, pero ustedes
lo han hecho propio a través de un enfoque que
lo sistematiza...

—-Habia leido algunos articulos de Allan Savory
(ganadero, ecologista), hasta que un dia vi una
charla TED donde se describian aspectos muy
interesantes del enfoque holistico. Cuando nos
interiorizamos, hallamos una metodologia de
trabajo que se adecuaba mucho a nuestras ne-
cesidades y que, una vez planteada, fue acep-
tada inmediatamente por los propietarios de la
empresa.

Este sistema permite regenerar los pastizales
logrando suelos bioldgicamente mas activos
con un minimo nivel de insumos. Como resulta-
do, se incrementan la produccion de forraje, la
carga animal y la rentabilidad, al tiempo que se
secuestra carbono, contribuyendo a mitigar el
cambio climatico.

En el video, Savory menciona que una importan-
te amenaza para la actividad reside en la imagen
gue se tiene respecto del efecto nocivo de los
bovinos por la emision de metano, responsable
en parte del efecto invernadero. Creo que este
es un tema que se debe tomar muy en serio y
que si se lo encara de la manera correcta, puede
constituir una oportunidad para los ganaderos.

-¢Eso fue lo que los alentd a implementarlo?
-Nos preguntamos: ;,cémo podemos mejorar
la productividad del campo, el negocio y la ca-
lidad de vida de las personas que trabajan con
nosotros? Y encontramos en este enfoque una
motivacion para hacerlo.

Ademas, al cursar el Programa de Direccion de
Empresas Agropecuarias de la Universidad de
San Andrés encontré similitudes con lo que plan-
tea Savory, solo que él incorpora el componente

Pastizal con manejo holistico, sin pajas
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bioldgico. Dicho en criollo: el manejo holistico se-
ria como aplicar el management a la biologia.

Planificar, la clave

Durante su estadia en Africa, Savory se dedicd
a observar los movimientos de las grandes ma-
nadas de herbivoros. Advirtid como se movian
cada vez que un depredador ingresaba en el
area, agrupandose por proteccion, pisoteando el
suelo y las plantas. “En ese proceso, la capa te-
rrestre se rompe y las partes vegetales muertas
son incorporadas al suelo, donde se descompo-
nen rapidamente dando lugar al crecimiento de
nuevas plantas. Entender esto induce a utilizar
los animales de manera tal que imiten el impacto
de las grandes manadas silvestres para mejorar
la salud del suelo. El suelo desnudo es nuestro
enemigo ndmero uno; por eso buscamos tener
un sustrato dinamico, con la mayor actividad
biolégica posible: con cobertura, raices vivas,
hongos, insectos, carbono, etcétera”, subraya.

-¢Coémo se aplica ese concepto en el dia a dia de
un planteo pastoril de cria?

—-Hoy tenemos siete células, es decir, siete gru-
pos de potreros que se dividen con alambrado
eléctrico, por los que rota un determinado grupo
de animales, de entre 1200 y 1700 vacas.
Durante la etapa de crecimiento del pasto, los
animales permanecen entre cinco y siete dias
en cada potrero. El objetivo es que no estén alli
mas de tres jornadas seguidas, ya que se busca
que las parcelas descansen entre 55 y 110
dias, segun el nivel de degradacion o desnudez
del suelo. En esta etapa es necesario lograr un
balance y que cuando los animales regresen a
ese potrero no esté pasado, ya que las especies
de la zona pierden mucha calidad. Logicamente,
la cantidad de potreros y su tamafio influye no-
tablemente en el impacto que genera el animal y
en los dias de descanso que se necesitan. Ade-
mas, tratamos de no utilizar el fuego, excepto en
situaciones puntuales.

Para desarrollar este esquema es necesario con-
tar con personal capacitado, ya que cualquier error
puede generar pérdidas de la condicion corporal
delos animales, y por ende, pérdidas econdmicas.

-¢En qué se asemeja o se diferencia esta técni-
ca del ‘pastoreo rotativo” difundido por Voisin?
-El pastoreo rotativo incluye conceptos que aun

siguen vigentes. En términos generales, no hay
diferencias sustanciales entre un manejo y otro;
la clave reside en los dias de descanso, en la fa-
cilidad de control de los animales y en el tiempo
en que se efectla la evaluacion para compararlo
con un pastoreo tradicional o continuo. Tal vez
por nuestra escala, el manejo holistico trajo apa-
rejados mayores beneficios en lo que respecta
al controly a la planificacion. Creo que esta es la
mejora sustancial que logré Savory teniendo en
cuenta los conceptos de Voisin.

-¢Qué lugar ocupan los registros en un planteo
como este?

-Durante el proceso se registran algunos in-
dicadores fundamentales, como la condicidon
corporal, el avance de la paricién, la mortandad,
el consumo de sales minerales, la intensidad
del pastoreo, el tacto de anestro, posibles com-
plicaciones, etcétera. Estos datos son clave
para el manejo futuro, constituyen el big data
del cual nos nutrimos para efectuar futuras pla-
nificaciones. Hoy existen, incluso, aplicaciones
gue permiten registrar toda esta informacion.

-¢En qué consiste la planificacion de pastoreos?
-La planificacién propiamente dicha incluye dos
etapas: un “plan abierto’, que tiene lugar en la
fase de crecimiento del pasto, y un “plan cerrado’,
que se da en la etapa en que no hay crecimiento.
Su objetivo es administrar el recurso que hemos
logrado acumular en el periodo de plan abierto,
mediante el ajuste de la carga. Todos los afios,
antes del invierno, medimos la disponibilidad de
pasto lograda en la etapa de crecimiento, la cual
debe ser bien administrada durante el invierno
(balance forrajero).

En ambos casos determinamos objetivos, como
la produccion de pasto al terminar el plan abierto,
la produccion de terneros por vaca prefiada, la
fecha de destete, el peso al destete; en definitiva,
todos los eventos que sucederan durante el plan, y
de este se desprende el presupuesto de insumos.

En el centro, las personas

Una vez identificados los objetivos y los trabajos
por realizar, se asigna el personal responsable,
acordando con cada uno de ellos su tarea.
“Los planes se ejecutan entre todos con la fun-
damental participacion de quienes toman las
decisiones en el dia a dia”, indica.
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Santiago Angelillo, administrador w
del establecimiento Rincén de Corrientes

—-¢Como resultd el proceso de adopcion de este
nuevo enfoque por parte del personal?

—Uno de los primeros problemas que encon-
tramos fue la dificultad para mover 1700 vacas
recién paridas durante el invierno. En los prime-
ros afios, trasladébamos solo a las que aun no
habian parido, pero en los Ultimos afios y por
consejo del personal empezamos a mover a las
vacas con cria, 1o que mejord sustancialmente
su condicion corporal al ingresar a potreros
frescos con buenas reservas de forraje. Enten-
der que no se trata de un simple “arreo” fue de-
terminante: las vacas ingresan solas. Cierta vez,
un empleado que no habia trabajado con este
sistema de manejo holistico llamo por radio
para avisar que las vacas “le pedian pasto’, es
decir, pedian que las cambiaran de potrero. Esto
demuestra el vinculo y la comprensién de lo que
estamos hablando.

-¢Quién los asistio en el proceso de adopcion de
este nuevo enfoque?

-Nuestro facilitador fue el técnico Pablo Borrell,
quien en ese momento trabajaba con ovejas en
la Patagonia. El nos ayudé a implementarlo, aun
sin conocer la zona. Es un excelente técnico que
nos abrio la cabeza y auin nos acompafia en la
planificacién, ya que si bien el resultado es funda-
mental, es el proceso lo que le da sostenibilidad.
Lo primero es definir la mision y la vision de la
empresa, identificar sus debilidades y disefiar

el mapa estratégico y tactico, algo que Savory
llama “definir las metas holisticas”. Luego
viene la etapa de planificacién, que se realiza
siguiendo una guia minuciosamente detallada,
gue involucra distintas etapas: la de ejecucion,
la de gestion y la del control de la gestion, que
nos permite aprender y generar informacion vital
para no cometer los mismos errores en el futuro.
Porque en definitiva, el manejo holistico no se
ensefia: se aprende.

Resultados a la vista

Tras cinco afios de haber comenzado con el
manejo holistico de pasturas, Angelillo asegura
observar cambios importantes y muy profundos,
fundamentalmente en lo social y en el esquema
de organizacion de su empresa. “La planifica-
cion se realiza junto con quienes toman las
decisiones, que son los que estan en la cancha.
Para ello se requiere una comunicacion efectiva.
Con una buena comunicacion, motivacion y esti-
mulos, no hay limites para la mejora del sistema
y para su propia mejora’, subraya.

Ademas, al participar activamente en la plani-
flcacion, el personal comienza a considerar-
se y a ser una parte fundamental del proceso.
“Ya no dicen ‘usted me lo pidi¢’; ahora sefialan
‘nos equivocamos, pero la proxima vez no nos
pasara”, indica el administrador.

Las reuniones con los equipos de trabajo se rea-
lizan mensualmente e involucran algunos princi-
pios de la metodologia CREA. “Primero hay una
ronda de novedades, luego se pasa a la etapa
de pedidos ("se rompié una tabla de la manga” o
“falta una batea en el potrero”’) para terminar con
la conciliacion de la planilla de hacienda, que se
envia a Administracion’, detalla.

-Las mejoras, ;también son evidentes en lo
productivo?

—Hemos logrado generar casi el doble de pasto
que en pastoreo continuo e incrementar casi
proporcionalmente la carga, obteniendo mas
terneros por hectdrea (+60%). Para que se
den una idea, la superficie util donde hacemos
manejo holistico es de 12.300 hectareas, con
una carga instantanea que llega a 0,86 EV por
hectarea en las células mas viejas, mientras que
al comenzar el manejo no se superaban los 0,50.
También hemos logrado reducir las mermas
a un 4,4%, cuando antes, en el mejor de los
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casos, llegabamos a 7%. Afio tras afio estamos
mejorando los indices de prefiez, evidencia de
gue estamos manejando cada vez mejor los
tiempos de pastoreo y destete para que las
vacas no pierdan condicién corporal.

-¢Qué ocurre con la calidad de los pastizales?

—-Hemos logrado que se vuelvan mas homogé-
neos, sin tantas pajas, lo que sin dudas mejora la
disponibilidad de buenos pastos. En el pastoreo
continuo esto resulta imposible, ya que el animal
es selectivo, y ademads, compite por las especies
mas valiosas, por lo cada vez hay mas pajas y
una vez que se pasan, no queda otra que quemar.
Un dato importante es que este sistema jcasi no
requiere inversion! Solo exige usar materia gris,
desarrollar una buena comunicacion y trabajar
en equipo. En nuestro caso, tenemos la gran
ventaja de contar con aguadas naturales en
todos los potreros, por lo que no se requieren in-
versiones importantes tampoco en ese sentido.

Limitantes y desafios

Para Angelillo, no existen limitantes para este
nuevo enfoque. “Por supuesto, siempre apare-
cen complicaciones. Cuando eso pasa, las re-
solvemos entre todos con creatividad, sustento
técnico y planes operativos, siempre alineados
con los objetivos y la vision de la empresa’,
asegura.

El mayor reto pasa por capitalizar el excedente
de pasto durante el invierno con algun tipo de
suplementacion proteica que permita que las
vacas no pierdan condicién corporal antes del
parto. Otro desafio consiste en incrementar
los niveles de carbono del suelo a través de las
raices de las plantas, algo que consideran técni-
camente posible. “Junto con el INTA Corrientes
hemos empezado a medir la dinamica de este
nutriente en suelos con pastoreo holistico ver-
sus pastoreo continuo, incorporando ademas
marcadores fotograficos que nos permitan de-
terminar la evolucién de especies”’, describe.

-¢Es posible certificar al establecimiento en ma-
nejo holistico?

-Nuestro préximo paso es comenzar el proceso
de certificar Buenas Practicas Ganaderas, que va
de la mano con este enfoque. No solo tenemos
que producir de manera sostenible; también hay
gue demostrarlo y certificarlo.

Personal del establecimiento Rincén de Corrientes, en w

Concepcion

Grafico 1. Evolucion de la receptividad invernal estimada entre célula TR1
(manejo holistico de mas antigiiedad), pastoreo tradicional (continuo) y célula

SE1 (manejo holistico mas reciente)
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Este afio vamos a disefiar el “plan de la tierra”,
gue es otra fase del manejo holistico que tiene
gue ver con la planificacion de la infraestructura
necesaria —alambrados, mangas, sombra, agua-
das, puestos, caminos, etcétera— para el cum-
plimiento de los objetivos. Creo que esto es
fundamental, ya que en muchos campos he
visto que este item resulta poco funcional o estd
mal dimensionado de acuerdo con los conoci-
mientos y necesidades que hoy existen. B4
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Fotos: Gentileza EEA INTA Anguil

Un rasgo que
vale millones

Consumo residual de alimento en toros; resultados de un trabajo
interinstitucional desarrollado entre FAUBA, INTA y CREA

El grupo CREA Cabarfias, de la region Sudeste,
realiza desde el afio 2011 una prueba de pro-
duccion de sus toros. El objetivo es evaluar,
en condiciones controladas de alimentacion y
manejo, el comportamiento de toros jévenes
desde el destete hasta los 13 a 15 meses de
edad aproximadamente, con énfasis en los
caracteres mas relevantes para la eficiencia
productiva y reproductiva. Se trata, en sintesis,

de identificar ejemplares potencialmente supe-
riores en diferentes atributos y generar datos
Utiles para la toma decisiones.

“Si bien cada establecimiento lleva adelante su
propio programa de mejoramiento genético,
encuentran en este trabajo grupal una forma de
compartir informacion, una manera de ‘medir-
se’ frente al resto y mejorar”, relata Juan Adolfo
Lafontaine, presidente del CREA y fundador del
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establecimiento Los Tigres, en Azul.

La prueba de toros es abierta a cualquier caba-
fAia del pais. El Unico requisito para participar es
que los animales redinan ciertas caracteristicas:
ser mochos, contar con fecha de nacimiento fe-
haciente (nacidos entre el 15 de julioy el 15 de
septiembre del afio anterior), asi como peso al
nacimiento y al destete, y tener padre y madre
conocidos.

La dltima edicion —que tuvo lugar por primera
vez en el INTA Anguil- contd con la parti-
cipacion de 14 cabafias CREA y otras no per-
tenecientes al Movimiento de las provincias
de Buenos Aires, La Pampa y Cordoba. Cada
una de ellas aporto entre dos y cuatro toros de
alrededor de nueve meses de edad y 250 kilos
de peso al ingreso. De los 43 animales, 37 eran
de raza Angus (22 negros y 15 colorados), tres
de la raza San Ignacio y tres Murray Grey.

Esta prueba tuvo también otra particularidad:
gracias al vinculo que el CREA Cabafias es-
tablecio con dicha estacion experimental, a
través de Anibal Pordomingo y Daniel Maizon,
incluyo entre las variables evaluadas el consu-
mo residual de alimento (residual feed intake o
RFI), algo inédito en la Argentina.

Consumo residual versus eficiencia
de conversiéon

Pero ¢qué es exactamente el RFI? ;Qué aporta
de novedoso con respecto a otros atributos ya
evaluados?

“El consumo residual es una medida de efi-
ciencia alimentaria, independiente del nivel de
produccion. Se obtiene a partir de la diferencia
entre el consumo observado —-dato arrojado por
el comedero ‘inteligente’- y el esperado, que se
calcula mediante una férmula compleja que
considera el aumento del peso vivo y el peso
metabdlico de cada animal. Los animales con
mayor eficiencia alimentaria son aquellos con
menores valores de RFI”, expresan desde el INTA
Anguil. “Si la diferencia es positiva, significa que
el consumo es superior al esperado, es decir,
ineficiente; si es negativa, implica que el animal
consumio menos kilos por dia de lo que hubiese
correspondido, es decir que es mas eficiente’,
agrega Lafontaine.

Bajo ningun punto de vista debe confundirse
este concepto con el de eficiencia de conversion
(EC). La diferencia entre ambos indicadores

reside en que esta Ultima, entendida como los
kilos de alimento necesarios para producir un
kilo de peso vivo, se relaciona positivamente
con la ganancia de peso por dilucion del costo
de mantenimiento. A su vez, la correlacion entre
ganancia de peso y tamafio adulto o peso medio
durante la prueba es elevada, por lo que en el
largo plazo la EC no cambia, porque se incre-
mentan el tamafio adulto y los requerimientos
de mantenimiento.

El RFI, en cambio, representa la diferencia entre
el consumo esperado para cada combinacion de
peso y el aumento diario de peso, y el consumo
diario medido en la prueba. “Se detectan anima-
les con RFI positivos (ineficientes) o negativos
(eficientes), por lo que la eficiencia es indepen-
diente del tamafio adulto y de la ganancia de
peso. Ello quiere decir que se puede progresar
en eficiencia sin modificar los requerimientos
de mantenimiento. Esto responde —segun datos
aportados por Anibal Pordomingo- a la mayor
eficiencia del metabolismo proteico (37%) y
de renovacion de otros tejidos (10%), al estrés
(17%), a la digestion y calor de fermentacion
(21%), a la composicion corporal (5%) y a la
actividad (10%)", subraya.

Los comederos automaticos ‘inteligentes” leen el chip de cam
toro y registran su consumo. El software tiene la capacidad de descartar
datos erréneos; por ejemplo, si se posa un pajaro o el viento afecta la

pesada
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La medicion
En la dltima prueba hubo un periodo previo de
acostumbramiento de alrededor de 40 dias. Des-
de el inicio y hasta el final de la experiencia, los
toros consumieron una dieta alta en proteina y
baja en almiddn, permaneciendo en corrales con
disponibilidad de sombra, superficie suficiente
para garantizar el desplazamiento y libres de
barro.
Las mediciones efectuadas fueron pesaje (para
evaluar el aumento de peso vivo); circunferencia
escrotal; altura a la grupa; precocidad sexual y
calidad seminal (extraccién de semen con elec-
; _. troeyaculador); carcasa (mediante ultrasonogra-
fia); drea de ojo de bife; espesor de grasa dorsal
w y de cadera, y porcentaje de grasa intramuscular;

Caravana botdn electronica que contiene chip

Indicadores fisicos de toros de bajo
(< 0) y alto (> 0) RFI

+ Al agrupar toros con bajo y alto RFI, no se observan diferencias en peso
VIVO ni en la performance de los animales, pero el consumo diario del lote
de bajo RFT es de 10 kg contra 12 kg del lote de alto RF], lo que representa un
ahorro de 18% de alimento.

- La eficiencia de conversion en el lote de bajo RFI es excelente: 6,27 kg de
alimento por kg producido versus 7,32 en el lote de alto RFL

- Por ultimo, la linea RFI muestra la diferencia de consumo con respecto a
la linea de regresion media entre consurmo y peso vivo observada en esta
prueba: -0,95 kg/dfa representa el ahorro con respecto a lo que consumio el
promedio para ese nivel de peso y el aumento diarlo de peso, mientras que
los de alto RFI consumieron 0,83 kg/dia extra.

Bajo RFI (<0) | Alto RFI (>0) Diferencia (%) B3

Peso vivo inicial (kg) 344,0 343,7 0 0,678
Peso vivo final (kg) 468,5 469,5 0 0,453
Ganancia diaria de peso

(APV: kg/dia) 1,639 1,656 1 0,255
Consumo de materia seca

(CMS:; kg/dia) 10,2 12,1 18 0,014
Eficiencia de conversion

(CMS/APV) 6,27 7,32 17 0,001
Consumo residual (RFI) -0,95 0,83 0,001

* P: Significancia estadistica: cuando P < 0,05 (cifras en rojo) las diferencias observadas son estadisticamente
significativas.
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peleche y docilidad. Durante los ultimos 80 dias
de la prueba se evalud el consumo residual, para
lo cual los animales fueron provistos de carava-
nas electronicas de identificacion individual.

Es preciso destacar que la evaluacion de este
atributo fue posible gracias al uso de ocho co-
mederos “inteligentes” instalados en dos corra-
les de la estacion experimental, cuyo desarrollo
fue impulsado por Anibal Pordomingo y cuya
concrecién estuvo a cargo de Ricardo Garro,
Matias Camiletti y Jesus Martinez, técnicos es-
pecialistas en trabajos de electromecanica. Tal
iniciativa le vali¢ al equipo de investigadores del
INTA Anguil el maximo galardon que otorga el
Centro Internacional de Innovacion en Tecnolo-
gia Agropecuaria (CiTA) en 2018.

\\ La caracteristica de estos dispositivos es
El equipo: (de izg. a der)) Marcos Alonso (asesor del CREA _ que detectan con gran precisién el consumo
Cabafias), Ana Clara Gonzdlez (UNLP), Rodolfo Cantet (Fauba), Liliana individual de los animales. “Estos comederos

Rosenstein (Valor Carne), Juan Adolfo Lafontaine (CREA Cabafias),
Sebastian Munilla (Fauba), Franco Faldini (CREA Cabarfias) v Anibal J.
Pordomingo (EEA INTA Anguil)

automaticos leen el chip de cada toro, registran
el consumo durante unos segundos y cuentan
con un software que descarta ‘ruidos’ en la
. medicion de comederos a la intemperie: por
SeleCC]_onar por RFI ejemplo, si se posa un pajaro o si el viento afec-

ta la pesada’, indica Juan Adolfo, para agregar:
‘Asi surgid la posibilidad de medir con esta

» Permite incrementar la ganancia diaria, pero no el tama-

fo del animal ‘ nueva tecnologfa RFI, cuantificar diferencias in-
* Reduce el consumo de alimento en 10-15%. dividuales, evaluar genotipo para predicciones
- Mejora el RFT en 10-20%. futuras y estimular la creacion de una red de
- Es de caracter objetivo: representa un beneficio de 450 a centros de testeo, algo necesario si se quiere
800 millones de dodlares anuales para el sector ganadero. disponer de evaluaciones con significancia pa-

e ' |2 ganaderfa a nivel nacional”
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Alto impacto

Pero ¢qué se espera a futuro a partir de la medi-
cion de este rasgo? ¢Por qué su incorporacion
resulta tan revolucionaria para el mejoramiento
genético local?

En pequefia escala, a nivel de los establecimien-
tos, permite detectar lineas promisorias en lo
que respecta al consumo residual dentro de
lineas balanceadas en los principales caracteres
productivos. “Seguramente se generaran padres
muy valiosos para la economia de los sistemas,
siendo la eficiencia de uso de energia un carac-
ter inexplorado en nuestro pais, de alto impacto
econémicoy con el plus de reducir las emisiones
de gases de efecto invernadero (GEI)", advierte el
presidente del CREA Cabafias.

Con respecto a las hembras, hay evidencias
de que ejemplares con bajo RFI (eficiente) po-
seen similar comportamiento productivo y re-
productivo en un plano de mayor eficiencia de
alimentacion, lo que se traduce en una mejor
condicién corporal. “Menor consumo por uni-
dad producida y mayor stock por hectarea sin
modificar tamafio adulto, otro dato clave que
aporta la revision de Pordomingo’, subraya
Lafontaine.

A gran escala, seleccionar por este rasgo podria
significar ahorros de entre 450 y 800 millones de
ddlares para la cria, la invernada a pasto y el feed
lot argentinos. Eso fue lo que destacé Rodolfo
Cantet, especialista en Mejoramiento Genético
Animal de la Fauba, al presentar los resultados
de la prueba en el INTA Anguil: “Hoy es un dia
histérico para la ganaderia. Por primera vez
contamos con mediciones de consumo residual
de 43 toros, una herramienta de selecciéon que
permitira reducir los gastos de alimentacion de
la descendencia sin alterar el tamafio corporal ni
sacrificar ganancias de peso’. Junto a Sebastidn
Munilla, Cantet tuvo a su cargo el procesamiento
de los datos obtenidos en las mediciones, con la
colaboracion de Daniel Maizon.

Si, ademas, se pudiera asociar esta informacion
ala gendmica, el salto en el mejoramiento bovino
podria ser aun mas trascendental. “Se espera
que esta disciplina haga su aporte en la tarea de
detectar a temprana edad animales promisorios
en RFl o padres activos que no hayan participado
en pruebas de tested’, concluye Lafontaine. )3
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Un trabajo
conjunto

En la ultima semana de abril culminé la definicién del presupuesto
anual, que comenzo en el mes de noviembre y conté con la activa
participacion de todos los estamentos de la organizacion

Todos los afios, el Movimiento tiene entre sus prio-  colaborativo se aprobé finalmente el presupuesto
ridades la compleja tarea de definir el presupuesto  anual. Este proceso culminé en el marco de la reu-
del proximo ejercicio. Durante la Ultima semana  nién de la Comision Directiva de CREA y contd con
de abril, luego de un intenso trabajo de ejercicio  la participacion de miembros de diversas regiones.
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La definicion fue el resultado de un minucioso
proceso de andlisis, formulacion, consulta y
consenso impulsado por un equipo de vocales
regionales e integrantes de la Comision Ejecu-
tiva. Ellos comenzaron a reunirse en el mes de
noviembre, momento en que acordaron las pre-
misas presupuestarias basicas sobre las cuales
se empez6 a disefiar una primera presentacion.
“En diciembre trabajamos en conjunto con las
distintas unidades organizacionales en la revi-
sion de las premisas y los planes de accion que
se iban a ejecutar en el nuevo ejercicio. A partir
de esa revision y de una priorizacion de lo que
serian las principales lineas de trabajo, el equipo
se reunid en enero y febrero para presupues-
tarlas. Como resultado, se llegd a una primera
version del presupuesto’, explicd Sebastian
Sabattini, vocal de la regién Litoral Sur.

Enmarzo, los vocales regionales volvieron a reu-
nirse para enriquecer esta propuesta, teniendo
en cuenta la situacion financiera y econémica
de las empresas CREA y del pais en general.

Con su aporte, se construyd una segunda ver-
sion del presupuesto, que considera distintos
escenarios. A su vez, se realizé un ejercicio de
simulacion de cuota, dividiendo el presupuesto
anual por la cantidad de miembros para conse-
guir un promedio mensual.

El proceso finalizd en abril con la aprobacion del
presupuesto. En esta ultima instancia se invitd a
participar a los presidentes de los grupos y a los
miembros CREA que quisieran sumarse.

“Siempre hemos asignado vital importancia a la
presencia de los CREA en estas instancias defini-
torias; es necesario trabajar juntos para estable-
cery ajustar las vias de accién que consideramos
mas convenientes. Si queremos favorecer el buen
funcionamiento de la institucién, son necesarios
el didlogo y la cercania; de alli la necesidad de ga-
rantizar estos espacios pensados para asegurar
el acceso a la informacion, la transparencia de la
gestién y una mayor eficiencia. Las puertas estdn
siempre abiertas”, sefialé Francisco Lugano,
presidente de CREA. B4
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Gestion de conflictos
en empresas familiares

Coémo encararlos para evitar problemas vinculares
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“El conflicto es algo natural en toda relacion
humana: no hay que tenerle miedo. Por lo ge-
neral, se tiende a evitarlo porque tiene mala
prensa, pero esto es algo que no hay que hacer”.
Asi lo indica Natalia Bernardoni, abogada espe-
cializada en mediacién y gestion de conflictos,
en referencia a una problematica usual en las
empresas familiares.

“El primer paso para gestionar un conflicto es
reconocerlo como tal y poder conversar al
respecto. El hecho de no hablar sobre el tema
puede cargar a las per-

solucioén de conflictos. Mas alla de la resolucion
final, lo que no hay que hacer es dejarse estar,
porgue cuando los vinculos familiares estan da-
flados, la gestion en la empresa agropecuaria se
torna ineficiente, ya que la toma de decisiones
se ve entorpecida por factores emocionales. Es
como un iceberg: en la superficie se observan
algunas cuestiones que se pueden justificar con
ciertas argumentaciones, pero lo esencial esta
debajo del agua; es decir, los conflictos no re-
sueltos que afectan los vinculos familiares. Para

sonas de una emocio-
nalidad negativa. En ta-

Es dificil reconocer que uno puede

cc resolverlos no debe-

mos focalizarnos en
los argumentos su-

les situaciones, loscon-  tener un conflicto con un familiar, por perficiales, sino en lo

flictos aparecen recién lo que el problema suele depositarse que estd por debajo
cuando se estd en la debajo de la alfombra, o bien se lo del iceberg.

instancia previa al quie-
bre del vinculo. Lo que

aborda de manera superficial

-:Coémo se hace en-

no funciona en la em- )’

presa familiar suele ser consecuencia de con-
flictos no resueltos que afectan los vinculos
entre las personas, especialmente en aquellos
casos en los cuales son varios los socios de la
empresa’, afiade.

—Los vinculos deberian ser algo natural en las
familias...

—Si. Pero por ejemplo, un problema de comu-
nicacion que se manifiesta permanentemente
entre padre e hijo en el ambito de la gestion
empresarial puede haber surgido en la adoles-
cencia. Ese problema se potencia en la empre-
Sa, pero era preexistente. En las familias existen
muchas cosas “no dichas” que es necesario
poner en palabras.

—¢Cudles, por ejemplo?

—A cada familia la sucede algo particular. Pero
en muchos casos, los mayores que vivieron si-
tuaciones conflictivas negativas con familiares
no quieren lo mismo para sus hijos. Toman
entonces una dimensién diferente del conflicto.

—Pero si el vinculo de los integrantes de una
familia esta roto, ;no es mejor reconocerlo y ver
como siguen adelante, cada uno por su lado?

—En ese caso, es necesario evaluar las ganas de
seguir juntos que manifiesten las personas en el
proceso. Algunos quieren intentarlo y otros no.
Eso se trabaja en un proceso de mediacion y re-

tonces para irmas alla
de los argumentos?
—Las emociones no son en si mismas positivas
0 negativas, simplemente son, y hay que reco-
nocerlas. La gran mayoria de las mediaciones
en empresas agropecuarias en las que interven-
go no terminan siendo por el tema por el que
fui originalmente convocada. La consulta se
produce por una cuestién puntual, pero luego,
al trabajar, se despliega el conflicto subyacente.
Lo mismo ocurre con los mandatos familiares:
no son ni buenos ni malos en si mismos, pero
es necesario ver si representan los intereses
actuales de los integrantes de una familia. En
cada generacion, los pactos familiares deben
ser revisados, porque o que le pasa al padre no
necesariamente es lo que les sucede a los hijos.

—-Un mandato tipico suele ser ‘“tenemos que
seguir todos juntos”, cuando quizas hay alguien
que no quiere ser parte de la empresa...

—Las expectativas en cuanto a los recursos
econémicos no suelen ser las mismas entre
quienes trabajan y quienes no trabajan en la
empresa familiar. Suele haber una percepcién
distinta de las prioridades en cuanto a la asig-
nacion de las utilidades. Puede haber déficits de
informacion en aquellos que no trabajan en la
empresa, y eso genera rispideces. Es necesario
generar espacios acordados en los cuales se
hablen determinadas cuestiones. Ademas, es-
tos acuerdos pueden cambiar a medida que
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Bernardoni: ‘La resolucion de conflictos eleva el nivel de los \\
vinculos. Si se logra atravesar satisfactoriamente un conflicto, el vinculo
se hace mas fuerte en los ambitos familiares’

cambian las necesidades de las personas. En
este sentido, las organizaciones en las cuales
se conversa sobre estas cuestiones clave
suelen ser las mas saludables. Quien tiene la
inteligencia para anticiparse al surgimiento de
un conflicto que pueda generar impactos ne-
gativos, puede entonces gestionarlo. Es dificil
reconocer que uno puede tener un conflicto
con un familiar, por lo que el problema suele
depositarse debajo de la alfombra, o bien se lo
aborda de manera superficial. Las emociones
suelen revelar la existencia de necesidades
insatisfechas; ahi es donde tenemos que llegar,
al origen del problema, pero esta no es una
tarea facil. Los conflictos no resueltos aparecen
hoy en una reunion de directorio y mafiana en
otro ambito de la empresa; a veces se arman
dramas por pavadas.

—¢Cudles son los problemas mas usuales?

—Cuentas pendientes entre padre e hijo o
entre hermanos, como puede ser en el caso
de divisiones de bienes que se consideran
injustas y fueron instrumentadas sin didlogo ni

justificaciones. Es facil echarle la culpa al otro.
Pero, mas alla de los acuerdos, en una mesa
de mediacion cada integrante de la familia
debe transitar un proceso interno. Un conflicto
familiar puede eventualmente resolverse en un
ambito judicial, pero la clave es que cada uno
pueda hacerse cargo del problema, manifestar
lo que le pasa y negociar. A veces, en los pro-
cesos aparece lo que quiere mi padre, lo que
quiere mi hermano, pero lo esencial es entender
primero qué es lo que cada uno quiere. Recién
después de expresar y entender qué es lo que
quiere cada uno es posible advertir qué es lo
gue quiere el otro. Y es maravilloso lo que ocurre
cuando eso se logra. Pero para entender dénde
esta el otro es necesario comprender dénde
esta uno. La resolucion de conflictos eleva el
nivel de los vinculos en lo que respecta a la inti-
midad. Si se logra atravesar satisfactoriamente
un conflicto, el vinculo se hace mas fuerte en los
ambitos familiares. Algunos evitan el conflicto
porque tienen miedo a perder el vinculo. Pero
tenemos que darnos la oportunidad de ver
cudl es la madurez de ese vinculo. Es inevitable
atravesar esos procesos porque las crisis se
van a producir en algin momento de la historia
de toda familia y de toda empresa. Si no se tra-
bajan los problemas, los vinculos se desgastan
y finalmente se rompen; cuando eso sucede en
algunas familias, se realizan mediaciones para
cerrar el proceso de la mejor manera posible.

—La division de bienes en familias agropecuarias
se origina la mayor parte de las veces por ese
motivo, aunque no sea eficaz realizar una “dese-
conomia” de escala...

—Pero tampoco es eficaz trabajar con vinculos
gue no funcionan, porque eso no permite tomar
decisiones. El que gestiona no puede hacer
practicamente nada, y eso es muchas veces
peor que una division de bienes. El conflicto no
resuelto tiene grandes costos asociados, tanto
en lo emocional como en lo econdmico. Por
eso me defino como especialista en gestion
positiva del conflicto, ya que si aprendemos a
gestionarlo, contaremos con mas habilidades
para escuchar, requerir y negociar; tendremos
muchos mds recursos como personas y como
empresarios. Es por ello que las personas que
ejercen cargos jerarquicos deben estar necesa-
riamente capacitadas para resolver conflictos. )34
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El precio de la tierra

Receptividad, eficiencia e inversion en tierra por vaca y por ternero destetado
—
Troetr o s Localidades, partidos o Precio Receptividad |pegtete (7) Ha/ternero Uss/ | US$S/Tiema
departamentos por provincia flamm | porfeman
pal por p U$S/ha | Vacasha | Halvaca % destetado vaca(8) destetado
§ A | AYACUCHO, MAR CHIQUITA, MADARIAGA (1) | 3200| 085 1,18 g7 1,35 3765 4327
g:‘JRtFEiJOB B | OLAVARRIA, JUAREZ, LAPRIDA, LAMADRID (1)| 2800| 070 143 82 1.74 4000 4878
7 C FILA, DOLORES, GRAL. GUIDO (1) 2500| 060 167 80 2,08 4167 5208
ENTRE A CONCORDIA, CHAJARI, SAN JAIME (2) 1800| 065 | 154 74 2,08 2769 3742
Ri0s B VILLAGUAY, SAUCE DE LUNA, LA PAZ (2) 1600| 060 167 12 231 2667 3704
(Centronorte) |C FEDERAL, FELICIANO (2) 1500| 055 182 70 2,60 2727 3896
CORRIEN- A| CURUZU CUATIA, SAUCE, MTE. CASEROS 1900 060 | 167 75 222 3167 4222
B MERCEDES, P. DE LOS LIBRES 1600| 055 | 182 70 2,60 2909 4156
TES c COMNCEPCION, SALADAS, ITUZAINGO {3) 800] 035 | 286 &0 4,76 2286 3810
LA A GUATRACHE, TOAY, LA MARUJA (4) 700( 040 | 250 70 357 1750 2500
PAMPA B BLHNASF)UNI. GRAL. ACHA, VICTORICA (4) 400 | 025 400 B35 6,15 1600 2462
C |CUCHILLO CO, CHACHARRAMEND!, LA PASTORIL (4)y(5)] 130| @,10 | 10,00 &0 16,67 1300 2167
. A | NUEVA GALIA, BUENA ESPERANZA, SOVEN (4)| 750| 035 | 288 70 4,08 2143 3061
SAN B BATAVIA, UNION, ARIZONA (4) 550 025 | 400 65 6,15 2200 3385
Luis C |NAHUEL MAPA, VARELA, ALTO PELADO (4) y (5] 200| 011 | 900 60 1515 1818 3030
A CERES, TOSTADO (4) J00| 035 | 286 65 4,40 2000 3077
SANTA FE B|S. CRISTOBAL, SAN JAVIER, RECONQUISTA (4)| &50| 035 286 60 4,786 1857 3085
_ DPTOS, VERA y 9 DE JULIO (bajos
{Norte) c submeridionales) (5) 2501 020 ) 500 S0 10,00 1250 2500
CORDOBA e
B| VA DE MARIA, DEAN FUNES, TULUMBA (4) 500 025 4,00 65 6,15 2000 3077
(Norte) 0 CRUZ DEL EJE, VA. DOLORES (4) 200| 012 | 833 55 15,15 1667 3030
EEETIAGO A BANDERA, ROVERSI (4%) 600 030 3,33 0 476 2000 2857
ESTERO B OTUMPA, QUIMILI (4*) 00| 025 4,00 63 6,15 2000 3077
(8) C 0JO DE AGUA, FRIAS (4%) 2501 020 5,00 b 9,09 1250 2273
CHACOY |A PRES. ROCA, LAGUNA LIMPIA, LAISHI, 630) 035 )| 286 65 4,40 1857 2857
: LA HERRADURA (4*)
FORMOSA |g| 5 pEfla, CAMPO LARGO, SAN BERNARDO (4%)| 500| 030 | 32323 60 5,56 1667 2778
19 C CASTELLI. CMTE. FONTANA (4%) 400] 020 | 500 55 9,09 2000 3636
SALTA [ J. V. GONZALEZ, RIVADAVIA, TONONO (B) 1200 060 167 75 2,72 2000 2667
¥ B| CABEZA DE ANTA, LA CAMDELARIA, GUEMES (4) 3001 015 667 55 1212 2000 3636
TUCUMAN |c|sAN PEDRO DE COLALAQ, CADILLAL, URUERA (4)] 150| €10 | 10,00 50 20,00 1500 3000
(1) Campos ganaderos, sin aptitud agricola. (2) Campos "de monte y costa de amoyos”. (3) Campes limpios con esteros y desperdicios”.
(4) Campos de ‘monte”. (4*) Campos de monte con posibilidad de desmonte dejando reserva obligatoria p/ordenamiento territorial.
(5) Campos “conmejoras’. (6) Campos desarrollados con pasturas subtropicales y 30% c/freserva de monte. (7) Sobre vaca entorada.
(8) Costo en ddlares para adguinir |2 “tierra necesaria” en las distintas zonas y mantener una vaca en produccidn. (9) Hay zonas aptas para
desarrollos ganaderos con pasturas subtropicales, que implantadas, redundaran en incrementos en el valor de |a tierra.
Mota aclaratoria: El peso de los terneros al destete es una variable por considerar gue hace a los kg de carne preducidos por ha.
FUENTE: COMPARIA ARGENTINA DE TIERRAS S. A. Ultima actualizacién: enero 2019
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Suplemento economico

Lo ayudamos a presupuestar

Antiparasitarios internos
Orales

Aodbur x5 |

Suraze oral x 5|

Cywerm x5 |

Inyectables

Hughur x 11

Fosfamisol x 500 cc
Ripercol F x 500 cc
Endectocidas

Ivomec x 500 cc

Dectomax x 500 cc
Bagomeactina forte x 500 ¢c
Baovifort x 500 cc
Antiparasitarios extarnos
Por aspersion

Triatix A x 1|

Por inmersion

Aspersin x 250 cc
Aciendel Plus x 1|
Samatox x 51

Cipersin x5 |

18462
25916
2666,6

18462
7392
6747

10767
32585
8948
717.2

sfo

5331
617.6

4050,7

Pour-on

Aciendel x5 | 18202
Bactrofly x5 | 28627
Amasa bovinos x 251 32861
Curabicheras Shu
Bactrovet Plata Aerosol x 440 cc 1526
Curabichera Coopers liquido x 11 1663,5
Cacique Pasta x 950 g 12783
Carencias minerales Shu
Glypondin x 248 cc 3784
Suplenut x 500 co 14152
Gluforal MF 500 x 500 cc 3313
Trvalico Ade x 250 ds 4808

Nutrekid VM x 25 ds slc

Magnecal Plus Zinc x 500 cc 4378
Energo MAG x 250 ce 3424
Sales Minerales Shu
Lramol en panes x 15 kg sic
Carminativos Shu
Bloker 80% x 201 44815

Rumensin bolos x unidad
Antidiarreicos

Steclin C x 100 pastilas
Diafin 2 x 20 cc

Tetragdmer x 100 paslillas
Vacunas

Brucelosis Rosembusch
Mancha Gangrena y Enterotoxemia
Triple N { M.G Neumonia }
Carbunclo Sanidad G. x dosis
Bioaboriogen H

Biopaligen HS
Hemoglobinuria
Bioclostrigen J5

Rotatec J5 x ds.
Queratoconjuntivitis x ds
Antibidticos y Sulfas
Terramicina inyect. x 500 cc
Terramicina LA x 500 ce
Oxtra LA x 250 cc

Tylan 200 x 250 cc

532,8
Shu
sic
189.5
362,8
Slu
38,7
53
sic
43
329
28,2
8.0

Micotil 300 (100 cc)

2679.9

Esfrepto-Pendiben x 5.000.000 U.I 1817

Raxdal x 50 cc
Reproduccion
Enzaprost DC x 20 cc
Ciclase x 20 cc 10 ds
ECP Estradiol x 10 cc
Estradiol R.J. x 100
Especificos

Mamyzin M iny. intram.
Mamyzin 3 iny. inlram.
Movantel Lactancia
MNovaniel secado
Antisépticos y desinfectantes
Cetriamon x 51

o9v3.2
$
641.2
3840
1301
4910
$/u
100.4
58,4
472
483
$lu
14053
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PASTURAS Y VERDEOS
Leguminosas

Alfalfa Haygrazer

Alfalfa Don Enrique

Alfalfa EBC 80

Alfalfa Aurara

Trebal rojo Redgold
Trebol Blanco El Lucero
Lotus Comiculalus.

Lotus tenius

Melotus Alba

Malilotus Madrid
Gramineas

Agropira alargado

Rye Grass Anual Bisonte (4n)

Rye Grass Anual Rio (diploide)

Producto

L

$ikg
254.6
267.0
308.4
215
184,2
2132
192,5
2132
89,0
101.4
Sikg
109,7
sl
64,2

R.G.Perenne Pastoral - Tetraploide 167,7

=y,

= R
gggnad

\,
=

R.G. Perenne Flaurial Hibr.
Pasto oville Starly importado
Pasta avillo Porto

Festuca tipo Palenque
Semlllag para verdeos
Avena

Cenleno

Triticale

Sorgo Forrajero comin
Semillas subtropicales
Brachianas Brizanta Marandu
Brachianias Brizanta Toledo
Brachianas Humidicola
Buffel Grass Biloala

Buffel Grass texas

Digitara erantha

Grama Rhodes Kalambora

)

Grama Rhades Tolga

11.5
Grama Rhodes callide 135
Grama Rhades Pioneer 6,2
Panicum Coloratum 1.2
Gatton Panic 6.8
Pasto lordn pelleteado 7.6
Setaria Kazungula 15.0
Setaria Naruk 16,0
"Origen: Bs As slflele
RACIONES/ALIMENTOS St
Susltulo Lacteo 82600,0
Arranque temearo guachera 111800
Recna ternera post guachera 9400,0
Alim pre parto vaca lechera 10600,0

Conc pre parto cf sales anionicas 18300,0
Alim vaca lechera prod 8280,0
Conc prol 30% p/vaca en prod  13200,0

Destele hiper precaz 328500
Destele precoz 111800
Recria 168% prot. (post, destete) 8400,0
Balanceado engorde novilla 79200
Concentrado proteico 30% prot.  11200,0
Afrechillo de trigo 3700,0
Pellet de trigo 38000
Pellet de girasol 31%PB 66240
Pellet de girasol 26%PB 51750
Pellet de soja 41%PB 95220
Harina de soja 47%PB 10350,0

Pallat da cascara de soja de 12%PB 45540
Semilla de algodon 4400,0

"Insumos tambo

Minutalo
Bretes espina de pescado

con baranda para comederos

d+4
B+6
g+8
12+12
14414
16+18
18+18

Alambre 17/15 X 1000 m Fortin,
Alambre 17/15 X 1000 m. San Mz

Alambre 18/14 x 1000 m.
Alambre boyero AR 1.83 m .
Alambre Galv. N° 10 x kilo.

Alambre Galv. N° 8 rienda x kilo.

Alambre Pua Bagual.

Poste quebr. de 3 m super.
Poste quebr. de 3 m comin,
Poste quebr. de 2 4 super,
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m.
Poste itin entero 2 4m.
Poste itin enters 2,2m.
Poste itin 1/2 ref de 2,2 m.
Poste metalico 2.20 m.
Poste metalico 2.40 m.

$iu

150580,0
205719,9
2474809
3309135
3726745
414300,8
456118,7

47779
slc
slc

797
T

3087,2

1500,0

1400,0

1000,0

660,0
slc
slc

420,0

438,1

520,2

Bretes a las par
Modelo estindar
Estandar 4
Estandar &
Estandar 8
Estandar 10
Estéandar 12
Modelo reforzado
Reforzado 4
Reforzada 6
Reforzado 8

Tranqueron a palanca.
Tranqueron a crigue.
Electrificador 40 km/12v.
Elecln. picana 120 km 12 v,
Electrificador 40 km/220v.
Electri. picana 80 km 220 v.
Carretel electroplastico 500m.
Manga plastica aislanie.

Aislador. ajust. plvarilla hiema.¢/gan.

Aislador esquinera (polietilena).

Aislador para clavar (polietilena).
Varilla plast. nac.c/alma de hierro.

Varilla de hiermo con nulo

Varillas suspendidas 5,6,7 hilos.

Torniguele N* 8 negro.
Torniguete N® & negro.
Tornigueles dobles liviana P. 5/

$lu

124612,3
1776855
233083,7
2884818
3438353

1324369
1696373
2438487

1600,0
3000,0
4307.6
68681
43076
5055,1
8609
2130
16.7
18,2
sfo
89,4
76.3
sic
70,0
56.5

8. 1480

e A,

Reforzado 10 301448,3
Reforzado 12 356903,2
Cemed: automaticos man $lu
M-100 manual 20299,2
M-300 manual 239656
Cepo automético Siu
Gepo Mod. A 152959.8
Capo Potro Mod. G 21m2.5
Cepo Med, B T6144.5
Silos para almac. de granos $hu
Silo cone excén. cap.T m* 632894

S

Trang. 3m tab.1x4 ModO cur pay

4165,0
Trang. 2m tab, 1x4 Mod P anchico.  2695.0

Casilla manga d 6mt. 118000,0
Casilla d operacién d 3,6mt. 144000,0
Cepo Anchico lhiano 26100,0
Puerta aparte curup parag 1,5m. 4410,0
Tranca adicional a manga 4 pias.  12700,0
Embarcadera 1,7m altax 4m. 42500,0
Molino mag rueda y cola de 8° 345126
Molino méq.rueda y cola de 10°.  58357.7
Tarre hiemo galvanizada de 277, 385494
Torre 107 pimoline de 8 sl
Chapa pitanque{No18)1,10x3,05, 4514.5
Bebedero chapa galvanizx 2.5m. 138758
Bebedero chapa galvaniz x Sm . slc
Cafio pol. negr.2" K 2,5x100m. sl

Silo cono excén, cap 19 m”® 105174,9
Silo cono central cap.25 m* 1228728
Silo cono central cap. 52 m® 184700,0
Bombas estercoleras $iu
M-200 T 947894
M-500 T 132794,6
Accesorios para crianza $iu
Estaca complata con balda 1398.6
Capas p/ temero sin abrigo 643,0
Capas p/ temero con abriga T45.8
Jaula p/ crianza de temeros 200802




m Suplemento economico

Maquinaria agricola

TRACTORES u$siu
Valtra u$siu
BF7S (75 HP) 434 C/3p Frutero 456320
A TS0 (78 HP) 4x4 cf3p 456320
A B50 (B5HP) 4xd s/3p 456320
BM 100 (105 HP) 4x4 s/3p sfc
A 990 (102 HP) 4x4 s/3p 561940
BH 145 (153 HF) 44 s/3p sfc
BH 185 (174 HP) 4xd s/3p alc
BH 180 (189 HP) 44 s/3p sl
Agco

BH 205i (210 HP) dxd sl
BT 170 (170 HP) 4x4 1212240
BT 190 (180 HP) 4x4 130353,0
BT 210 (180 HP) 4x4 153465,0
5283 ( 280 HP) 240188
AR135 (135 HP) sfc
AR150 (150 HP) slc
AR1TS5 (175 HP) slc
Massey

MF 9790 4x2 350 HP ciplat. 30 547800

MF2615 (49HP) 22600,0
MF2825 (B3HP) 4X2 272740
MF2625 (63HP) 4X4 325290
MF2840 (BSHP) 4X2 slc
MF2640 (85HP) 4X4 slc
MF4275 (B1HP) 44 426310
MF4283 (B1HP) 4X4 483150
MF4282/4 RA { 117 HP) sfc
MF4282 4X4 ( 117 HP) 567270
MF4287 4Xd (128 HP) 634570

Insumos agrj

Herbicidas uss
24D 50% sal amina 43
24DB 100% 2x101 101
Aogal 58.0
Authority 450
Bice Pack 20+20/ 5 has 1353
Dual Gold 11,2
Flurocloridona slc
Clorimuran 174
Glifosato comin 32
Galant LPU 84
Metsulfuron Metil 60% 358

Paraguat 43

ME4260 4X4 (140 HP)
MF7014 4%4 (140 HP)

SEMBRADORAS

Apache

Mod. 54000 5 m.

Mod. 54000 8 m.

Air Drill 18000 43 lin.a 17.5 cm
27000 20 lineas a 40 cm

27000 22 lineas a 52,5 cm
27000 18 lineas a 40 cm

27000 26 lineas a 52,5 cm
Giorgi

44 lineas a 19 cm

28 lineas a 19 cm

Agrometal

TX Mega 9/52 9 surcos a 52 cm
TX Mega 13/52 13 surcos a 52
TX Mega 16/52 16 surcos a 52
TX N Mega 52 0 surcos a 52 f
TX N Mega 13/52 13 surcos a 5
TX N Mega 16/52 18 surcos a 5
TX Mega 18/52 18 surcos a 521
TX Mega 26/52 26 surcos a 52 ¢
TX N Mega 18/52 18 surcos a 5
TX N Mega 26/52 26 surcos a 5
Suagri

Air drill Suagn 4819 48 surcos

COSECHADORAS

Class
Tucano 470

Imazetapr 10%
Gesagard 50

Insecticidas

Cipermetrina 25%

htragin Optimize Full
Fighter Plus

Curasemillas

Dividend

Guapo 80% FS

Maeam X1 (fungicida)
Excelto (insecticida p/maiz)
Gaucho B0% FS (M)

73826,0
sic

$hu

3075233
3521118

sfic
4224880
4702881
2996810
5272729

37T4042
2292065

1872470
2849123
2025923
1945804
2619983
3168870
4039183
5156448
3735676
4979382

216500

ussiu

428000

Lexion 750 Terra Trac

Case
Asdal Flow 5120 2WD Rod
2799 4WD Cab 35 345 CV
Challenger

CH 670 (350 HP) 4 x 4 ciplat. 30

FORRAJERAS

Class

Jaguar 830

Jaguar 860 Equipo
Jaguar 940 Equipo
EMBOLSADORA
Mainero

Embolsadora 2230 70 m

ROTOENFARDADORA
Mainero

Enfardadora 5700
PULVERIZADORAS
Tilo

Mod, Matrix

Mod, Matrix4 x4
Med. Evalucién 1
Meod. Impactus

Jahn Deere

4T30FC fibra carbono

SEGADORA
Agco
Meod 1372

Allegro

Coadyuvantes

Eco Rizo Spray

Rizo Oil

Rizo Spray Sulfo

Sitwet L Ag

Inoculantes

Excello (insecticida p/maiz)
Rizo Lig

Rizo Liq Top

554000
328300
374800

547800

885000
715000
602000

$
287577

5402700
5796000
4057200
4367700

323883

60500

CASILLA RURAL
Rural Tec

RS 510

RS 680

RS 780

Signum (Bio inductor)
Fertilizantes
Fosfato diaménice
Superfosfato Triple
Urea granulada

UAN

Semillas agricolas
Girasal hib. (M)

Trigo fiscalizado

Soja RR x40 kg

Sorgo granifero hib, (M)

369074
421270
485368

5832

5450
450,0
410,0
3450

uSsiu
160,0
16.0
248
54
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Costos varios®

COMBUSTIBLES Siitr Unidad Técnica Agricola (UTA) 1600,0  Volkswagen Flete 300 km 1106.1
Gasoil (YPF)- agropecuanio 38,2 PICK UPS $ Amarckc/s 2.0TDI 140 CV 4X4 1184900  Flete 450 km 1400.2
Nafta Infinia 478 Toyota Amarok cfd 2.0 TDI 180 CV 4X4 1796800 COMB. DEL NORTE $itr
Nafta saper (YPF) 425 Hilux efs DX 2.5 4xd4 TOI GV 1098400  Amarok cfd 3.0 TDI 224 CV 4X4 A2288300 Gasoil a granel 432
OTROS S Hilux cfd DX 2.5 4x4 TDI 1237400 Fletes 5

Empleado Rural 19098,0 Hilux c/d SRY 3.0 TDI 4x4 1513000 Flete 100 km

523,0

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y servicios que figuran mas abajo. Son valores de referencia y con un caracter
ofientativo, ya que en el mercado pueden encontrarse valores superiores e inferiores a los publicados.

Empresas Consultadas:

Ins. Vet.: Campo y Asoc. 4942-5521:Agroq.: Ciagro 4912-0045, Lartinigoyen 02344-452057, Rizobacter 2477-402400; Semillas: E. Baya Casal S.A. 4826-26800; Agrofina
Semillas Arg. 4361-2941, AGRO Empresa Semillas SA 03525-429400. Raciones/Alimentos: Brassicas SA 4394-6087; Santa Sylvina 03471-499071

Articulos Rurales: Lago Rural 4301-8514; Lomarural 02243-452492. Mag. Agricola: Apache 03471-471349; Valtra 4719-6072;

John Daere 0341-4718002; Don Roque 03465-423055; Giorgi 5.4 03464-493512; Ageo Ang 4469-TE63/TEE0; Pla 03471-451655; Agromatal 03468-4T1311;

CLAAS 03483-423124; Grupo Suagri S.A. 4307-2325; Pauny S.A, 03533-423609; Agrinar; 0341-4117401; Agrep. S.R.L 03402420407, Yomel S.A. 02317-430776;
Martinez v Stlanack 02293428862, Agroar 03492-470809; Mainero 03534-424031;Cestari 024 73-430490; Balsas plasticas Ipasa 4653-5700; Silobag 4580-7170;

Ins. Tambo:Minutola S.R.L 4241-4496, UTA: Valores provistos por contratistas.

JEN QUE’QUE:PAMos’?gMo ERA QUE EL MOMENTO DEL MATE
E< LA OCAQION PARA INTEGRAR A LA CENTE'T




Apuntes

V

Un nuevo grupo CREA Escuelas
esta en marcha

Recientemente, la actividad del CREA San Antonio de Areco dio lugar al
nacimiento de un nuevo Grupo CREA Escuelas. Esta es una accién a tra-
vés de la cual un conjunto de representantes de la comunidad educativa
se reine una vez por mes durante todo el ciclo lectivo para compartir sus
experiencias y generar propuestas y soluciones a necesidades concretas
presentes en la gestién escolar.

“Vivo en San Antonio de Areco desde hace 20 afios; sin embargo, jamas se
me habia ocurrido acercarme a la Escuela Secundaria Agraria Duggan, por
donde pasaba a diario. Una mafiana, decidi invitar a los chicos a visitar mi
campo para que aprendieran, por ejemplo, como regular una fertilizadora.
Asfi, tuvieron oportunidad de observar lo que habian aprendido en los libros.
Comprendi que, de esa forma, les acercdbamos un universo de posibilida-
des que la escuela no les podia brindar’, cuenta Ricardo Ballester Molina,
miembro del CREA.

Luego de reflexionar sobre esta problematica, decidié invitar a otros in-
tegrantes de su grupo a sumarse a esta iniciativa. “Todos se unieron sin
dudarlo y hoy estan muy motivados. Nuestro motor es la Vision 2025, uno
de cuyos aspectos centrales consiste en ser empresas integradas a la co-
munidad. Nuestra intencién es mostrarles a los chicos, al menos, una parte
de ese mundo real al que van a salir cuando se reciban. Es notable el im-
pacto que generan en los alumnos estas vivencias; realmente los motivan a
finalizar sus estudios”, sefiala Ricardo.

Los Grupos CREA Escuelas buscan constituirse en una herramienta de
formacién permanente para directivos, docentes y para todos aquellos in-
teresados en buscar una respuesta colectiva a los interrogantes que plantea
la gestién educativa. Cada grupo —integrado por directivos y docentes de
escuelas, inspectores, jefes distritales, productores y un asesor— comparte
un plan de trabajo que incluye lineas de accién y actividades vinculadas a
las necesidades e intereses de los involucrados.

N.° 463 Mayo 2019

Propietario: AACREA
Asociacion Argentina de Consorcios
Regionales de Experimentacion Agricola

Director: Mariano Sobré

Editora: Mariela Suarez
revista@crea.org.ar

Secretario de redaccién: Ezequiel Tambornini
redaccion@crea.org.ar

Disefio: Rene Durand

Colaboradores: Marfa Luz Urruspuru
Fotografias: Pablo Oliveri, Martin Gomez Alzaga
Infografias: Fernando San Martin

Correccién: Alejandra Valente

Editorial responsable: AACREA
Registro de la Propiedad Intelectual: en tramite
ISSN: 2362-4892

DIRECCION Y ADMINISTRACION

Sarmiento 1236, 4.° piso, Capital Federal (1041)
Teléfonos: (011) 4382-2076/79

Fax: (011) 4382-2911

http://www.crea.org.ar

SUSCRIPCIONES

Romina Vignati

Teléfono: (011) 4382-3517/2076/79
Fax: (011) 4382-2911
suscripciones@crea.org.ar

Valor de la suscripcién anual:
En el pais: $ 980

En Europa: USS 250

En paises limitrofes: USS 115
Resto de América: USS 240
Africa, Oceanfa y Asia: USS 260

PUBLICIDAD

(011) 4382-2076/79.

publicidad@crea.org.ar

Sarmiento 1236, 4.° piso, Capital Federal (1041)

IMPRESION
GuttenPress
Tabaré 1760 (C1437) Capital Federal

DISTRIBUIDORES EN EL INTERIOR
Interplaza S. A.

Luis Saenz Pefia 1836

Teléfono: (011) 4304-9377/4305-0114

Estd permitida la reproduccion total o parcial del contenido
de la revista en los medios gréficos, destacando en forma
clara la fuente. Para su reproduccién por medios electré-
nicos, se requiere la autorizacion explicita por parte de
AACREA.

La revista no se responsabiliza por las opiniones vertidas por
los entrevistados en las notas periodisticas ni en colaboraciones
firmadas. Tampoco es responsable de la devolucion de origina-
les de articulos no solicitados.



radio la red

AM910 §
CON

LOS PROFESIONALES DEL AGRO

SABADOS 6 HS.

MICROS INFORMATIVOS:
LUNES A VIERNES 7.35/11.35 /7 15.35 / 17.35 / 19.35 HS.

o &L R -';':-::.. 3 .\'1. = ._‘ = ‘-_ ..-.“‘-‘__1
ST A 'T" SN ~

_ ESCUCHA EL ESPACIO EXCLUSIVO DE

2 1Al

I

% SEBASTIAN SALVARO DI

[ B
HHH RS (]

QZF;AMPANU ESTRA

il
=\
: ‘Q 'TUS ©JOS EN EL AGRO
4
!

Para escuchar las entrevistas de La Red Rural
ingresa también a www.agrositio.com/laredrural




AHORRA EN BARBECHO
2.4D + GLETODIM

CON NANOTECNOLOGIA ELITE ES POSIBLE

CONTROLA MALEZAS DE
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-SIN OLOR.

-DOBLE BIOEFICACIA, MINIMO

IMPACGTO AMBIENTAL.
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